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RESUMEN

Este trabajo surge del interés por introducir a los alumnos del nivel secundario en la
construccidn del sentido de los conceptos que involucra el dlgebra escolar que prevengan los

errores frecuentes y beneficie el aprendizaje.

Partimos de la idea de Sadovsky (2005) respecto a la doble referencia con que podemos
pensar la actividad matematica, considerando a la matematica como disciplina cientifica y a
las condiciones de la institucion en las que la actividad se desarrolla. Asi surge la nocidn de
modelizacion como posibilidad para pensar el trabajo matematico de forma integrada. Nos
propusimos como objetivo principal: Explorar la construccion de sentidos y significados en
torno al establecimiento de relaciones entre variables en el marco de un escenario de

investigacion en tercer aiio de la educacion secundaria.

Disefiamos una propuesta de ensefianza que involucra a los estudiantes en un trabajo de
indagacion en el sentido de Skovsmose (2000), cuyo contexto tiene que ver con sus intereses.
En este trabajo presentamos la fundamentacion de la propuesta disefiada, la planificacion para
llevar a cabo su implementacidn y el analisis de las resoluciones de un grupo de alumnos del

tercer aflo seleccionado.

Nos enmarcamos en la Teoria Antropologica de los Didactico (Chevallard, 2013a) para
interpretar la construccion del sentido de las nociones involucradas y consideramos los
aportes de la Educacion Matematica Critica (Skovsmose, 2000) para analizar la atribucion de

significados a las acciones de los estudiantes en las clases de matematica.

De las vias de entrada al algebra escolar que propone Sessa (2005) consideramos para pensar
la tarea, la via de entrada funcional. Esta forma de iniciar a los alumnos en el algebra escolar
contempla el tratamiento y conversion de registros de representacion y habilita a construir el

sentido de proposito de los simbolos en términos de Arcavi (2013).

El trabajo producido de los alumnos en torno a las tareas y los intercambios derivados de los
encuentros entre pares y la docente nos ofrecen informacion relevante para reflexionar
respecto a la construccion del sentido de las nociones involucradas y la atribuciéon de

significados de las acciones que los jovenes llevan a cabo.
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1. INTRODUCCION

El interés porque los alumnos logren construir el sentido de los conceptos mateméticos
durante su aprendizaje es expresado frecuentemente por docentes de diferentes niveles
educativos. Sadovsky (2005), reconocida didacta de la matematica de nuestro pais, manifiesta
su perspectiva del siguiente modo:

(Por qué hay que discutir sobre el sentido? Porque el sentido que tenia la matematica
en la escuela secundaria antes de que se derrumbara, muy basado en la comunicacion
de mecanismos aislados que algun dia irian a ser utiles para abordar “problemas en
serio”, ya no sostiene a los docentes y a los alumnos en la escena de ensefiar y
aprender. Hay que instituir el sentido. Hay que construirlo, no es evidente, no va de
suyo, no es natural. Hablamos de instituir y construir y no de restituir ni de reconstruir.

(p.10)

En cuanto a la ensefianza de esta disciplina, esta autora considera a la actividad matematica
como “el asunto” de la clase. Asume la complejidad de dicha actividad desde una doble
referencia: a la matematica como disciplina cientifica y a las condiciones de la institucion en
las que la actividad se desarrolla.

En este marco, surge la nocion de modelizacién como posibilidad para pensar el trabajo
matematico de forma integrada. La autora caracteriza esta nocidn del siguiente modo:

Muy sucintamente diremos que un proceso de modelizacion supone en primer lugar
recortar cierta problematica frente a una realidad generalmente compleja en la que
intervienen muchos mas elementos de los que uno va a considerar, identificar un
conjunto de variables sobre dicha problematica, producir relaciones entre las variables
tomadas en cuenta y transformar esas relaciones utilizando algln sistema tedrico-
matematico, con el objetivo de producir conocimientos nuevos sobre la problematica
que se estudia. (Sadovsky, 2005, pp. 26-27)

De esta manera, el punto de partida para comenzar a delimitar nuestro problema de
investigacion lo constituye la preocupacion por promover sentidos o significados en relacion
con las matematicas escolares. Atendiendo a este aspecto y a las dificultades recurrentes que
presentan los estudiantes en relacion con el trabajo algebraico escolar iniciado por medio de la
resolucion de ecuaciones (Sessa, 2005) nos propusimos disefiar, implementar y analizar una

propuesta de enseflanza para abordar el trabajo algebraico a partir del establecimiento de



relaciones entre variables en un tercer afio de una escuela secundaria de la ciudad de San Justo
de la Provincia de Santa Fe. La propuesta se plantea como un escenario de investigacion
denominado Trabajo “Plan de beneficios” (caracterizaremos la nocidon de escenario de
investigacion en el apartado 2.2 del Marco tedrico). En dicho trabajose invita a los estudiantes
a realizar una planificacion de beneficios por grupos para recaudar fondos para solventar
parcialmente los costos de la campera de la promociéon (campera de 5to afio de la escuela

secundaria).

En la siguiente seccion identificamos y describimos los constructos tedricos utilizados para
fundamentar el trabajo y llevar a cabo el analisis de la implementaciéon de la propuesta de

ensenanza.
2. MARCO TEORICO

La preocupacion por la construccion del sentido en educacidn matematica se aborda de
diferente manera segun la perspectiva tedrica adoptada. En nuestro caso en particular hemos
decidido centrarnos en dos de ellas: la Teoria Antropolégica de lo Didactico (Chevallard,
2013a) y la Educacién Matematica Critica (Skovsmose, 2000). La nocion de sentido para la
primera perspectiva y significado para la segunda, resultan constructos teoricos significativos
para nuestro trabajo, tanto para fundamentar la propuesta de ensefianza disefiada como para
analizar la implementacion de la misma en un tercer afio de la escuela secundaria.
Dedicaremos dos apartados del marco tedrico (2.1 y 2.2) para desarrollar como se caracterizan
las nociones de sentido y significado en educacion matematica desde las dos perspectivas

seleccionadas.

La propuesta de ensefianza que disefiamos utiliza la modelizacion matemética como estrategia
pedagoégica. Por tal motivo, describimos el modo en que interpretamos dicha estrategia desde

aportes tedricos de especialistas en didactica de la matematica (apartado 2.3).

Finalmente, en el apartado 2.4 describimos las caracteristicas principales de la perspectiva
sobre la didactica del algebra adoptada, teniendo en cuenta que las tareas elaboradas e
implementadas pretenden abordar el trabajo algebraico, desde el establecimiento de relaciones

entre variables, en tercer aflo de la escuela secundaria.
2.1 Razones de ser de los saberes

La primera perspectiva que vamos a describir se enmarca en la Teoria Antropologica de lo
Didactico (TAD). Desde este enfoque el paradigma didactico dominante en educacion
matematica se conoce como el de “la visita de las obras”. Cada parte del conocimiento se
presenta como un monumento con valor por si mismo, que los estudiantes deben admirar y

disfrutar (Chevallard, 2013a). En el marco de este paradigma, los interrogantes del tipo: ;por



qué aparece esto?, ;cual es su utilidad? siguen siendo preguntas sin respuesta general y suelen

ser silenciadas reduciendo a los estudiantes a ser espectadores.

Desde esta postura, esta manera de presentar las “obras visitadas”, tiende a dotarles de poco
sentido. Entre las principales consecuencias, Chevallard (2013a) menciona la evoluciéon del
curriculum escolar de matematicas hacia una forma de monumentalismo epistemologico en el
cual el conocimiento se organiza en partes santificadas por la tradiciéon que los estudiantes
deberian reverenciar y visitar. El principal efecto que menciona el autor en relacidon con esta
tendencia es el principio “Papelera de reciclaje/Vaciar la papelera de reciclaje”, es decir, que
los estudiantes desarrollen una relacion con el conocimiento escolar que legitime que el
mismo sea olvidado o ignorado una vez aprobados los exdmenes. De modo que ‘“‘se sitan
lejos de un enfoque funcional al conocimiento basado en su utilidad en el mundo real -para
entender una situacion, ya sea matematica o no, tomar una decision o posponerla para permitir
un estudio mas profundo del problema abordado” (Chevallard, 2013a, p.166). Se refuerza asi
la creencia de que el conocimiento matematico escolar pocas veces se percibe como algo que

podria ser util fuera de la escuela.

En contraste con el anterior, Chevallard (2013a) describe el paradigma didactico denominado
“El cuestionamiento del mundo”. El mismo parte de considerar a la educacién como un
proceso que se desarrolla durante toda la vida. De esta manera, la tarea didéctica de la
sociedad se deberia aplicar a todos los ciudadanos y, en consecuencia, la evaluacion tendria
que centrarse no solo en lo que la gente sabe, sino también sobre lo que puede aprender y

como puede hacerlo.

El autor sefiala como otro principio fundamental de este nuevo paradigma, que tanto el
ciudadano futuro como el actual se conviertan en herbartianos. Esto significa que manifiesten
una actitud receptiva hacia el planteamiento de preguntas sin respuestas y de problemas sin
resolver. Se trata de la actitud que generalmente adopta un cientifico en su campo de

investigacion y deberia llegar a serlo para cualquier ciudadano en el &mbito de su actividad.

Ademas, el paradigma “El cuestionamiento del mundo” exige, una actitud procognitiva ante
el conocimiento, en términos de Chevallard (2013a), se refiere a comportarnos como si el
conocimiento se estuviera ain por descubrir y todavia por conquistar o por conquistar de
nuevo. Por dltimo, el ciudadano debe entenderse como exotérico, quien debe estudiar y
aprender indefinidamente sobre unas determinadas obras que se suponen utiles para generar

respuestas a una pregunta.

En el marco de la TAD se considera al estudiante (una de las componentes de la tripleta
didactica) como un indagador, que aprende o vuelve a aprender las respuestas, las

herramientas de trabajo de una obra matematica. En consecuencia, el conocimiento adquirido



es funcionalmente coherente porque la indagacion lo asocia a una pregunta de modo que en

este caso son evidentes las razones de ser de una obra matematica que explican su uso.

Siguiendo con la misma perspectiva tedrica, los saberes son obras que tienen una o varias
razones de ser, que motivaron su creacion y motivan su uso y, que permiten brindar una
respuesta a una o varias preguntas. Las misma se pueden formular en los siguientes términos,
“[...] existen una o varias preguntas Q a las cuales determinado saber S permite brindar una
respuesta R; S(C)=R. Una respuesta es una praxeologia, una organizacion praxeologica, |[...],

una manera razonada, justificada de actuar o de comprender” (Chevallard, 2013b, p. 20).

En este sentido, para poder dar respuesta a los interrogantes, ;cdmo hacer esto?, ;por qué
tenemos aquello?, ;qué podria producirse si ...?, entre otros, los saberes aportan medios de
actuar y de comprender. En términos de Chevallard (2013b), “los saberes son una fuente de
inteligencia de las situaciones del mundo y de potencia en la accion dentro de esas
situaciones. [...] diria entonces que los saberes, todos los saberes, tienen como razén de ser

ultima hacernos la vida buena | ...] (p. 21).

Desde la misma perspectiva tedrica, Bosch, Garcia, Gascon y Ruiz Higueras (2006) sefialan

que para que una cuestion matematica pueda estudiarse con sentido en la escuela es necesario:

1. Que provenga de cuestiones que la Sociedad propone para que se estudien en la escuela
(legitimidad cultural o social).

2. Que aparezca en ciertas situaciones ubicadas en la raiz central de las matematicas
(legitimidad matematica).

3. Que conduzca a alguna parte, esto es, que esté relacionada con otras cuestiones que se
estudian en la escuela, sean matematicas o relativas a otras disciplinas (legitimidad

funcional).

Estos autores sostienen que si una cuestion determinada no cumple con alguno de los
postulados anteriores, tal cuestion carece de sentido, puesto que ha desaparecido la razon de

ser de su estudio en la escuela.

La Teoria Antropoldégica de lo Didactico nos ofrece herramientas conceptuales para
fundamentar nuestra propuesta de enseflanza en torno al trabajo algebraico, atendiendo a
nuestra preocupacion por lograr la construccion del sentido de las nociones involucradas. En
particular, recuperando los tipos de legitimidades que mencionamos anteriormente, el
establecimiento de relaciones entre variables aparece explicitamente a lo largo de toda la
ensefianza en el nivel secundario (por ejemplo, desde el estudio de funciones de distintos
tipos). La relacion entre variables no sélo es una cuestion que se propone para estudiar en la

escuela (legitimidad cultural) sino que también se ubica en la raiz central de la matematica



(legitimidad matematica). Por otro lado, también se relaciona con contenidos que se estudian

desde otras areas como la fisica o la quimica (legitimidad funcional).

En la propuesta de ensefianza disefiada proponemos la utilizacion del lenguaje del algebra
como herramienta de modelizacidon, haciendo hincapié en las razones de ser que se

promueven desde la TAD.
2.2 Significados de las acciones de los estudiantes

La segunda perspectiva tedrica adoptada es la Educacion Matematica Critica (EMC). Su
principal referente, Skovsmose (2012), propone una mirada distinta sobre la problematica de
la construccidn de significado (término que utiliza en lugar de sentido), haciendo referencia a
cuestiones que se deben tener en cuenta en el proceso educativo, como son el contexto
sociopolitico y cultural de los estudiantes. Este enfoque promueve el desarrollo de una
alfabetizacion matematica que contemple no sélo a las destrezas matematicas, “sino también a
la competencia para interpretar y actuar en una situacion social y politica que ha sido
estructurada por las matematicas” (Skovsmose, 2000, p. 4). Afirma que “para que los
estudiantes adscriban significados a los conceptos que tienen que ser aprendidos, es esencial
proporcionar significado a la situacion educativa en la cual los estudiantes estan

involucrados” (Skovsmose, 2005, p. 85).

Desde esta posicion tedrica se propone interpretar al aprendizaje como un tipo de accion, lo
cual presupone que los estudiantes establezcan una intencionalidad, que les permita encontrar
significado a lo que estan haciendo. Skovsmose (2012) sostiene que las intenciones se
arraigan en las disposiciones de una persona, que designa como el conjunto de sus
interpretaciones de lo que ha hecho y experimentado, sus antecedentes culturales y sus
percepciones de las oportunidades que la situacion social, politica y cultural le proporcionan,
es decir, su porvenir. Manifiesta la necesidad de hablar de las disposiciones de un grupo con
antecedentes y porvenires compartidos, y sefiala lo oportuno de “pensar en el aprendizaje

como inter-accion: aprender significa hacer cosas con otros” (Skovsmose, 2012, p. 140).

Consideramos estos aportes al momento de plantear las tareas para los estudiantes,
especialmente en lo que concierne a la temdtica seleccionada y a la dindmica de trabajo
propuesta, teniendo en cuenta que desde esta postura se promueve “que la educacion
matemadtica proporcione oportunidades y cuando estas parezcan ser reales, vistas desde las
perspectivas de los estudiantes, ellos pueden ser activos en sus procesos de aprendizajes”
(Skovsmose, 2012, p. 145).

El principal referente de la EMC establece seis tipos de ambientes de aprendizaje,
relacionando las formas de organizar las actividades de los estudiantes y el tipo de referencia

que se utiliza:



Tabla N° 1: Ambientes de aprendizaje segin Skovsmose (2000, p.10)

Formas de organizacion de las actividades de los
estudiantes

. D Escenario de
Paradigma del ejercicio

investigacion
Matematicas puras (1) 2)
Tipo de Semirrealidad 3) (4)
referencia
Situaciones de la vida
(5) (6)

real

Skovsmose (2000) ubica a la educacion matematica tradicional en el paradigma del ejercicio,
donde el profesor presenta algunas ideas y técnicas matematicas y luego ofrece una seleccion
de ejercicios para que los alumnos trabajen en su resolucion. Otra forma de organizar las
actividades de los estudiantes es la que este autor denomina escenario de investigacion. Un
ambiente de este ultimo tipo es “una situacidon particular que tiene la potencialidad para
promover un trabajo investigativo o de indagacion” (Skovsmose, 2000, p.5), en la cual los
estudiantes toman el mando, se apropian del proceso de exploracion, formulan preguntas y
buscan explicaciones. Por otro lado, las “referencias” incluyen los motivos para la accion, es
decir, “el contexto para ubicar un objetivo para la realizacion de la accion” (Skovsmose, 2000,
p. 9). De modo que las preguntas y actividades matematicas pueden referirse a las
matematicas exclusivamente, a una realidad construida (semirrealidad), o a situaciones de la

vida real.

Desde esta misma perspectiva, otro aspecto que contribuye a involucrar al estudiante como un
sujeto activo es el planteo de una relacion dialogica entre estudiantes y docente, asociada a
procesos de indagacion, al sostenimiento de la igualdad y a la toma de riesgos (Alr¢ y
Skovsmose, 2012). Desde este punto de vista se entiende al didlogo como parte del proceso de
indagacion: “durante este proceso, quienes estan involucrados actiian hacia cada uno de los
demas y hacia el tema en consideracion con curiosidad, sentido critico y ponderacion
reflexiva” (Alr¢ y Skovsmose, 2012, p.150). Los autores resaltan la importancia de propiciar
la igualdad interpersonal y el respeto humano. Que en un didlogo se mantenga la igualdad no
quiere decir que presuponga semejanza o simetria, sino que se respete la diversidad y que no

se use el poder, la fuerza o la persuasion del otro.

En la propuesta de ensefianza disefiada se propone a los estudiantes, organizados en grupos, la
realizacion de trabajos colaborativos. Durante el proceso de elaboracion del “Plan de
beneficios” se promueven encuentros de cada grupo con la docente para que expliciten los
avances del trabajo y puedan plantear sus inquietudes. El tipo de trabajo propuesto se enmarca
en lo que Skovsmose (2000) denomina escenario de investigacion con referencia a la realidad.

Se promueve el aprendizaje dialogico (Alr¢ y Skovsmose, 2012) durante el proceso de



indagacion y se favorece la toma de decisiones. Se habilita la posibilidad de que “se elijan
diferentes caminos hacia una experiencia emocionante, pero se combinan también con el
riesgo de perderse” (Alr¢p y Skovsmose, 2012, p.169), por lo que los didlogos entre
compaiieros y docente cobran especial relevancia para identificar con claridad los objetivos y

justificar las decisiones tomadas.

A partir de las transcripciones de los encuentros reflexionamos en torno a la comunicacion
establecida entre la profesora y los estudiantes en un ambiente educativo e intentamos
identificar caracteristicas de los actos dialdgicos. Alrgp y Skovsmose (2012) detallan las
componentes del modelo de cooperacion indagativa (modelo CI): entrar en contacto, localizar,

identificar, defender, pensar en voz alta, reformular, controvertir y evaluar.

En este proceso el estudiante puede desarrollar conocimientos relacionados con pensamientos
matematicos, utilizacion de teoremas, realizacion de demostraciones, ejecucion de algoritmos
y realizacion de calculos (conocer matemdtico). También puede desarrollar habilidades para
aplicar las matematicas (conocer tecnologico) y/o reflexionar sobre el uso de la matematica y
su evolucion (conocer reflexivo). El ultimo tipo de conocer mencionado,

tiene que ver con la evaluacidn y la discusion general de lo que se puede identificar
como un fin tecnoldgico y con las consecuencias éticas y sociales de lograr tal fin con
las herramientas seleccionadas. El conocimiento reflexivo, definido en términos
abstractos, es la competencia necesaria para ser capaces de tomar una posicion
justificada en una discusion sobre asuntos tecnoldgicos. En este sentido podemos
relacionar el conocimiento reflexivo con la competencia general necesaria para
reaccionar como ciudadanos criticos en la sociedad de hoy en dia. (Skovsmose, 1999,

p. 111)

En el analisis de los resultados obtenidos sobre la implementaciéon de la propuesta de
enseflanza estableceremos relaciones entre las producciones e intervenciones de los

estudiantes y los diferentes tipos de conocimiento mencionados anteriormente.
2.3 Modelizacion matemadtica

En los documentos curriculares oficiales provinciales y nacionales para tercer afio de la
educacion secundaria se sefiala la importancia de abordar situaciones extramatematicas,
promoviendo el uso de las nociones de dependencia y variabilidad y la seleccion de las
representaciones (tablas, formulas, graficos, etc.) adecuadas a la situacion (Ministerio de

educacion, cultura, ciencia y tecnologia, 2012; Ministerio de educacién de la provincia de
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Santa Fe, 2014). A continuacion describiremos como caracterizaremos la nocion de

modelizacion desde diferentes aportes tedricos.

En el marco de la Teoria Antropologica de lo Didactico, Bosch et al. (2006), se refieren al
hacer matematicas como una actividad de modelizacién matematica. Esto implica que “la
modelizacion no es so6lo una dimension de la actividad matematica, sino que la actividad
matematica es, en esencia, una actividad de modelizacion” (p. 49). En relaciéon con la
actividad del estudiante, Chevallard, Bosch y Gascon (2000) sefialan que una buena
reproduccién por parte del alumno de la actividad matematica, exige que €ste intervenga en la
misma, que formule enunciados, pruebe proposiciones, construya modelos, lenguajes,
conceptos y teorias, que los ponga a prueba e intercambie con otros, que pueda reconocer los
que estan conformes con la cultura matematica y que tome los que le son Uutiles para continuar

con su actividad.

Desde la Educacion Matematica Critica se sostiene que el planteo de un escenario de
investigacion en el aula de matematica supone una invitacién a docentes y estudiantes para
explorar una situacion determinada y volver explicitas las matematicas involucradas en ella
(Skovsmose, 1999). Este tipo de trabajo posibilita llevar adelante una arqueologia
matematica, visibilizando el papel de dicha disciplina en la sociedad. En este sentido, se
concibe al modelaje como una manera de aproximarse a la realidad e inclusive transformarla,
resaltando el poder formativo de la matematica. El proceso de modelaje implica una serie de
actividades (no necesariamente en orden secuencial, sino en bucles): “identificacion de un
problema, desarrollo de un sistema, matematizacidn, algoritmizacion e interpretacion, que

incluye la puesta en practica” (Skovsmose, 1999, p.116).

Caracterizamos la propuesta de ensefianza disefiada como un escenario de investigacion, ya
que se trata de llevar adelante un proceso de indagacion por parte de los estudiantes,
organizados en grupos, para planificar los beneficios. El plan disefiado por cada grupo

constituye un modelo para aproximarse a la realidad que se desea estudiar.

En relacion con la modelizacion como herramienta pedagogica, Bassanezi (1994) destaca que
posibilita el desarrollo de modos de pensamiento y actuacion, como la produccion de
conocimientos, la realizacion de abstracciones y formalizaciones y el establecimiento de
generalizaciones y analogias, entre otros. Respecto a los modelos que surgen, se modifican o
convalidan en funcidn de los resultados alcanzados en cada momento del proceso, en términos
de este autor, se hace referencia a modelos producidos por estudiantes, mediante los cuales se
idealiza o simplifica una realidad o teoria compleja para acceder a un tratamiento matematico

mas formal.
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En la misma linea, Esteley (2014) se refiere al trabajo con modelos matematicos en el aula,
donde se intenta reproducir las actividades de la comunidad matemética. Desde su punto de
vista, para iniciar el ciclo de modelizacion es necesario contar con una “situacion problema”
que puede ser disefiada por el docente o investigador. Esta tarea debe ser abierta y no
rutinaria, debe promover que los estudiantes interpreten matematicamente una situacion
vinculada al mundo real o extra matematico. Biembengut & Hein (1999, citado en Esteley,
2014) senalan que modelar

involucra una serie de procedimientos: 1°) Interaccion con el asunto: reconocimiento
de la situacion problema, familiarizacidn mediante la investigacion, 2°) construccion
del modelo: formulacion del problema, resolucién del problema en términos del
modelo y 3°) Interpretacion de la solucion y validacion con la realidad. (p. 107)

Esteley (2014) menciona que en el ambito educativo la modelizacion se puede implementar
de diferentes maneras:

1) aplicar un modelo conocido o recién ensefiado, 2) mostrar un problema real para
motivar la ensefianza del conocimiento que permite resolver el problema, 3) trabajar
con proyectos en los que el profesor elige un tema de la vida real y formula el
problema y 4) trabajar con temas elegidos por los alumnos quienes luego formulan un
problema y se involucran en un proceso de modelizacion (p.55).

Cada una de estas alternativas propone roles diferentes entre los estudiantes, docentes y
conocimiento y diversas relaciones entre la matematica y la realidad. En el trabajo propuesto a
los estudiantes, denominado “Plan de beneficios”, se promueve el punto 3 sefialado por
Esteley (2014) dado que el problema fue seleccionado por la docente para que sea abordado
por los estudiantes. La tarea planteada a los alumnos es abierta y no rutinaria e involucra los
procedimientos que describe esta autora en relacion con el proceso de modelizacion
(ampliaremos estos aspectos al momento de analizar la implementacion de la propuesta de

enseflanza).
2.4 Didactica del dalgebra escolar

En lo que concierne al trabajo algebraico, Sessa (2005) destaca la posibilidad que brinda el
algebra para estudiar propiedades y relaciones entre los numeros, elaborar conjeturas,
organizar y producir argumentos y la justificaciéon matematica de las respuestas. No obstante,
sefiala que en nuestro pais la posicion adoptada mayoritariamente respecto a la introduccion al
algebra, estd vinculada al tratamiento de ecuaciones, especificamente, al aprendizaje de las

técnicas para despejar la incdgnita en una ecuacion lineal con una variable. Desde su punto de
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vista, este tipo de tratamiento, no sélo favorece la aparicion de errores en las resoluciones sino

que ademas descarga de sentido al objeto ecuacion.

Una de las vias alternativas de entrada al algebra propuestas por esta autora se basa en la idea
de generalizacion, donde se parte de un problema, referido a contextos matematicos o
extramatematicos, para poder trabajar aspectos generales, encontrar caracteristicas comunes,
reconocer tipos de objetos y de problemas. Luego, se descontextualiza y se discute sobre la
matematica involucrada y se generaliza, lo que permite utilizar y adaptar lo realizado en un
problema particular a otros problemas del mismo tipo. Se piensa al lenguaje algebraico como
una herramienta para poder expresar la generalidad y proveer mecanismos de validacion de

conjeturas, donde las letras representan nimeros generales.

Una tercera via de entrada al trabajo algebraico mencionada por Sessa (2005) se relaciona con
la construccion de la idea de dependencia entre dos magnitudes o cantidades y por la
consideracion de las letras para expresar esas cantidades variables. Esta propuesta se puede
vincular a la nocion de funcién y a la modelizacion de fenémenos de la realidad. Esta autora
resalta que la construccion del sentido del objeto requiere explorar la variedad de registros de

representacion semiotica y reflexionar sobre los procesos de conversion entre registros.

Desde una postura critica respecto al conocimiento algebraico, Arcavi (2013), manifiesta que
“un aspecto central del alfabetismo algebraico consistiria pues en la capacidad de
inspeccionar y cuestionar cualquier uso, mal uso o abuso de las expresiones algebraicas para
sustentar conclusiones” (p. 14). Este autor sostiene la necesidad de construir en conjunto con
los estudiantes un sentido de propoésito, que permita responder para qué estudiar algebra.
Manifiesta que esa construccion debe contemplar las expectativas, intereses, inclinaciones
intelectuales de los estudiantes, y también se debe relacionar con las necesidades de un mundo
cambiante tanto en sus valores como en los medios tecnoldgicos puestos a nuestra

disposicion.

El sentido de proposito que este autor propone se refiere al empoderamiento, potenciacion y
capacitacion que las herramientas algebraicas nos pueden otorgar para entender situaciones y
tomar decisiones. Arcavi (2013) manifiesta que la ensefianza del algebra no debe centrarse
solo en la manipulacidon de procedimientos, sino también en el saber como y cuéndo usarlos.
El estudiante debe poder elaborar conocimiento algebraico a partir de la informacioén cruda o
reflexionar criticamente respecto de la informacion analizada por otros y tomar decisiones
apropiadas, que pueden implicar el rechazo de argumentos elaborados por otros o se puede

tratar de decisiones que afectan aspectos de sus vidas.

Arcavi (2013) afirma que ser competente en algebra escolar incluiria, una aplicacion rapida y

eficiente de un procedimiento, pero también interrumpir esa rutina automatica, con el fin de
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cuestionar, reflexionar, conectar ideas, sacar conclusiones o elaborar nuevos significados de
los conceptos. Freudenthal (1983 citado en Arcavi, 2013, p.18) “lo describiria como
“desatascar un automatismo” para desvelar su origen, su significado y su propdsito”. Arcavi
(2013) propone co-construir una motivacion interna con los alumnos revelando el algebra
como un instrumento poderoso que permite tomar decisiones practicas y, ademas, el goce

intelectual que produce descubrir relaciones y conexiones inesperadas.

El interés de este autor por construir el sentido del propdsito del 4lgebra lo lleva a plantear las
componentes mas importantes que conforman lo que denomina “el sentido de los simbolos”

(Arcavi, 2005). Planteamos a continuaciéon de manera sintética cada una de ellas:

1- Amigabilidad con los simbolos: Supone la comprension de los simbolos y del sentido
estético de su poder. Especificamente, cudndo y como los simbolos pueden y deben ser
usados para mostrar relaciones, generalidades y realizar demostraciones que de otro modo
permanecerian implicitas.

2- Capacidad para ‘manipular’ y ‘leer a través’ de expresiones simbdlicas, como aspectos
complementarios en la resolucion de problemas algebraicos.

3- Conciencia de que uno puede disefiar de forma exitosa relaciones simbolicas que
expresen cierta informacion (verbal o grafica) dada o deseada.

4- Capacidad para seleccionar una posible representacion simbdlica (elegir la variable a la
cual asignar un simbolo), y en ciertos casos, inclusive reconocer nuestra propia
insatisfaccion con esa seleccion e ingeniarse para buscar una mejor.

5- Conciencia de la necesidad de revisar los significados de los simbolos durante la
aplicacidn de un procedimiento, resolucidon de un problema o inspeccion de un resultado, y
comparar esos significados con las intuiciones sobre los resultados esperados y la situacion
que plantea el problema.

6- Conciencia de que los simbolos pueden cumplir roles distintos en diferentes contextos y

desarrollar un sentido intuitivo de esas diferencias.

El autor describe las componentes del sentido de los simbolos para organizar un trabajo a
largo plazo que promueva dichos aspectos durante la escolaridad. En particular, en el proceso
de disefio de las tareas para los estudiantes tuvimos como proposito iniciar el desarrollo de la
componente 3. No obstante, cabe aclarar que la propuesta de ensefianza elaborada no aborda
de manera exhaustiva la componente mencionada y no creemos que eso sea posible desde una
sola secuencia de ensefianza, sino que debe planificarse como un trabajo a largo plazo (que
aborde las diferentes componentes del sentido de los simbolos con niveles crecientes de
complejidad y articulacion entre las mismas). Pretendemos trabajar en torno a la expresion en

simbolos de determinada informacion sobre la relacion entre dos variables y al mismo tiempo,

14



promover la comprension de los simbolos que intervienen y de la capacidad que tienen para

modelizar la situacion planteada, trabajo que debera profundizarse en otras tareas.

Por ultimo, Arcavi (2005) propone que el sentido de los simbolos sea promovido
intencionalmente en la educacion matematica. Por un lado, sostiene que usar el sentido comin
y buscar significados, no tiene que ver con habilidades matematicas innatas sino que esta
fuertemente ligado a la cultura del aula. Se relaciona con lo que se apoya o se suprime como
actividad esperada, lo que es valorado y aceptado como “reglas del juego”, ademas de la
manipulacidon simbolica. Si en tareas se proponen actividades como mirar el problema con
sentido comun, esbozar un grafico o una figura, estimular la descripcion de lo que ven y
razonar sobre ello, describir como esos razonamientos son producidos y que se puede ganar

con ellos, facilitaran en el alumno el uso esponténeo de la bisqueda de significado.

Por otro lado, el autor expresa que el desarrollo del sentido de los simbolos estd también
ligado a las actitudes que tenemos hacia el conocimiento y el aprendizaje. Sfard (2000 citado
en Arcavi, 2005) describe la circularidad entre el significado de un concepto y su uso, en
relacion al saber algebraico, se refiere a manipular simbolos para “sentirlos” y sentir qué
pueden hacer por nosotros, cuestionandose sobre cdmo podemos usar algo sin entenderlo (o
sin sentirlo). Este autor afirma que es precisamente esa circularidad el combustible del
proceso de aprendizaje. Esto lleva a Arcavi (2005) a incluir dentro de la competencia
matemadtica, la paciencia intelectual que nos permita convivir con la comprension parcial y la
confianza que acciones futuras (sin saber cudles y cuando ocurriran) avanzaran nuestro

conocimiento.

La propuesta de ensefianza disefiada promueve en principio el establecimiento de relaciones
entre variables para disefiar la planificacion de beneficios. Al final, se retoma el plan

elaborado para analizarlo desde el punto de vista algebraico.
2.5 Sintesis del marco teorico

Atendiendo a los aportes tedricos anteriores nos proponemos para nuestro estudio el disefio, la
implementacion y el analisis de una propuesta de ensefianza para el tercer afio de la educacion
secundaria que promueva la construccion del sentido del algebra escolar (Chevallard, 2013a;
Arcavi, 2005; 2013), desde una via de entrada funcional (Sessa, 2005). El tipo de referencia
seleccionado para la propuesta de enseflanza se relaciona con los aportes de Skovsmose
(2000) sobre la adscripcion de significados de las acciones de los estudiantes. Se trata de un

escenario de investigacion con referencia a la realidad.

Desde diferentes perspectivas tedricas se plantea la importancia de trabajar con la
modelizacion en el aula de matematica (Skovsmose, 1999; Esteley, 2014; Bassanezi, 1994;

Bosch et al., 2006; Chevallard et al., 2000). Los documentos curriculares oficiales nacionales
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y provinciales también sefialan el trabajo en esta linea, mediante el abordaje de situaciones
extramatematicas, promoviendo el uso de las nociones de dependencia y variabilidad y la
seleccion de las representaciones (tablas, formulas, graficos, etc.) adecuadas a la situacion
(Ministerio de educacion, cultura, ciencia y tecnologia, 2012; Ministerio de educacion de la
provincia de Santa Fe, 2014). En este sentido planteamos la propuesta de ensefianza,
atendiendo a los aportes anteriores, haciendo uso de la modelizacién como estrategia

pedagogica para estudiar fendémenos reales.
3. ANTECEDENTES

Previo al disefio de la propuesta de ensefianza realizamos una revision de publicaciones sobre
el disefio y/o implementaciéon de escenarios de modelizacion en el aula de matematica.

Realizaremos una descripcion breve de cada uno de los trabajos considerados.

El primero de ellos tiene el proposito de brindar herramientas para el aula con la intencion de
que sirvan de punto de partida para el disefio de propuestas didacticas (Pochulu, 2018a). En
otra publicacion de la misma linea, se formulan y desarrollan varios escenarios de
modelizacion matematica destacando el potencial de los mismos para el aprendizaje

significativo de conceptos matematicos y para la formacion integral de los alumnos (Pochulu,
2018Db).

Esteley (2014) recupera las experiencias de tres docentes de matematica en el disefio y puesta
en practica de un escenario de modelizacion matemadtica en tres escuelas de la ciudad de
Cérdoba. Describe dicho escenario como un entorno en el cual se busca que los estudiantes,
como sujetos activos, vivencien un proceso de modelizacion completo, actuando
interactivamente con otros sujetos y medios, donde se apropien de los saberes y que el
profesor guie el desarrollo de multiples proyectos sin conocer previamente la matematica que
se pondra en juego para llevarlos adelante. Segun la autora:

[un] escenario de modelizacion se caracteriza por la presencia de un conjunto de
espacios, situaciones, circunstancias, materiales, acciones e interacciones que
confieren un sentido al proceso y con ello transforma ese conjunto en una experiencia
cuyo fin es llevar al aula la modelizacién como abordaje pedagogico. (Esteley, 2014,

p. 86)

La propuesta que disefiamos se inicia con una situacion problema. Se trata de una tarea no
rutinaria, abierta, vinculada al mundo real y a los intereses de los estudiantes, que los invita a
involucrarse y responder a la problematica planteada. Las etapas que Esteley (2014) identifica

en el proceso de modelizacion matematica (mencionadas en el apartado 2.3) nos permiten
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anticipar posibles recorridos en la resolucion, formular nuevos interrogantes que propicien la
indagacion, gestionar las intervenciones de los estudiantes para favorecer el establecimiento

de relaciones entre variables en torno a la situacion planteada.

Finalmente, Kiener (2019) se propone indagar respecto a una manera de iniciar el trabajo
algebraico mediante el establecimiento de relaciones entre variables, en un aula de séptimo
grado de la educacion primaria de la ciudad de Santa Fe (Argentina). La propuesta disefiada e
implementada se analiza desde un marco tedrico que compartimos (TAD y EMC) para
caracterizar los sentidos de los saberes y los significados de las acciones de los estudiantes.
Por tal motivo, si bien la propuesta de ensefianza se dirige a otro nivel educativo,
compartimos el hilo conductor de la misma (relaciones entre variables) y los constructos

tedricos para analizar su implementacion, enmarcados en la TAD y la EMC.
4. PREGUNTAS Y OBJETIVOS
Los objetivos del Trabajo Final Integrador son los siguientes:

Objetivo general: Explorar la construccion de sentidos y significados en torno al
establecimiento de relaciones entre variables en el marco de un escenario de investigacion en

tercer afio de la educacion secundaria.

Objetivos especificos:

-Disefiar, implementar y analizar una propuesta de ensefianza en torno al establecimiento
de relaciones entre variables en el marco de un escenario de investigacion.

-Describir las estrategias desarrolladas por un grupo de estudiantes en la resolucion de las
tareas.

-Caracterizar el uso de nociones matematicas en los modelos matematicos elaborados y/o
utilizados por un grupo de estudiantes para la resolucion de las tareas planteadas.

-ldentificar indicios sobre la construccion de significados de las acciones desarrolladas

por un grupo de estudiantes en el marco de la propuesta de ensefianza.

En los objetivos especificos sefialamos que el andlisis se realizard sobre un grupo de
estudiantes. Esta decisidon se debe a que luego de implementar la propuesta de ensefianza, el
caudal de informacion recabada (mediante las grabaciones de los encuentros virtuales con los
alumnos y los trabajos parciales y finales de los estudiantes) fue superior al esperado. En tal

sentido, optamos por seleccionar uno de los seis grupos de estudiantes del curso para estudiar
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en profundidad y reflexionar en torno a lo realizado, de modo que el Trabajo Final Integrador

(TFT) se ajuste a la extension solicitada.

Entre las preguntas que nos planteamos para realizar las reflexiones se encuentra la siguiente:
(de qué manera los estudiantes se involucran y resuelven las tareas planteadas? Para dar
respuesta a este interrogante centraremos la mirada fundamentalmente en el establecimiento
de relaciones entre variables por parte de los estudiantes y en la identificacion de indicios
sobre la adscripcion de significados de las acciones que llevan a cabo los alumnos,
considerando las producciones del grupo seleccionado y las transcripciones de los encuentros
virtuales con dichos estudiantes. Ademas, pretendemos reflexionar en torno al siguiente
interrogante: ;las tareas propuestas favorecen la construccion del sentido de las nociones
involucradas? Esta cuestion la abordaremos desde los aportes de la TAD, aludiendo a las
razones de ser de los saberes y al sentido de los simbolos, desde el punto de vista planteado
por Arcavi (2005).

5. ASPECTOS METODOLOGICOS DEL TRABAJO FINAL INTEGRADOR

El Trabajo Final Integrador consiste en el disefio de una propuesta de ensefianza en torno al
establecimiento de relaciones entre variables en tercer afio de la escuela secundaria y en la
reflexion sobre la implementacion de dicha propuesta, a la luz del marco teérico adoptado y
los objetivos planteados. El aspecto de la practica docente que consideramos para este trabajo
tiene relacion con uno de los problemas en torno a los cuales se ha estructurado la carrera de

Especializacion en Didactica de la Matematica: El problema de la construccion del sentido.
6. ESPECIFICIDADES DE LA PROPUESTA DE ENSENANZA

Esta seccién se encuentra dividida en tres apartados, inicialmente proponemos una
descripcion del contexto de implementacion de las tareas disefiadas (apartado 6.1).
Seguidamente, detallamos la planificacion y el cronograma de implementacion de la
propuesta de ensefianza (apartado 6.2) y, por tltimo, incluimos una fundamentacion teorica de

dicha propuesta (apartado 6.3).
6.1 Marco de la propuesta de ensefianza

La propuesta de ensefianza esta destinada a un tercer afio orientacion informatica, de una
escuela secundaria de la ciudad de San Justo de la Provincia de Santa Fe. El curso
seleccionado estd conformado por 33 estudiantes de aproximadamente 15 afios de edad. En
relacién con sus conocimientos previos, iniciaron el trabajo algebraico con la traduccion del
lenguaje coloquial al simbdlico y la resolucion de ecuaciones e inecuaciones lineales durante

el ciclo lectivo 2019 (en el segundo afio de la escuela secundaria). Cabe destacar que la
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docente de matematica del curso durante el ciclo lectivo 2020 es la autora del Trabajo Final

Integrador.

La propuesta de ensefianza disefiada se lleva a cabo durante el afio 2020, bajo la modalidad de
educacion virtual dispuesta debido a la pandemia del COVID-19. A raiz del cambio de
modalidad, hemos realizado algunas modificaciones sobre la planificacion original,

atendiendo a las posibilidades de implementacion de la misma.

El primer cambio se debe a la suspension del proyecto “Viaje a la ciudad de Buenos Aires” en
el que se enmarcaba originalmente el trabajo de indagacion que se iba a proponer a los
alumnos. Dado que el viaje no se iba a llevar a cabo, tuvimos que analizar otras alternativas
para contextualizar el trabajo. Decidimos hacer referencia al disefio de un plan de beneficios

para recaudar fondos para la promocion 2022.

Otra modificacion se refiere al momento en el que se abordan las nociones matematicas
relacionadas con la propuesta de ensefianza. En principio, el tratamiento de tales nociones se
iba a realizar después de llevar a cabo el trabajo de indagacion. La docente -y autora del
Trabajo Integrador- propuso adelantar el abordaje de tales nociones porque le otorgaba mayor

“seguridad” al momento de implementar la propuesta de ensefianza bajo la modalidad virtual.

Finalmente, se incorporaron encuentros virtuales de cada grupo con la profesora (durante el
proceso de indagacién) para realizar un acompafiamiento al trabajo de los estudiantes (si el

trabajo hubiese sido presencial, la docente puede circular por el aula y dialogar con cada

grupo).
El disefio final de las tareas propuestas a los alumnos se describe en el proximo apartado.
6.2 Diserio de la propuesta de ensefianza

En este apartado presentamos la planificacion de la propuesta de ensefianza, en relacidon con
las consignas, modalidad de trabajo y nociones matematicas abordadas. En términos
generales, la planificacion se organiza en tres grandes grupos: Trabajo previo (Etapas 0-1),

Trabajo “Plan de beneficios” (Etapas 2-6) y Trabajo posterior (Etapas 7-8).

En el trabajo previo se introducen nociones matematicas relacionadas con el concepto de
funcion y la temadtica elegida (realizacion de beneficios) mediante la recuperacion de
experiencias anteriores. En el centro de la planificacidon se encuentra el trabajo de indagacion
(“Plan de beneficios”). En el trabajo posterior se promueve la articulacién de lo abordado en
las primeras etapas con el “Plan de beneficios™ y se invita a los estudiantes a reflexionar sobre

lo realizado.
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Organizamos la planificacion de la propuesta de ensefianza de acuerdo al siguiente

cronograma:

Trabajo

Trabajo previo

Trabajo “Plan
de beneficios”

Trabajo
posterior

Tabla N° 2: Cronograma de la propuesta de enseiianza

Etapa

Objetivo

Introduccién de
las nociones
relacionadas con
el concepto de
funcion

Experiencias
previas
relacionadas con
la realizacion de
beneficios

Inicio del trabajo
“Plan de
beneficios”

Interpretacion de
la “situacion
problema” y

relevamiento de

datos.

Organizacion de
la informacion
recolectada

Analisis de los
resultados y
extraccion de
conclusiones

Informes finales y
presentaciones
orales

Trabajo Final

Autoevaluacion

Fecha

28/08/20

04/09/20

18/09/20

25/09/20

25/09/20

29/09/20
(Gly G2)
01/10/20
(G3y G4)
02/10/20
(G5 y G6)

06/10/20
(Gly G2)
08/10/20
(G3y G4)
09/10/20
(G5 y G6)
13/10/20
(Gly G2)
15/10/20
(G3y G4)
16/10/20
(G5 y G6)

23/10/20 -
10/11/20

20/11/20 -
25/11/20

14/12/20

Descripcion sintética de lo trabajado
Explicacion, ejemplos y actividades
sobre las siguientes nociones: funcion,
dominio e imagen.
Ejercitacion sobre la nocion de
funcién, dominio ¢ imagen.
Abordaje de la nocidn de funcion
como relacion entre las variables x e y
(utilizando la maquina de las
funciones) y de los términos de
preimagen e imagen. Explicacion,
ejemplos y correccion de actividades.

Evocacion de experiencias previas
sobre planificacion y/o participacion
en un beneficio.

Presentacion de las consignas del
trabajo “Plan de beneficios™.

Encuentros virtuales de cada grupo
con la docente de 20-30 minutos cada
uno para compartir cuestiones
relacionadas a la interpretacion de la
“situacion problema” y al relevamiento
de datos.

Encuentros virtuales de cada grupo
con la docente de 20-30 minutos cada
uno para compartir cuestiones
relacionadas con la organizacion de la
informacion recolectada.

Encuentros virtuales de cada grupo
con la docente de 20-30 minutos cada
uno para compartir cuestiones
relacionadas al andlisis de los
resultados y extraccion de
conclusiones.

Entrega de informes finales del
Trabajo “Plan de beneficios” y
presentaciones orales del trabajo
mediante videollamada.
Realizacidn individual de tareas sobre
relaciones entre variables y
articulacion con el “Plan de
beneficios”. Las consignas de este
trabajo se encuentran en el ANEXO 2.
Reflexion individual sobre el trabajo
realizado.
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Como puede observarse en la tabla, denominamos Etapa 0 al trabajo realizado con los
estudiantes para introducir nociones relacionadas con el concepto de funcion: sistema de ejes
cartesianos, funcion, dominio, imagen, preimagen, interpretacion de representaciones graficas
de funciones y su uso social, identificacién de variables, representacion tabular de la relacion

entre variables y la articulacion entre diferentes registros de representacion.

En la Etapa 1, se evocan experiencias previas de los estudiantes en relaciéon con la

participacion, coordinacion y/o planificacion en beneficios mediante la siguiente consigna:

TRABAJO PREVIO (ETAPA 1)

Es posible que en alglin momento se hayan encontrado ante la necesidad de realizar beneficios para
recaudar fondos con algun fin en particular. En los grupos establecidos realicen una breve
descripcion (extension maxima una pagina), de alguna experiencia. Pueden contar si lograron o no
recaudar lo que se propusieron, qué dificultades encontraron, qué resultd positivo, entre otras
reflexiones que consideren importante contar.

Luego, se implementa el trabajo denominado “Plan de beneficios”, que se lleva a cabo desde
la Etapa 2 hasta la Etapa 6 de la propuesta de ensefianza. A continuacion, se explicita el

trabajo tal como fue entregado a los estudiantes:

TRABAJO “PLAN DE BENEFICIOS”

Modalidad de trabajo: en grupos, registros de avances por documentos de Google Drive y
acompafiamiento por videollamadas.

Cantidad de grupos: 6 grupos (los equipos de trabajo fueron organizados por la docente tomando
de referencia los grupos determinados en las primeras clases del ciclo lectivo 2020, que se
conformaron teniendo en cuenta la distribucion de los estudiantes en el aula).

Criterios de evaluacion:

Busqueda de informacion y tipo de fuentes consideradas (informacion de fuentes

<

confiables).

Organizacion de la informacion.

Analisis de las variables, estudio de la adecuacion de la solucion, etc.
Uso apropiado del lenguaje simbdlico.

Presentacion escrita, segin pautas.

A S N GRS

Exposicion oral.
ESCENARIO DE INVESTIGACION
;Qué criterios utilizar para planificar un “Plan de beneficios” concreto para recaudar fondos
para la promo 2022?
Pensar al menos dos beneficios que podrian organizarse en los meses de octubre y noviembre de
2020.
Planificar los beneficios atendiendo a lo que se desea solventar o recaudar en cada caso:
a) El costo total de la campera de la promo 2022,
b) Al menos 8800 por alumno.
El plan diseriado, ;se podria recuperar/repetir durante el aiio 2021?
Para optimizar el trabajo en equipos sugerimos realizar un cronograma, especificando tareas y
tiempos.
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La informacion recolectada debe estar organizada y provenir de fuentes confiables. La
planificacion de beneficios propuesta debe presentarse con formato de informe (como texto
compartido por medio de drive con la docente) y exponerse oralmente al resto de los comparieros
utilizando algin soporte digital (PowerPoint, Prezi, etc.).

Al finalizar el disefio del “Plan de beneficios™ por grupos se realiza el denominado Trabajo
Final, de resolucion individual (Etapa 7). En este trabajo se integran los contenidos abordados
en la Etapa 0 y la informacion recabada en la planificacion de beneficios (Etapas 2 a 6),
mediante el disefio de modelos que relacionen variables y utilicen registros graficos,

simbolicos y tabulares.

Las tres tareas que se proponen en la Etapa 7 se incluyen en el ANEXO 2. Las dos primeras
refieren a situaciones de semirrealidad. En las mismas se solicita a los estudiantes completar
una tabla de valores, representar los pares ordenados en un sistema de ejes cartesianos e
identificar cuales son las variables y responder algunos interrogantes en relacion con las
variables involucradas. En la tercera tarea se propone explicitamente la recuperacion del “Plan

de beneficios” y la identificacion de una relacion entre variables.

En el andlisis de los resultados reflexionamos en torno a la tercera tarea del Trabajo Final, por
lo que explicitamos a continuacion los criterios de evaluacion y las consignas de la tarea 3 tal

como se presentaron a los estudiantes.

TRABAJO FINAL INDIVIDUAL

Criterios de evaluacion:

- Capacidad para identificar la variable independiente y dependiente;
- Organizacion de una tabla de valores;

- Representacion de puntos en un sistema de coordenadas cartesianas;
- Lectura e interpretacion de la informacion a partir de preguntas.

TAREA 3

Recuperar del “Plan de beneficios” una relacion entre variables: Ganancia que depende de la
cantidad/ costo que depende de cantidad / recaudacion que depende de la cantidad.

a) (Cudles son las variables en esta situacion? Indicar cudl es la variable dependiente y cual la
independiente.

b) Organizar y completar una tabla de valores.

¢) (Qué célculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.

d) Representar los puntos en un grafico.

La ultima etapa de la propuesta (Etapa 8) es un cuestionario individual realizado mediante un
Formulario de Google. En esta tarea se invita a los estudiantes a reflexionar en torno al trabajo

realizado mediante los siguientes interrogantes:
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AUTOEVALUACION
a) (Qué fue lo que te resultd mas dificil?
b) ¢Qué fue mas sencillo?
c) (Cual fue el papel de la matematica en el disefio del PLAN DE BENEFICIOS?
d) ;Qué opinas sobre el trabajo realizado?

6.3 Fundamentacion de la propuesta de ensefianza

En este apartado recuperamos los constructos tedricos planteados en la seccidn 2 para
fundamentar la propuesta de ensefianza disefiada, especialmente el “centro” de la propuesta,

es decir, el Trabajo “Plan de beneficios”.

El tipo de trabajo desplegado entre las Etapas 2 y 6 para el disefio del “Plan de beneficios” se
puede clasificar como escenario de investigacion con referencia a la realidad, desde el punto
de vista de Skovsmose (2000), ya que invita a los estudiantes a formular preguntas, buscar
explicaciones y llevar a cabo un proceso de indagacion con el proposito de recaudar fondos
para la ‘promo 2022°. La tematica elegida (planificacion de beneficios para su promocion) es
cercana a los estudiantes y se inicia el trabajo mediante la recuperacion de experiencias
previas de los alumnos (Etapa 1), por lo que se relaciona con los antecedentes y porvenir de
los mismos (Skovsmose, 2000).

Consideramos que la propuesta habilita diferentes estrategias de resolucidn, ya que en la
consigna se explicita cudl es el objetivo pero no cdmo alcanzar el mismo. Los estudiantes
tienen la posibilidad de decidir qué beneficio/s llevaran a cabo, de qué manera los
implementaran. Deberan recabar para ello los datos necesarios y organizarlos de modo de
poder comunicar (tanto en forma oral como escrita) la planificacion de beneficios propuesta.
En este sentido podemos decir que la propuesta ofrece la posibilidad de tomar decisiones por
parte de los estudiantes y fundamentar las mismas sobre una situacion vinculada con los
intereses de los estudiantes, lo cual promueve la construccion de significados desde el punto

de vista de la Educacion Matematica Critica.

En relacion con los aportes de Esteley (2014), podemos caracterizar a la tarea como abierta y
no rutinaria. Dado que se parte de una “situacion problema” vinculada al mundo real disefiada
por el docente-investigador, se trata de la tercera manera de implementar la modelizacion en
el aula mencionada por esta autora (mencionado en el apartado 2.3). Organizamos los
encuentros virtuales de cada grupo con la docente considerando los procedimientos del
proceso de modelizacion (Esteley, 2014) como se explicita en el cronograma propuesto en el
apartado anterior (Etapa 3, 4, 5 de la Tabla N° 2). En el primer encuentro se discuten
cuestiones vinculadas a la interpretacion de la situacion y la recoleccion de datos; en el

segundo, se debate en torno a cdmo organizar la informacion recabada; y en el tercero, se
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dialoga sobre cémo interpretar los resultados y extraer conclusiones que respondan a la

consigna del trabajo.

Algunas de las nociones que podrian tener lugar a partir de las resoluciones de los estudiantes
son las siguientes: variable, constante, relacion entre variables expresada mediante, graficos
(en sistemas de ejes cartesianos), tablas o expresiones simbdlicas, concepto de ecuacidon y/o
funcién, entre otros. En relacion con la planificacion de beneficios, tal como lo sefialan
Scaglia y Kiener (2015), pueden tener lugar decisiones que involucren el calculo de ingresos,
gastos, ganancias, cantidad de beneficios a realizar y el andlisis de las posibilidades de

realizacion de cada beneficio, entre otros aspectos.

En relacion con el Trabajo Final (Etapa 7), consideramos que puede contribuir a la toma de
conciencia de que uno puede disefiar de forma exitosa relaciones simbolicas que expresan
cierta informacion (verbal o grafica) dada o deseada. Se trata de promover de este modo una
de las seis componentes planteadas por Arcavi (2005) orientadas a promover la construccion
del sentido de los simbolos utilizados en el algebra (mencionadas en el apartado 2.4). Ademas,
el hecho de propiciar un proceso de modelizacidon hace alusion a la construccion del sentido
del lenguaje algebraico desde el punto de vista de las razones de ser planteado por la TAD
(Chevallard, 2013a).

7. REFLEXIONES SOBRE LA IMPLEMENTACION DE LA PROPUESTA DE
ENSENANZA

En esta seccion nos abocaremos a reflexionar en torno a la implementacion de la propuesta de
ensefianza. Debido al importante caudal de informacion recolectada, acotamos el analisis a los
aspectos centrales relacionados con las Etapas desde la 1 a la 8§, considerando las evidencias
del proceso seguido por uno de los seis grupos de estudiantes del curso (Grupo N° 6). Este

grupo esta conformado por cinco alumnas.

El estudio de los procedimientos y decisiones tomadas por este grupo lo llevamos a cabo a
partir de fragmentos de transcripciones de los intercambios desarrollados en los encuentros
virtuales de la docente con todo el curso (Etapa 1 y 7 de la Tabla N° 2),los encuentros
virtuales de las estudiantes del grupo con la docente (Etapas 3, 4 y 5 de la Tabla N° 2), los
registros de las resoluciones de las estudiantes y fragmentos de la transcripcion de la
exposicion del informe final del Trabajo “Plan de beneficios” y el video utilizado como
soporte en dicha presentacion (Etapa 6 de Tabla N° 2). Las transcripciones completas de los
encuentros virtuales de la docente con el Grupo N°6 se encuentran en el ANEXO S5del

presente trabajo.

Los principales constructos tedricos considerados para el andlisis de la informacion

recolectada son: el aprendizaje como accion (Skovsmose, 2012), el proceso de modelizacion
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matematica (Skovsmose, 1999; Esteley, 2014; Bassanezi, 1994; Bosch et al., 2006;
Chevallard et al., 2000), el aprendizaje dialogico (Alr¢ y Skovsmose, 2012), la introduccion al
trabajo algebraico (Sessa, 2005 y Arcavi, 2005) y la razon de ser de los saberes (Chevallard,
2013a; 2013b).

Como mencionamos en el Marco teorico (seccidn 2), estas herramientas tedricas nos permiten
analizar la construccion del sentido de las nociones matematicas, desde el punto de vista de la

TAD y el significado de las acciones, considerando los aportes de la EMC.
7.1 Etapa 1: Experiencias previas en relacion con la realizacion de beneficios

En un encuentro virtual, la docente organiza a los estudiantes en seis grupos o equipos de
trabajo (considerando los mismos agrupamientos que se habian utilizado en la educacion
presencial) y les entrega la consigna correspondiente a la Etapa 1 del trabajo previo.

Recordamos la consigna (mencionada en el apartado 6.2):

TRABAJO PREVIO (ETAPA 1)

Es posible que en algin momento se hayan encontrado ante la necesidad de realizar beneficios para
recaudar fondos con algin fin en particular. En los grupos establecidos realicen una breve
descripcion (extension maxima una pagina), de alguna experiencia. Pueden contar si lograron o no
recaudar lo que se propusieron, qué dificultades encontraron, qué resultd positivo, entre otras
reflexiones que consideren importante contar.

El propdsito consiste en evocar experiencias previas en la participacion, coordinacion y/o
planificacion en beneficios. En particular, las alumnas que integran el grupo seleccionado
(Grupo N° 6), describen en esta etapa su experiencia de recaudar fondos para el dia de la
primavera del afio 2018, durante su primer afio de la educacion secundaria. Retomamos sus

palabras textuales en el siguiente fragmento:

Luciana: Nosotros elegimos la primavera de primer afio del 2018 en la que cada alumno tenia
que darle a un delegado del curso, en nuestro caso el B, eran 24 alumnos, le teniamos que dar
a Carla, nuestra delegada, $30 y bueno ..., y asi para poder comprar los materiales. Elegimos
la primavera, porque era lo mds comun que teniamos, porque la verdad nunca nos ..., no
estuvimos en una recaudacion de fondos asi ..., mayor digamos y nos pusimos de acuerdo para
poder contar cada una nuestra experiencia que fue bastante parecida.

Transcripcion N° 1: Encuentro Virtual Clase 25/09

Recuerdan que contaban con una delegada en el curso, para cada division A (28 alumnos) y B
(24 alumnos), a quien debian entregarle $20 y $30, respectivamente. Manifiestan que la
mayor dificultad fue la puntualidad en la entrega del dinero a la delegada, lo que demord la
compra de los materiales. La docente les pregunta sobre los gastos que tenian que solventar en
esa ocasion y las alumnas mencionan que entre los gastos incluyen la musica, afiches,

cartulinas para decorar el salon. En total debian recaudar $720 (division B).
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Lo abordado en esta etapa posibilita vincular la tematica elegida para el escenario de

investigacion con los antecedentes culturales del grupo de estudiantes.

En general, la participacion en la venta de diferentes productos o la realizacion de beneficios
para recaudar fondos es una experiencia que suelen compartir los estudiantes de la institucion
seleccionada, especialmente en los ultimos afios del nivel secundario, con objetivos que se
relacionan con la promocion (campera, viaje, fiesta de recepcion, etc.). Ademads, todos los
cursos realizan un viaje educativo, cada afio, cuyos gastos se intentan solventar parcial o
totalmente por medio de beneficios (exceptuando al afio 2020 que debido a la pandemia se
suspendieron estas actividades). Esto nos permite relacionar, la tematica del trabajo de
indagacion con el porvenir de los alumnos. De este modo, en términos de Skovsmose (2012)
tiene sentido hablar de las disposiciones de un grupo de estudiantes con antecedentes y

porvenires compartidos, que les proporcionan recursos para la accion.
7.2 Etapa 2: Inicio del Trabajo “Plan de beneficios”

En el mismo encuentro virtual, luego de que todos los equipos contaran sus experiencias
relacionadas con beneficios, la docente realiza una sintesis recuperando los principales
aportes, en cuanto a la organizacion de un beneficio, tiempo que demanda, seleccidon y
busqueda de productos y precios convenientes, trabajo en conjunto, solidaridad, entre otros.
Seguidamente, les presenta la consigna correspondiente al escenario de investigacion “Plan de
beneficios”. Recordamos a continuacion las consignas de dicho trabajo (presentadas en el
apartado 6.2):

ESCENARIO DE INVESTIGACION
cQué criterios utilizar para planificar un “Plan de beneficios” concreto para recaudar fondos
para la promo 2022?
Pensar al menos dos beneficios que podrian organizarse en los meses de octubre y noviembre de
2020.
Planificar los beneficios atendiendo a lo que se desea solventar o recaudar en cada caso:
a) El costo total de la campera de la promo 2022.
b) Al menos 3800 por alumno.
El plan diseriado, ;se podria recuperar/repetir durante el afio 2021?
Para optimizar el trabajo en equipos sugerimos realizar un cronograma, especificando tareas y
tiempos.
La informacion recolectada debe estar organizada y provenir de fuentes confiables. La
planificacion de beneficios propuesta debe presentarse con formato de informe (como texto
compartido por medio de drive con la docente) y exponerse oralmente al resto de los comparieros
utilizando algiin soporte digital (PowerPoint, Prezi, etc.).

Realiza la lectura de las consignas, brindando aclaraciones y sugerencias, retomando lo

expresado de las experiencias compartidas anteriormente (Etapa 1).
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Cabe aclarar que cuando la docente menciona que uno de los objetivos corresponde a
recaudar, por alumno, la mitad del costo de la campera de la promocion, una estudiante
pregunta lo siguiente: “Profe, y al precio de la campera, ;lo estimamos?, porque eso no

sabemos todavia” (Transcripcion N° 2).

La estudiante identifica que en el enunciado dado por la profesora no se explicita un dato que
hay que tener en cuenta para planificar los beneficios y expresa una posibilidad para
completar dicha informacidn (estimar el precio de la campera). La intervencion de la alumna

da inicio al didlogo que transcribimos a continuacion:

Luciana: Profe, y al precio de la campera, ;jlo estimamos?, porque eso no sabemos todavia.
[-]
Profesora: La informacion recolectada ...Porque ustedes van a ..., por ejemplo, ;jqué precio de
la campera van a tomar? Lo van a estimar, lo van a averiguar, jqué mds? [...] ;qué acciones o
qué pueden hacer para determinar ese precio? ;qué se les ocurre?
Danisa: Preguntarle a los de cuarto.
Profesora: Preguntarle a los de cuarto, jqué mds?, estimar, preguntarle a otro curso que ya lo
organizo, digamos.
[-]
Profesora: A los chicos de quinto, porque no ... pero, jen cuanto al precio de la campera? ...
cada grupo quizds tenga algin aportante, informante que les puede dar esta informacién mds
precisa. ;Si?, una campera hoy podria estar a tal precio. [...]
[-]
Profesora: Si ustedes estiman el precio de la campera, bueno, jen qué se basaron para
estimar?, ;le preguntaron a los de cuarto?, [...], hay que ver si a ese mismo precio lo podemos
tomar tal cual.
Carla: Hay que aumentarlo.
Profesora: Hay que aumentarlo, quizds, bueno en eso de aumentar, pueden decir que le
aumentamos tanto, y bueno qué tienen en cuenta para eso.
Danisa: y si porque si no le podemos preguntar a los chicos de cuarto cuando cerraron ellos el
precio y nos podemos fijar en alguna pdgina de internet cudnto estd una campera de promo y
ahi calculamos cudanto aumentarle.
Profesora: Perfecto, perfecto eso es un criterio, jsi? Ese es un criterio y cada grupo va a tomar
sus decisiones.

Transcripcion N° 2: Encuentro Virtual Clase 25/09

En la transcripcion anterior, podemos observar cdmo otras dos estudiantes se muestran atentas
a lo que estd ocurriendo en la conversacion y de la contribucion de cada uno de los
participantes (Alr¢ y Skovsmose, 2012), sefialando la intencion de cooperar en el proceso de
determinar el precio de la campera. La alumna Carla, expresa que al precio consultado lo
deberian aumentar. Por su parte, Danisa retoma todo lo dicho, agregando un posible criterio
para determinar el aumento correspondiente, consultando el precio de campera de promocion,

en alguna pagina de internet, comparando e identificado cual puede ser el aumento.

Por otro lado, en esta etapa se evidencia la decision de la docente de no completar de manera
unilateral el “dato faltante” (lo que ocurriria en el paradigma del ejercicio), sino que habilita

la discusion en torno a como obtener el mismo. Una vez definido un criterio, mediante el
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dialogo con los estudiantes, explicita que “cada grupo va a tomar sus decisiones” manifestado
una de las caracteristicas relevantes de los ambientes de aprendizaje denominados escenarios

de investigacion por Skovsmose (2000).

7.3 Etapa 3: Interpretacion de la situacion y relevamiento de datos.

En esta etapa se lleva a cabo el primer encuentro virtual de la docente con el Grupo N° 6.
Teniendo en cuenta que el proceso de modelizacion matematica comienza con el
reconocimiento de la situacion problema y la familiarizacion mediante la investigacion
(Biembengut & Hein, 1999 citado en Esteley, 2014), la docente interroga a las alumnas sobre
lo realizado hasta el momento. Las estudiantes expresan lo que averiguaron para planificar los

beneficios:

Valeria: Sefio, ahi te digo que yo fui a averiguar lo de las tortas y mis comparieras fueron a
averiguar sobre el jabon.
Transcripcion N° 3: Primer encuentro virtual Grupo N° 6

Habian decidido realizar dos beneficios y explican la planificacion de los mismos de la

siguiente manera:

Luciana: Ok, bueno nosotras planificamos como para el 2021 y averiguamos, Virgi consiguio
los precios de los jabones, que seria nuestro primer beneficio, de un beneficio que le ofrecieron
a ella recientemente, y nosotros nos propusimos que la entrega de los jabones seria el primero
de junio, por lo cual tendriamos 31 dias para realizar y las ganancias serian de un 20%, con el
objetivo de recaudar $800 por alumno, ;no? Después tenemos el segundo beneficio, que se
realizaria en septiembre del 2021, que Vale averigué en la panaderia Maria Laura las tortas y
el precio seria 8220 y las ganancias de un 15%, acd estd toda la variedad de tortas, qué bueno,
salen lo mismo.
Transcripcion N° 4: Primer encuentro virtual Grupo N° 6

Los precios que averiguaron los colocaron en el informe de avance del grupo de la siguiente

manecra:

L INKORMACION RECOLECTADA: Trabaj Préctico Matemilica |\ ]

Precios del Jabén liquido, conseguimos estos precios ya que la mama de Victoria realizo
un beneficio hace unos dias con estos y nos parecié una excelente opcion para alcanzar
nuestra meta

Precios de las Tortas, hallamos estos valores ya que Valentina se ofrecié a consultarlos en
la Panaderia “Maria Laura”, ya que anteriormente lo hice en la Panaderia “Miguita de Pan”
y no habia stock. Sin embargo, nos parecié muy buena idea dado a que son precios

Entrega lunes 10/08 accesibles de productos que la gente generalmente opta por comprar.

Ariel $

E.RIFHS $ Imagen N°I:

Promos Informacio'n

IS recolectada -
Etapa 3 -
Grupo N° 6
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En las intervenciones que citamos observamos que se evidencian caracteristicas de lo que
Skovsmose (2005,2012) denomina aprendizaje como accion. Los estudiantes reciben la
consigna e inician el proceso de indagacion averiguando precios de diferentes productos para
llevar a cabo los beneficios. Luego definen una manera de implementar dichos beneficios y

obtener ganancias.

Las acciones que despliegan en este proceso no son mecdanicas, sino que se basan en
identificar cudl es la meta que persiguen y en tomar decisiones para poder alcanzar la misma.
En esta propuesta, los estudiantes tienen la posibilidad de realizar elecciones (por ejemplo,
sobre el tipo de beneficio a realizar y la manera de implementarlo) y necesitan recabar
informacion para cumplir con su objetivo (para planificar los beneficios necesitan conocer de
antemano los costos que tendran para calcular la ganancia). También deben decidir a qué
precio vender los productos, en funcion de la ganancia que se desee obtener. Este grupo opto
por definir la ganancia por medio de un porcentaje. La posibilidad de realizar indagaciones,
realizar elecciones y tomar decisiones por parte de los alumnos para dar respuesta a una

pregunta, constituyen caracteristicas de los escenarios de investigacion (Skovsmose, 2000).

En el mismo encuentro, las alumnas sefialan que ademas de los costos de los productos que
pensaban vender, averiguaron sobre el modo en que se organizaron para recaudar fondos, los
estudiantes de 4to afio de la misma escuela secundaria. Esto se manifiesta en el siguiente

fragmento de transcripcion:

Virginia: Profe, y después yo estuve hablando con algunos chicos de cuarto, bah los delegados,
y me dijeron que otra forma de beneficio, seria lo del fondo comiin; que el fondo comiin, ellos
hicieron de marzo a julio que cada alumno tiene que poner $200 y después de julio a noviembre
8300 siempre por alumno y por cada mes.
Profesora: Ahh, bien. Tienen también esa ..., como un ...
Virginia: Si, como esa modalidad seria, y también me contaron que hicieron un monton, bah
bastantes, beneficios, que iban como 5, 6 hasta ahora y que la campera y la chomba a ellos le
congelaron 84120 las dos cosas.
Profesora: Bien, bien.
Virginia: Y como que de regalo, la bandera.
[-]
Virginia: Y también, que me contaron, que ponele ellas hacen un beneficio de pizzas o de lo que
sea, cada alumno tiene que vender, si o si obligatorio, cinco pizzas o cinco pollos o cinco tortas
para esa plata ponerla en su fondo comun, de cada alumno.

Transcripcion N° 5: Primer encuentro virtual Grupo N° 6

Organizan la informacion recabada por medio de la consulta que realizaron a estudiantes de

4to afio de la misma institucidon educativa de la siguiente manera:
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Precios de la campera, chomba y mas informacion: la conseguimos ya que
Delfina y victoria pudieron consultarlo con una alumna de 4° Afo.

Imagen N° 2: Informacion
recolectada - Etapa 3 - Grupo
N°6

A partir de los fragmentos de didlogos y las imagenes de las producciones de las alumnas
presentados en el analisis de esta etapa, observamos la posibilidad que brinda la propuesta de
indagar sobre diferentes aspectos y obtener informacion relevante para poder planificar los
beneficios. Ademas, el hecho de que el contexto elegido sea cercano a los estudiantes (se trata
de recaudar fondos para su propia promocion escolar) podria contribuir, como se plantea
desde la Educacion Matematica Critica, a que los estudiantes construyan significados sobre la

situacion educativa en la que estan inmersos.

7.4 Etapa 4: Organizacion de la informacion recabada

El propésito principal del encuentro virtual llevado a cabo en la Etapa 4 se relaciona con la
organizacion de los datos y el disefio del plan de beneficios. En términos Biembengut & Hein
(1999 citado en Esteley, 2014) en esta segunda etapa del proceso es donde se construye el

modelo y se intenta responder al interrogante planteado utilizando dicho modelo.

Las alumnas manifiestan que el avance del trabajo lo realizaron en un archivo de Microsoft
Word y comparten su pantalla en la videollamada al mismo tiempo que explican lo realizado

de la siguiente manera:

Virginia presenta su pantalla.

Virginia: Estoy hablando y tenia el micrdfono apagado. (Risas). Acd es la ganancia por
alumno, viste que pusimos nosotras que teniamos que, tenia cada alumno que vender tres en
total de los jabones liquidos y dos promociones.

Profesora: Aja.

Delina: Seria como minimo tres.

Virginia: Claro.

Profesora: Aja.

Virginia: Como minimo, teniamos que vender.

Luciana: Porque tienen diferentes ganancias, las promos tienen un poco mds de ganancia.
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Virginia: Y ... Yo no ... Puede variar el precio, puede ser que juntemos mds plata, por el hecho
de que otros alumnos vendan mads de la cantidad, ;jno sé si me entendés?
La profesora asiente.
Virginia: Eso no lo anoté porque bueno, iba a ser dependiendo de lo que cada uno vende.
Entonces, ahi cuando vendes tres jabones es 105 la ganancia y a eso lo multipliqué por tres y
bueno ahi me dié 3465 y 120 es lo que nos queda de las promos y en total serian 7425 y nos
faltan... No sé con qué numero lo quieren hacer las chicas, si con 27 alumnos o con 33.
Luciana: Yo creo que en este ario somos 33, Virgi.
Valeria: Si.
Virginia: (...) estd con rojo, estd aca.
Valeria: Si, somos 35 este ario.
Virginia: 33, Vale, somos este afio.
Profesora: Aja.
Virginia: Entonces...
Valeria: Ah okey, Virgi disculpd, me equivoqué, disculpa Virgi.
Virginia: No pasa nada, Vale.
Valeria: Okey.
Virginia: Entonces ahi nos queda, nos faltan en realidad, 40425 y después del otro beneficio,
esto es la ganancia que nos queda cada torta y yo saqué, bueno, el precio de lo que es el
producto y la ganancia que nos quedaba acd eva 5775 y bueno nos sigue faltando plata que
seria esto, y yo pensaba después de noviembre 2021 a abril de 2022, que cada alumno ponga
$200 por mes. Y ahi si llegamos, y nos quedan 4950, que quedan para hacer beneficios o ...
Luciana: Esa seria una opcion y si no podriamos hacer otro beneficio ...
Hablan dos alumnas en simultdneo.
Luciana: Como para que ..., no sé ..., porque esos 200 por mes cuando se acumulan capaz que
es una gran cantidad de plata.
Virginia: Si, puede ser.

Transcripcion N° 6: Segundo encuentro virtual Grupo N° 6

Podemos observar en la transcripcion anterior las estudiantes se manifiestan activas respecto a

la situacion planteada. Averiguaron los costos de los productos que decidieron incluir como

beneficios, planificaron el modo de implementar dichos beneficios y decidieron un porcentaje

de ganancia.

En el encuentro virtual con la docente, explican lo realizado al mismo tiempo que comparten

su registro en la pantalla como mostramos en las siguientes tres imagenes:

BENEFICIO ARTICULOS DE LIMPIEZA “PANIGO" BENEFICIO TORTAS “MARIA LAURA™
PRECIO DEL PRODUCTO TIPOS DE TORTAS Y PRECIOS PRECIO DEL PRODUCTO

PRECIO
ARIEL $300 . ARIEL $265 COCADA 5255 $35 $220
SKIP $360 SKIP $325
—— NERE S ROEGE MANZANA $255 §35 $220

BIZCOCHUELO CON DUELO $255 | 838 $220
PRECIO DELPRODUCTO | | PASTA FROLA DE MEMBRILLO $255 | 535 $220
'r g::g TORTA BOMBON $255 $35 $220

Imagen N° 3: Organizacion de la informacion - Etapa 4 - Grupo N° 6
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GANANCIA POR ALUMNO -

ARTICULOS DE LIMPIEZA GANANCIA POR
“PANIGO” (POR ALUMNO 3 ALUMNO - TORTAS
JABONES LIQUIDOS) “MARIA LAURA” (POR
$105 ALUMNOS 5 TORTAS)
GANANCIA POR ALUMNO - $175
ARTICULOS DE LIMPIEZA
“PANIGO" (POR ALUMNO 2 OBJETIVO GRUPAL
PROMO OBLIGATORIOS) $47.850
$120
OBJETIVO GRUPAL ORJETIVO POR ALUMNO
547.850 $ 1450

OBJETIVO POR ALUMNO
$ 1450

Imagen N° 4: Modelo matematico - Etapa 4 - Grupo N° 6

3 JABONES LIQUIDOS POR ALUMNO POR TREINTA Y TRES
$105 x 33 = $3.465

2 PROMO POR ALUMNO POR TREINTA'Y TRES

$120 x 33 = $3.960

$3.465 + $3.960 = §71425 (TOTAUARTICULOSIDELIMPIEZA) S TORTAS POR ALUMNO POR TREINTA Y TRES
$175 x 33 = §51775 (TOTAL TORTAS:
$47.850 - $7.425 = x33=§ )

PARA PODER RECAUDAR LO QUE FALTA, UNA OPCION PODRIA SER EL FONDO COMUN.
CONSISTE EN: CADA ALUMNO TIENE QUE ABONAR $150 AL DELEGADO POR MES
$200 x 33 = $6.600 / $6.600 x 6 = $39.600 / $39.600 - $34.650 = SAGS0

NOVIEMBRE 2021 $200 x 33 = %6.600
DICIEMBRE 2021 $200 x 33 = $6.600
ENERO 2022 $200 x 33 = $6.600

FEBRERO 2022 5200 x 33 = $6.600
MARZO 2022 $200 x 33 = $6.600
ABRIL 2022 $200 x 33 = $6.600

Imagen N° 5: Modelo matemdtico - Etapa 4 - Grupo N° 6

El detalle elaborado por este grupo de estudiantes incluye la planificacion de dos beneficios,
venta de torta y de jabones, la descripcion de la ganancia obtenida en cada beneficio y un
cronograma que indica lo que recaudarian por mes, afiadiendo un fondo comutn por alumno

para solventar el dinero restante.

El tipo de referencia, en términos de Skovsmose (2000), utilizada en la tarea propuesta “Plan
de beneficios” contempla las caracteristicas del grupo de sujetos involucrados: se trata de
estudiantes de 3er afio que planifican los beneficios que implementaran cuando se encuentren
cursando 4to afio de la escuela secundaria para solventar los gastos de la campera de 5to afio.
Los alumnos perciben la situacién como proxima a sus realidades (atiende especialmente a su
porvenir), por lo tanto, se favorece el protagonismo de los estudiantes en la situacion
planteada (Skovsmose, 2012). Al mismo tiempo, la tarea se plantea con la modalidad grupal,
asumiendo que se piensa al “aprendizaje como inter-accion”, en el sentido de que “aprender

significa hacer cosas con otros” (Skovsmose, 2012, p. 140).
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Una vez decididos los beneficios a realizar, las alumnas del Grupo N° 6 comenzaron el
proceso de matematizacidon estableciendo el precio, la ganancia y el costo de cada producto
elegido. Podemos observar en las tablas de la /magen N° 3, establecen el precio de venta de
cada producto como la suma del costo y la ganancia. A continuacidn, explicitan las cantidades
que deberian vender como minimo de cada producto, por alumno. No obstante en sus

3

producciones no registran “como minimo” sino que consideran al minimo como valor
constante (cantidad que deben vender cada alumno), reconociendo oralmente que se trata de
una cantidad variable: “Eso no lo anoté porque bueno, iba a ser dependiendo de lo que cada
uno vende” (Transcripcion N° 6). Se trata nuevamente de tomar una decision, en este caso, en
relacion con qué cantidades se considerardn constantes y cudles variables para el modelo
disefiado. La docente no interfiere en las elecciones realizadas por el grupo, sino que respeta
las decisiones adoptadas por los estudiantes, favoreciendo el tipo de actividad matematica que
interesa que desarrollen los estudiantes descripta por Chevallard, Bosch y Gascon (2000), que

mencionamos en el apartado 2.3.

Surge asi el modelo matematico que les permite determinar la ganancia por alumno obtenida
en cada beneficio, una relacion de proporcionalidad directa entre la ganancia por cada unidad
y la cantidad de productos vendidos. Para determinar la ganancia total multiplican la
ganancia individual por 33 que es el total de alumnos del curso. Explicitan esta informacion
en la Imagen N°4 y N° 5. Cada ganancia total se resta al objetivo, que es recaudar $1450 por
alumno (mitad del costo de la campera), y para lograr recaudar el dinero restante, deciden
implementar en los siguiente 6 meses consecutivos un “fondo comun” con un aporte de $200
por alumno (si bien en la /magen N° 5 se observa que primero enuncian que sera de $150 por
alumno, los calculos los realizan considerando $200 por estudiante). Determinan que con esta
planificacion llegan a recaudar la cantidad de dinero solicitada y ademas obtienen una
cantidad de dinero adicional que podria ser ttil para futuros beneficios (“Y ahi si llegamos, y

nos quedan 4950, que quedan para hacer beneficios o ... " en Transcripcion N° 6).

Sintéticamente, una vez decididos los beneficios que iban a realizar, las principales acciones

realizadas por las estudiantes de este grupo pueden plantearse de la siguiente manera:

1) Averiguan los costos de diferentes productos.
2) Determinan el precio de venta por producto.

3) Expresan la ganancia por beneficio y ganancia total.

En la Imagen N° 3 se observa que determinan el precio de venta a partir del costo por unidad
y un valor fijo para la ganancia, $35 por cada jabon y cada torta y $60 por cada promocion.
Cabe aclarar que estos montos corresponden a porcentajes de ganancia menores a los que

habian establecido en la Etapa 3.
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Luego, en la Imagen N° 4 determinan la ganancia por alumno para cada beneficio. En la
Imagen N° 5, explicitan cudl es la ganancia obtenida con el beneficio de articulos de limpieza
(venta de jabones y promociones), considerando la ganancia obtenida por alumno y luego, la

ganancia recaudada para todo el curso (GB1).

Considerando la cantidad de dinero que se desea recaudar (la llaman Objetivo Grupal),
obtienen la diferencia entre este ultimo valor y la ganancia del primer beneficio. Podriamos

expresarlo del siguiente modo:

O - GBI = 01, donde:
O: Monto total que se desea recaudar,
GB1: Ganancia recaudada por todo el curso con el primer beneficio,

O1: Monto restante luego de restar lo recaudado en el primer beneficio al Monto total.

En la misma imagen observamos el analisis del segundo beneficio (venta de tortas). Las
estudiantes explicitan la ganancia recaudada por alumno y para todo el curso (GB2). Calculan

la diferencia entre el objetivo restante (O1) y la tltima ganancia mencionada (GB2):

Ol - GB2 = 02, donde:

O1: Monto restante luego de restar lo recaudado en el primer beneficio al Monto total,

GB2: Ganancia recaudada por todo el curso con el segundo beneficio,

02: Monto restante luego de restar lo recaudado en el primer y segundo beneficio al Monto

total.

La cantidad de dinero que aun les falta recaudar la denominamos O2. Los estudiantes

proponen un “fondo comun” para recolectar esta cantidad ($200 por alumnos por mes).
En términos generales, podriamos decir que los estudiantes realizan los siguientes calculos:
b

GPi * CPl = GAl
GA;* 33=GB;
Donde:

GP;: Ganancia por producto i,

CP;: Cantidad de productos i que debe vender cada alumno,
G A;: Ganancia por alumno con el beneficio i,

33: Total de alumnos del curso,

G B;:Ganancia obtenida con el beneficio i.

En el intercambio final de la Transcripciéon N° 6 consideran que lo que presentan es una
opcion e identifican la posibilidad de reemplazar algunos aportes correspondientes al fondo
comun por otro beneficio (“Como para que ..., no sé ..., porque esos 200 por mes cuando se

acumulan capaz que es una gran cantidad de plata” en Transcripcion N° 6).Una posible
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interpretacion de la intervencion de la alumna es que podria estar anticipando la repercusion

economica que ese aporte mensual podria tener para cada familia.

En el transcurso del encuentro virtual, la docente interroga a las estudiantes para que
profundicen las explicaciones sobre sus razonamientos:

Profesora: Ehh, por ejemplo, eso por un lado, ustedes establecieron esos minimos, pero eso es

variable, ;si?. Estd, ;como se puede mejorar también la ganancia?, ;jcomo establecieron esos

$60?, o eso es de acuerdo a lo que tenian del beneficio que hizo la mamd de Virginia, ;por eso

lo tomaron de ahi?

Virginia: SI.

Profesora: Claro.

Valeria: Si sefio.

Luciana: Claro, sacamos un porcentaje.

Profesora: Aja, ;les parece conveniente esa ganancia? o ;les parece razonable?

Luciana: Y, se podria ganar un poco mds, pero tendriamos que también aumentar el producto.
Transcripcion N° 7: Segundo encuentro virtual Grupo N° 6

Desde el punto de vista de la Educacion Matemadtica Critica, otro aspecto que contribuye a
involucrar al estudiante como un sujeto activo es mantener una relacion dialdgica con el
docente, asociada a procesos de indagacion, al sostenimiento de la igualdad y a la toma de
riesgos (Alrd y Skovsmose, 2012). En los didlogos anteriores se evidencia la intencion de la
profesora de favorecer la argumentacion y la reflexion critica de los estudiantes en relacion
con su planificacion de beneficios (“... jles parece conveniente esa ganancia? o jles parece
razonable?” en Transcripcion N° 7). En lugar de ofrecer su propio punto de vista, solicita
mayores explicaciones sobre las respuestas dadas y realiza interrogantes que invitan a la
reflexion sobre aspectos que quizds no se habian tenido en cuenta (“... ;jcomo se puede

mejorar también la ganancia? ...” en Transcripcion N° 7).

De la misma manera, en los didlogos que siguen la profesora propone al grupo de estudiantes
analizar una modificacion en su planificacion que contemple la realizacion de los beneficios
en octubre y noviembre y que se logre recaudar la mitad del costo de la campera. Estas
condiciones estaban en la consigna inicial del trabajo planteada a las estudiantes, aunque no
habian sido tenidas en cuenta en el plan inicial realizado por el Grupo N° 6. No obstante, la
docente atiende a la propuesta del grupo de alumnas, sin realizar juicios valorativos sobre la
planificacion presentada. A continuacion, transcribimos los dialogos que tienen lugar a partir
de la intervencidn de la profesora para invitar a las estudiantes a ajustar su resolucion a las

condiciones dadas:

Profesora: [...] Ahora, si pensamos en el trabajo, lo que yo les propongo, que ustedes puedan
analizar, no modificando esto, sino como otra opcion, jqué deberia pasar si ustedes [...] con
los dos beneficios, llegar a cubrir el costo, la mitad del costo total? Si, supongamos que ustedes
en octubre y noviembre, quieren hacer dos beneficios, de este afio, para que piensen en los
precios de este ario, por eso nos centramos en estos ..., los ubico en dos meses de este aiio, para
que ustedes piensen en esos precios, eso quiero decir. Ehh, y con esos dos beneficios, llegar a
recaudar la mitad del costo, eso es lo que les propongo que ustedes puedan pensar o analizar,
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qué deberia pasar, qué les pareceria razonable hacer o cudnto deberian vender por alumno,
para llegar a cubrir todo.
Luciana: Entonces descartariamos la opcion del fondo comin y aumentariamos la cantidad de
ventas que tendriamos que hacer para recaudar mds ganancias o hacer, por ejemplo, un
beneficio en este aiio como para tener recaudado un poco de plata antes, la mitad.
Delina: Claro, acd no podriamos sumar otro beneficio, ;para hacer eso?
Profesora: La consigna dice, un plan de beneficios que incluya dos beneficios, por lo menos
dos, perdon, por lo menos dos. Estd, ustedes pensaron en dos beneficios y después, como por
meses un monto fijo y ahi saldarian, terminarian de saldar, estd perfecto. Si ustedes tendrian
que pensar en que, tienen que recaudar en dos meses, en los proximos dos meses, eso les quiero
proponer, qué es lo que me dice Luciana, aumentarian las cantidades que deben vender por
alumno. Bueno, fijense hagan ese andlisis y si es razonable, esas cantidades. Si, por ejemplo,
que no tengan que vender ..., no sé si para ustedes es razonable que tengan ..., tener que
vender 15 tortas y 20 unidades de productos de limpieza. Ver que les queda, con estos datos que
ustedes tienen, si ustedes tendrian que completar ese costo, en dos beneficios, que se hagan en
los proximos dos meses. La opcion también podria ser, ver la ganancia y ahi, como dijo
Luciana, tendrian que aumentar el costo.
Luciana: Y bueno para mi tendriamos que vender mds ...
Delina: Claro, pero si hacemos eso, se volveria menos conveniente, creo.
Luciana: Claro si aumentaria precio quizds es ..., justamente se volveria menos conveniente,
por lo cual me parece mejor que, al menos, el alumno se esfuerce un poco mds, para generar
mads ventas, por ejemplo, en vez de cinco tortas, vender al menos diez u ocho.

Transcripcion N° 8: Segundo encuentro virtual Grupo N° 6

En la Transcripcion N° 7 y la Transcripcion N° 8 las alumnas entran en contacto (Alr¢ y
Skovsmose, 2012) con la nueva idea que les propone la profesora. En la Transcripcion N° 7,
observamos que a partir de la pregunta “... ;les parece conveniente esa ganancia?...”, una
estudiante responde “Y, se podria ganar un poco mds, pero tendriamos que también aumentar
el producto”. La alumna localiza una idea nueva pero menciona que el precio de venta del
producto tendria un aumento. Continian los intercambios sobre de qué manera se puede
mejorar la ganancia en cada beneficio, hasta que interviene nuevamente la estudiante
expresando una nueva idea “Entonces descartariamos la opcion del fondo comin y
aumentariamos la cantidad de ventas que tendriamos que hacer para recaudar mds
ganancias o hacer, por ejemplo, un beneficio en este afio como para tener recaudado un poco

de plata antes, la mitad” (en Transcripcidon N°8).

En los intercambios finales de la Transcripcion N° &, las estudiantes comparten sus puntos de
vistas y los justifican. Reconocemos rasgos del acto dialdégico de defender (Alrp y
Skovsmose, 2012) en esos intercambios, donde quienes estan involucrados actian hacia cada
uno de los demés y hacia el tema en consideracion atendiendo a cada sugerencia, dando sus
puntos de vistas y argumentando sus posturas. Una estudiante expresa “Claro, pero si
hacemos eso, se volveria menos conveniente, creo” (en Transcripcion N° 8), refiriéndose al
aumento del precio del producto para incrementar la ganancia. Otra alumna le responde
“Claro si aumentaria precio quizds es ..., justamente se volveria menos conveniente, por lo

cual me parece mejor que, al menos, el alumno se esfuerce un poco mds, para generar mds
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ventas, por ejemplo, en vez de cinco tortas, vender al menos diez u ocho” (en Transcripcion
N° 8).

Finalmente, en esta etapa también se pone de manifiesto la utilizacién del razonamiento
critico en la resolucion del problema. Las intervenciones de las alumnas en la Transcripcion
N° 8 a partir de la propuesta de la docente de analizar la razonabilidad de las cantidades
propuestas (“Bueno, fijense hagan ese andlisis y si es razonable, esas cantidades’)
manifiestan por ejemplo que si se incrementan los precios de venta de los productos el
beneficio sera menos conveniente, por lo que prefieren que cada alumno venda mas productos

(en las intervenciones citadas en el parrafo anterior).

Tal como lo sostiene Arcavi (2005), la utilizacién del sentido comun y la bisqueda de
significados no tiene que ver con habilidades matematicas innatas sino que estd fuertemente
ligado a la cultura del aula, por lo tanto deben ser fomentados en la clase de matematica.
Consideramos que la propuesta de ensefianza disefiada y las intervenciones de la docente

durante la implementacion de la misma favorecen el desarrollo de estas habilidades.

7.5 Etapa 5: Andlisis de los resultados y extraccion de conclusiones

En esta etapa se lleva a cabo el tercer encuentro de la docente con las alumnas del Grupo N°
6. El propdsito consiste en involucrar a los estudiantes en la interpretacion de la soluciéon y la
validacion con la realidad (Biembengut & Hein, 1999 citado en Esteley, 2014).

En dicho encuentro las alumnas comienzan a explicar su reformulacion de la planificacion de

la siguiente manera:

Luciana: Eh, bueno, te vamos a contar primero lo que definimos de los beneficios. Al final
llegamos al acuerdo de qué, de los jabones, no ibamos a vender las unidades sueltas sino que
ibamos a vender las promos porque dan mds ganancias. Asi que llegamos al total con esos dos
beneficios y teniendo en cuenta que cada alumno sélo debe poner $25 para llegar..., sélo 25
para el ... Ya con los otros beneficios tenemos $47025 que abarcan $800 por alumno y la mitad
de la campera; y mds los 825 por alumno, llegamos al total de absolutamente todo, que son
47850. Ahora, te voy a pasar a compartir un documento, si puedo.
Profesora: Ahh, dale, dale, entonces yo dejo de compartir.
Luciana presenta su pantalla.
Luciana: Ehh, que lo hizo Ali, que estd genial, ;jahi se ve?
Valeria: Si Luci se ve, se ve Luci.
Luciana: Ehh, bueno aca pusimos toda la informacion. Esto estd redactado por Ali, y bastante
bien organizado la informacion, para mi gusto, y estan todos los montos. Aca tenemos los
jabones sueltos que también la pusimos a la informacion pero, mads abajo tenemos en cuenta
que es mds conveniente hacer lo de las promos, porque tenemos mds ganancia.

Transcripcion N° 9: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6
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En la pantalla de la videollamada presentan lo siguiente:

e Ariel: precio de venta $300; costo del producto $265.
e Skip: precio de venta $360; costo del producto $325.
e Vivere: precio de venta $300; costo del producto $265.

Estas opciones nos dejan de ganancia de $35.

Luego para que nuestra ganancia sea mayor armamos unas promos de jabdn liquido méas suavizante,
dandonos dos opciones:|

e Ariel + Vivere: precio de venta $560; costo del producto $500
e Skip + Vivere: precio de venta $630; costo del producto $570.

Ambas opciones nos dejan como ganancia $60 cada una.
Para la entrega de tortas elegimos las siguientes opciones:
Cocada, Manzana, Bizcochuelo con ddl, pasta frola de membrillo y torta bombaén.

Todas tienen como precio de venta $255 y su costo es de $220. Lo cual nos da una ganancia de $35.

Imagen N° 6: Organizacion de la informacion - Etapa 5 - Grupo N° 6

Como podemos observar las estudiantes establecen conjuntamente, la venta de promociones
de jabones y tortas, para las cuales mantuvieron las ganancias establecidas en el encuentro
anterior, $60 y $35 respectivamente. Muestran en la pantalla la sintesis lograda, a la vez que
se apropian de su proceso de evaluacion (“Esto estd redactado por Ali, y bastante bien

organizado la informacion, para mi gusto, y estdan todos los montos” en Transcripcion N° 9)

Ademas de la ganancia por producto para obtener la recaudacion es necesario establecer qué
cantidad por alumno debian vender de cada producto, lo que mencionan como se muestra a

continuacion:

Profesora: Bien, ;y a cudnto llegaron que deberia vender cada alumno?
Alicia: 15 jabones y 15 tortas.
Luciana: Si, de venta, seria 15 promos de jabones porque tenemos en cuenta que la ganancia es
mayor, no es los jabones sueltos.
Transcripcion N° 10: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6

Acompaifian su explicacion compartiendo en la pantalla la siguiente imagen:

El objetivo por alumno es vender 15 tortas y 15 promos (vender las promos nos ayuda a llegar con
mas facilidad al precio).

15 x 35 x33= $17.325 — ganancia por parte de las tortas.
15x60 x 33= $29.700 — ganancia por parte de las promos de jabdn + suavizante.
TOTAL: 47.025

Faltan $825 para llegar a los 47.850, por lo cual decidimos poner $25 por alumno para llegar al precio
deseado.

Imagen N° 7: Modelo matemcditico - Etapa 5 - Grupo N° 6
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En la Imagen N° 7 se evidencia el empleo del mismo modelo matematico para establecer la
ganancia total en cada beneficio, lo que cubre la mayor parte de lo pretenden recaudar,

reduciendo a $25 el tinico aporte que debe hacer cada alumno para el fondo comun.

En términos generales, podriamos decir que las estudiantes organizan los célculos en esta
ocasion de la siguiente manera:

CP; *GP; *33 =GB,

CP, *GP; *33 = GB;

G =GB, + GB;

Donde:
CP;: Cantidad de productos i que debe vender cada alumno,
GP;: Ganancia por producto i,
33: Total de alumnos del curso,
GB;: Ganancia obtenida con el beneficio i,

G: Ganancia obtenida con los beneficios 1y 2.

Si comparamos esta estructura con la utilizada en la etapa anterior', observamos que las
estudiantes realizaron modificaciones en el modo de presentar los calculos, incluyendo en una
misma multiplicacién la cantidad de productos que debe vender cada alumno, la ganancia por
producto y el total de alumnos del curso. Podemos decir que, posiblemente, de las
intervenciones e intercambios del encuentro anterior, el grupo acordd aumentar,
notablemente, las cantidades de productos que deben vender por alumno en cada beneficio,
manteniendo la misma ganancia por producto. Esto les permitio disminuir considerablemente,

el aporte voluntario correspondiente al fondo comun.

La docente les consulta si discutieron otras posibilidades para lograr recaudar el monto

establecido y sobre la posibilidad de implementar su planificacion el préoximo afio:

Luciana: Aumentar el precio para tener mds ganancias pero, lo discutimos entre todas y nos
parecia como lo menos conveniente, por justamente, por el precio.
Profesora: Perfecto, bueno ese es otro posible andlisis, para disminuir la cantidad pero si lo
evaluaron estd. Y lo que ustedes podrian agregar entonces es, ese plan que ustedes disefiaron si
lo podrian volver a implementar, a utilizar el aiio que viene, qué cambiaria y qué se
mantendria.
Luciana: Tendriamos que tener en cuenta que los precios suben y todo eso, jno?
Virginia: Y también que cada alumno se tiene que comprometer a vender esas 15, porque no
siempre se vende toda esa cantidad.
Luciana: Claro, porque tratamos de igualar la cantidad entre jabones y tortas, porque ya, 25
jabones, promos de jabones, no sé si se llega por alumno, en un mes, por lo cual, por eso
decidimos también hacerlo en dos etapas.

Transcripcion N° 11: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6

'Cabe aclarar que la estructura general de los célculos utilizados en cada caso es planteada por la autora del
Trabajo Final Integrador a partir de las producciones de las estudiantes del grupo seleccionado.

39



Notamos que las estudiantes analizaron la posibilidad de aumentar la ganancia obtenida por
cada unidad, pero considerando que eso implica aumentar el precio de venta del producto, lo
evaluaron como poco conveniente. Ante la pregunta de qué deberian tener en cuenta si
deciden implementar este plan el préximo afio, una alumna menciona considerar que los
precios van aumentar (“Tendriamos que tener en cuenta que los precios suben y todo eso,
¢no? en Transcripcion N° 11). Otra estudiante pone de manifiesto la necesidad de que todos
los alumnos se comprometan en vender las cantidades establecidas (“Y también que cada
alumno se tiene que comprometer a vender esas 15, porque no siempre se vende toda esa
cantidad” en Transcripcion N° 11). Ademas, justifican que fijaron la cantidad de productos a
vender por alumno analizando la viabilidad de la propuesta (“Claro, porque tratamos de
igualar la cantidad entre jabones y tortas, porque ya, 25 jabones, promos de jabones, no sé si
se llega por alumno, en un mes, ... en Transcripcidbn N° 11). A partir de los intercambios
producidos, interpretamos que las alumnas se manifiestan activas durante el encuentro virtual
y atienden a la contribucion de cada participante, lo que propicia la disposicién para la

cooperacion (Alrd y Skovsmose, 2012).

El encuentro prosigue con el andlisis sobre las posibilidades de cumplir el segundo objetivo
planteado en las consignas del trabajo “Plan de beneficios”, recaudar por lo menos $800 por

alumno. En este sentido, surge el didlogo que transcribimos a continuacion:

Profesora: ;Qué pasaria en esa situacion?, si ustedes dicen, bueno, queremos de objetivo, por
lo menos 800.
Virginia: Yo acd, mientras, en esos 15 minutos que nos diste, trate de como, hacer otra opcion
para que sea menos la cantidad, pero como en dos meses no se puede mucho, tenia que hacer
mayor cantidad para poder recaudarlo.
La profesora sonrie.
Virginia: Y acd lo modifiqué para hacer lo de los 800, como minimo, y ponele, en la de los
Jjabones tendriamos que vender 5 jabones de los individuales, que la ganancia seria 35. Te lo
presentaria, pero lo tengo en papel.
Profesora: Si, no, no hay problema, yo voy siguiendo.
Virginia: Y bueno, 5 por 35 hice y me dio 175 y eso lo multiplique por 33 que somos los
alumnos y medio 5775 y el mismo procedimiento hice con las promos, que puse 4 promos en
total y me dio 7920 y bueno, sumé los dos totales que nos quedaban de ganancias y nos
quedaria 13695. Y después, con respecto a las tortas hice, para que vendamos 10 tortas, que no
varia mucho de lo que habiamos puesto, y con la ganancia nos queda 11550 y bueno todo eso
serian 25245 y el total del minimo seria 26400, serian los 800 por alumnos, los 26400. Y, para
completar, que nos faltan 1155, tendriamos que poner $40 esos dos meses que nos quedan,
serian 80.
Profesora: Bien.
Luciana: ;Teniendo en cuenta también la mitad de la campera, Virgi?
Virginia: No, no porque [inaudible] la profe dijo, el minimo, como seria los 800 nomas de la
campera o la chomba.
Luciana: Okey.

Transcripcion N° 12: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6
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La primera intervencion después de la pregunta de la docente evidencia el trabajo autonomo
de la alumna para resolver la situacion planteada (“... Yo acd, mientras, en esos 15 minutos
que nos diste, trate de como, hacer otra opcion para que sea menos la cantidad, ...” en
Transcripcion N° 12). La estudiante comparte como opcién el mismo esquema de plan,
disminuyendo las cantidades de productos que deben vender como minimo cada alumno,
considerando el objetivo de juntar por lo menos $800 por alumno. Una compaiiera le consulta
si en el objetivo se consideraba la mitad del costo de la campera. La estudiante responde,
indicando cdmo interpreta como minimo $800 (... la profe dijo, el minimo, como seria los

800 nomds de la campera o la chomba’ en Transcripcion N° 12).
Finalmente evaltan su planificacion y la posibilidad de concretar su implementacion:

Virginia: Otra opcion, porque a mi me parece, va lo que decidimos entre todas de los 15
Jjabones y las 15 tortas, me parece bien, pero si lo plasmamos, si lo tendriamos que hacer
nosotros el aiio que viene, creo que seria complicado, por el hecho de que son muchos y no
siempre venden si o si, las 15. No sé si me entendés. Entonces yo también, ademas de esos 800,
de lo que te dije, pensaba en el fondo comin, para llegar a la mitad de la campera y la mitad de
la chomba, que era lo que nosotros teniamos como el objetivo. Era por mes $150, por alumno, y
ademas, entre medio de esos dos meses, hacer un beneficio mas, cortito, de pizzas, que la
ganancia serian 50, y serian 8 pizzas, por alumno. Para que se nos haga menos la cantidad ...
Luciana: Tres beneficios en esos dos meses.
Virginia: Claro, en esos dos meses. Como arrancar a principio del mes 1, después mds o menos
a mitad de mes y principio de diciembre el otro y mds o menos a mitad, el ultimo, para
completar y llegar a los 47000, no sé, por ahi.
Luciana: Si me parece bien, nada mds que me parece, como muy todo junto, pero podriamos
verlo mejor ...
Virginia: Es complicado también juntar tanta plata, en muy pocos meses.
Luciana: Si.

Transcripcion N° 13: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6

Esta ultima transcripcion nos posibilita interpretar el proceso de indagacion de las estudiantes
“como aprender por medio del hablar y el hacer” (Alr¢p y Skovsmose, 2012, p. 157). Las
integrantes del grupo cooperan mediante la accion y la reflexion con respecto a la situacion a
resolver y hacia las ideas o puntos de vistas planteados por cada compaiiera desarrollando un
trabajo colaborativo.

Para finalizar el andlisis de esta etapa queremos mencionar una manera posible de continuar el
trabajo con los estudiantes a partir de su propia resolucion. A partir del andlisis realizado,

. , . . . 2
consideramos que podria plantearse la siguiente consigna“a todo el curso:

’Enla consigna sugerida recuperamos informacion de lalmagen N° 7: Modelo matemadtico- Etapa 5 - Grupo N°
6.
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CONSIGNA SUGERIDA PARA CONTINUAR EL TRABAJO
Un grupo de estudiantes de tercer afio planificé los siguientes beneficios para recaudar $47.850
con el fin de solventar la mitad del costo de las camperas de la promocion:

El objetivo por alumno es vender 15 tortas y 15 promos (vender las promos nos ayuda a llegar con
mas facilidad al precio).

15 x 35 x 33= $17.325 — ganancia por parte de las tortas.

15x60 x 33= $29.700 — ganancia por parte de las promos de jabon + suavizante.

TOTAL: 47.025

Faltan $825 para llegar a los 47.850, por lo cual decidimos poner $25 por alumno para llegar al precio

deseado.

Si se desea recaudar exactamente 347.850 con los dos beneficios mencionados (venta de tortas y de
promociones de productos de limpieza), ;Propondrias algin cambio en la planificacion de estos
beneficios? Justifica tu respuesta.

Consideramos que este tipo de consignas favorecen el abordaje de la nocion de sistema de
ecuaciones lineales, desde el punto de vista de la TAD, aludiendo a las razones de ser de este
saber. Ademas, habilita diferentes tipos de resoluciones, decidiendo previamente qué se va a
considerar como variable y qué como constante (pueden ser la cantidad de productos que se
deben vender o la ganancia por cada producto, o lo que se quiere recaudar con un beneficio
determinado, por ejemplo). El hecho de que un problema pueda dar lugar a diferentes
expresiones algebraicas es mencionado por Sessa (2005) como un aspecto que no suele
considerarse en la ensefianza del algebra escolar. Ademas, podemos vincular este hecho con el
sentido de los simbolos de Arcavi (2005) teniendo en cuenta que se promueve el disefio de

expresiones algebraicas para modelizar una situacion.

Por otro lado, la tarea planteada de ese modo continua atendiendo a las caracteristicas del
grupo de estudiantes, promoviendo la toma de decisiones y la justificacion de las mismas, por

lo que se puede vincular también con la Educaciéon Matematica Critica.

Se espera implementar esta tarea con los estudiantes del curso seleccionado cuando se
encuentren cursando el 4to afio de la escuela secundaria (afio 2021). No obstante, el estudio de

la implementacion de dicha consigna excede los objetivos de este trabajo.

7.6 Etapa 6: Entrega de informes finales y presentaciones orales

El proposito de esta etapa es la comunicacion escrita y oral del “Plan de beneficios™. Las
estudiantes del grupo seleccionado formularon su ultima version de la planificacion en
funcién de lo expresado en el ultimo encuentro. El Informe Final del Trabajo “Plan de
beneficios” correspondiente al Grupo N° 6 se encuentra en el ANEXO 1. Para que fuera

posible llevarlo a cabo, observaron la necesidad de disminuir la cantidad de productos que
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debia vender cada alumno. Ademas, en el beneficio de las tortas consideraron aumentar la
ganancia por unidad. Determinaron un plan que incluye en total tres beneficios y un fondo
comun. Transcribimos a continuacion el fragmento correspondiente a la defensa oral de la

version final del “Plan de beneficios” propuesto por el Grupo N° 6:

Delina: Ahi va, ahi empieza, ahi empieza. Dale Vale, ahora si.

Valeria: Okey. Plan de beneficios, objetivo 47850, 33 chombas y 33 camperas, 33 alumnos.
Delina: Bueno, para recaudar el objetivo, realizamos tres beneficios y el primero es de jabon
liquido. Bueno lo elegimos porque es un producto de compra frecuente, porque conlleva una
ganancia considerable y, ademas, es accesible.

Valeria: Ey Cindi, una pregunta, ;jeso lo dije bien?

Delina: Bueno, hay tres opciones, que la primera es Ariel, que tiene un precio de venta de $305,
a lo que se le restaria el precio de costo que son 8265, después, Skip con precio de venta de 365
menos los 8325 de costo,; Y por ultimo, Vivere que tiene un precio de venta de $305 menos los
8205 de costo. En total dejan $40 de ganancia cada uno. Ademds, para sacar mds provecho de
los productos, afiadimos mds producto, promos o combos, que sacarian mds ganancias, que
serian Ariel mds Vivere y Skip mds Vivere, que tendrian 360 de ganancia por promo.

Luciana: Y también, si tenemos en cuenta, las dos ganancias, las de 340 y $60, en total
vendrian a ser, por los 33 alumnos, $11220 recaudados.

Alicia: Para una segunda venta, decidimos vender tortas. Bueno, estds, las elegimos, porque no
son costosas, se venden con facilidad y es un alimento versdtil, ademas que se puede conservar
en el freezer para tener una mayor duracion. Para las tortas, contamos con cinco opciones,
torta cocada, bizcochuelo con dulce de leche, pasta frola, torta bombon, torta de manzana, el
costo del producto es de $220 y el precio al que nosotros le ofrecemos es de 280, lo que lo cual
nos deja una ganancia de $60.

Luciana: Que nuevamente, si lo multiplicamos por 33, nos daria $15840, que luego se lo
sumariamos a todo lo recaudado.

Delina: Bueno, la tercera venta es de pizzas. La elegimos porque garantiza ventas, es fdcil de
cocinar y es un plato de preferencia, ya que a la mayoria les gusta. Para este contamos con 2
opciones, que es pizza de mozzarella y pizza especial. Bueno la pizza de mozzarella, tiene un
precio de venta de $200 y un precio de costo de 180 y la pizza especial un precio de venta de
250 y un precio de costo de 200. En total nos dejan 350 de ganancia cada una.

Luciana: Y en total, por alumno, $11550.

Delina: Bueno el objetivo de venta, por alumno, es de 4 jabones individuales mas 3 promos, 8
tortas y 7 pizzas, eso seria el minimo de venta de cada uno. Y ademds, le sumamos los 280 del
fondo comiin.

Luciana: Que eso consistiria, en que cada alumno, deberia abonar $140 por mes, estamos
hablando que los objetivos se lleguen en dos meses, por lo cual si lo multiplicamos por dos nos
da 8280 y que, si a ese fondo comun, lo multiplicamos por los 33 alumnos, nos dejaria un fondo
comuin de $9240.

Se le corta la llamada a la profesora.

Se retoma la comunicacion, desde lo de fondo comun.

Delina: Bueno, y ahi sumamos todas las ganancias que seria lo de los jabones y los promos, las
tortas y las pizzas.

Luciana: Que nos da $38610, pero para llegar al objetivo qué es $47850, le sumamos lo del
fondo comiin y bueno llegamos al total.

Transcripcion N° 14: Encuentro virtual correspondiente a la presentacion oral del

“Plan de beneficios” Grupo N° 6
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Cabe destacar que este grupo de estudiantes utilizé un soporte digital (realizado con la
aplicacion Powtoon®) para acompafiar su defensa oral. A continuacion incluimos algunas

imagenes de la presentacion:

Producto de compra frecu: g
> @ No son costosas

Conlleva una ganancia

Accesible > @ Se venf.le con facilidad ya que es un alimento
versatil

> @ Se puede conservar en freezers

00:47 /0304 | 20wTo 0N~ AN M) 013170304 | >owTo oM ZAA LMD

Imagen N° 8: Presentacion compartida- Etapa 6- Grupo N° 6

Como podemos observar en las tres diapositivas anteriores de la Imagen N° 8, las estudiantes
intentan convencer a sus compafieros de la conveniencia de los beneficios propuestos,
sefialando para cada producto elegido tres caracteristicas relevantes. Esta consigna habia sido
indicada en forma oral por la docente en el Gltimo encuentro, del modo que se transcribe a

continuacion:

Profesora: Ehh, en el informe ustedes van a presentar o sea ..., yo les voy a proponer que
ustedes organicen, los datos que consiguieron, asi como me mandaron el primer archivito, la
recoleccion de datos, como organizaron esos datos, como organizaron y el andlisis que
hicieron, que serian esto que me estdn mostrando ahora y por ultimo, que es lo que vamos a
cerrar o terminar de definir, ehh, la planificacion que ustedes, la planificacion que ustedes
lograron hacer, la planificacion incluye por lo menos 2 beneficios y, en esa planificacion,
deberian pensar en si lo aplican este aiio, en los dos meses que quedan, o si lo aplican el afio
que viene, qué deberian considerar que va a cambiar y qué podrian mantener de esa
planificacion. Eso seria la idea, pero estd muy bien organizado los datos, el andlisis que
hicieron, la planificacion que pensaron, y estd bueno, piensen que ustedes, van a ..., en la
presentacion la idea es convencer a sus comparieros, asi que piensen también, como lo van a
presentar para ver si los pueden convencer. Estd muy bien. ;jQué otra duda les surgié o ...?"
Transcripcion N° 15: Tercer encuentro virtual Grupo N° 6

Este aspecto, relacionado con la fundamentacion de las decisiones tomadas, hace referencia al
conocer reflexivo, desde el punto de Skovsmose (1999), en el sentido de que se centra en

*Enlace correspondiente a la presentacion: https://www.powtoon.com/c/ep4nJDHIxqR/1/m
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cuestiones relacionadas con la vida cotidiana para justificar los productos que planean vender:

“facil de cocinar”, “se pueden conservar en freezer”, “producto de compra frecuente”,

99 ¢ 29 ¢

“accesible”, “plato de preferencia”, “no son costosas”.

Objetivo de venta por alumno

$280 DEL FONDO COMUN

D 4jabones individuales y 3 Cada alumno debe
23 recaudar $140 por | siuoxz:smo
®» 8Tortas mes, destinado este | enposmeses

’ fondo
®» 7/ Pizzas

Y DF

Jabones y Promos

Imagen N° 9: Diapositivas de la presentacion compartida en el encuentro virtual

correspondiente a la presentacion oral del “Plan de beneficios” Grupo N° 6

OBJETIVO GRUPAL

$15.840 + $5.940 + $11.550 = $38.610

$38.610 + $9.240 =

FONDO COMUN

Imagen N° 10: Diapositivas de la presentacion compartida en el encuentro virtual

correspondiente a la presentacion oral del “Plan de beneficios” Grupo N° 6

En las diapositivas anteriores (/magen N° 9 y 10) las alumnas plantean de un modo sintético
los beneficios planificados. En el trabajo escrito’ lo expresan del siguiente modo:

“Enla primera cuenta 8x40x33=$15.840 corresponde 8x60x33=$15.840.
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El objetivo por alumno es vender 8 tortas, 4 jabones individuales, 3 promos de los
mismos y 7 pizas.

8 x 40x 33= $15.840 — ganancia por parte de las tortas.

3 x 60 x 33= $5.940 - ganancia por parte de las promos de jabon + suavizante.
4 x 40 x 33= $5.280 - ganancia por parte de los jabones individuales.

7 x 50 x 33= $11.550 - ganancia por parte de las pizas.

$15.840 + $5.940 + $5.280 + $11.550= $38.610

$47.850 - $38.610= $9.240

Fondo comun :$140 x 33 ALUMNOS = $4.620 X 2 (MESES) = $9.240 - $9.240 = $0

Imagen N° 11: Fragmento del trabajo escrito del Grupo N° 6

En esta ultima parte del trabajo se explicitan cudles son las decisiones que tuvieron que tomar
las estudiantes del grupo seleccionado. Algunas de las preguntas que tuvieron que responder
fueron: ;Qué productos conviene vender? ;A qué precio vender cada producto? ;Cudntos

productos deben vender cada alumno? ;Cuantos beneficios deberian realizar?

Algunos de estos interrogantes se manifestaron en los encuentros anteriores de las alumnas
con la docente. Al momento de explicitar los avances del trabajo podemos dar cuenta como
las estudiantes tomaron nuevas decisiones a partir de los intercambios que tuvieron lugar en
los encuentros virtuales. Respecto a la cantidad de productos que debia vender cada alumno
en cada beneficio, el grupo propuso en la planificacion anterior vender 15 promociones de
productos de limpieza y 15 tortas, manifestando que esa cantidad de productos por alumno era
poco conveniente. Podemos observar que decidieron incorporar el beneficio de vender pizzas
congeladas y aumentar $20 el precio de venta de las tortas (“Para las tortas, [...] el costo del
producto es de 38220 y el precio al que nosotros le ofrecemos es de 280, lo que lo cual nos
deja una ganancia de $60” en Transcripcion N° 14). Esto les permitié disminuir la cantidad
de productos que debia vender cada estudiante por producto en cada beneficio, lo que llaman
objetivo de venta por alumno (“Bueno el objetivo de venta, por alumno, es de 4 jabones
individuales, mds 3 promos, 8 tortas y 7 pizzas, eso seria el minimo de venta de cada uno” en

Transcripcion N° 14).

Las estudiantes tuvieron la necesidad de reflexionar sobre la viabilidad de los beneficios que
planificaron. Sefialan la dificultad de recolectar la cantidad de dinero propuesta en un periodo
de tiempo de dos meses (y esto justifica su primera propuesta de recaudar el dinero a lo largo

de 8 meses).

El tipo de reflexiones que surgen a partir de la propuesta de ensefianza (posibilidad de realizar

los beneficios, conveniencia de los precios de venta, necesidad de considerar los aumentos de
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precios si se planifica para el préximo afio, etc.) se relaciona con “la competencia general
necesaria para reaccionar como ciudadanos criticos en la sociedad de hoy en dia”
(Skovsmose, 1999, p. 111). No todo lo que realizan en el trabajo es puramente matematico
(conocimiento matematico), sino que se incluyen habilidades que contribuyen a su formacion
como ciudadanos criticos. Entendemos, tal como se plantea desde la EMC, que la formacién

matematica de los estudiantes debe incluir dichas habilidades.

7.7 Etapa 7: Ultimo encuentro virtual y Trabajo Final

Tal como puede observarse en las etapas anteriores, en las resoluciones de las estudiantes
sobre el trabajo “Plan de beneficios” no surge el uso explicito de expresiones algebraicas,
aunque si se recurre al establecimiento de relaciones de proporcionalidad directa entre
variables desde un punto de vista aritmético. Proponemos un trabajo posterior denominado
Trabajo Final® para profundizar el estudio de las relaciones entre variables e introducir el

lenguaje algebraico, lo que analizaremos en este apartado.

7.7.1 Descripcion del trabajo durante el ultimo encuentro virtual.

El ultimo encuentro virtual de matematica del ciclo lectivo 2020 con los estudiantes del tercer
afio seleccionado se planificd con el propdsito de integrar nociones desarrolladas durante el
afio escolar. En particular, se explicitaron algunas de las relaciones entre variables que
consideraron en la planificacion de beneficios disefiada, comparando los costos que
establecieron diferentes grupos de alumnos para la venta de “Pollos asados” y analizando
como varian en funcién de la cantidad de pollos que se desean vender. También se abord¢ la
cuestion sobre cdmo establecer el costo para una determinada cantidad de pollos y cdmo

encontrar la cantidad de pollos correspondiente a un costo especifico.

Inicialmente, la docente propuso una serie de interrogantes a los estudiantes en la plataforma
institucional, para que reflexionen en grupos. Durante el comienzo del ultimo encuentro
virtual, la profesora comparte su pantalla y presenta un documento de Microsoft Word

recuperando los interrogantes como se muestra en la siguiente imagen:

“PLAN DE BENEFICIOS”
Discusion en grupos: ;qué propuesta les gust6?, ;cémo podrian mejorar sus planes, a partir de lo que
presentaron sus compafieros?, ;tienen alguna pregunta para algin grupo?, ;todos los planes lograron
cumplir los objetivos?, ;podria entre todos armar un nuevo plan, que incluya las ideas de la mayoria de los

grupos?, ;qué beneficios fueron los mas utilizados?, entre otros.

Imagen N° 12: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

°El informe Trabajo Final de cada integrante del Grupo N° 6 se encuentra en el ANEXO 3.
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Uno de los grupos expresa valoraciones positivas respecto del plan disefiado por el Grupo N°
6 (grupo seleccionado para nuestro estudio). En sus intervenciones sefialan que los productos
elegidos para realizar los beneficios son de compra frecuente y observan la conveniencia de
realizar un tercer beneficio, como se puede observar en la primera parte de la siguiente

transcripcion:

Renata: ... y muchos lo compran.
Profesora: Aja, bien.
Renata: Y también, nos hizo pensar que también nosotros podriamos haber agregado un
producto mds para vender, porque eso conviene mucho mas a la hora de vender los productos
y sacar ganancias.
Profesora: Aja esa idea de sumar un beneficio mds, para ..., porque con los otros tendrian la
posibilidad de vender menos, menos cantidad y que sea mds facil, quizds, por lo que entiendo.
Renata: Exacto.
Profesora: Si, el plan que se les pedia, les pedia por lo menos dos, por eso ellas ..., bueno
pueden responder las chicas, por qué pensaron en un beneficio mds y también ellas sumaron
otra cosa. ;No sé si alguna de las chicas quiere contar?
Delina: Y ademds agregamos el fondo comuin.
Profesora: Eso, bien, ademcds de esos tres beneficios, ellas incluyeron el fondo comiin, también
como para completar eso que les faltaba como para llegar.
[-]
Profesora: Bueno... jalguien mds que quiera comentar?
Camila: Nosotras también pensamos algo en grupo.
Profesora: Bueno.
Camila: Pensamos si que nos gustaron todas las presentaciones y que todas eran ideas re
buenas. Pero algunas estaban mejor organizadas que otras al momento de presentar y que
parte decia cada uno.
Profesora: Aja, es verdad, es verdad, bien. Eso también es importante, esto que dijo Camila, yo
en general valoro que todos hayan podido hablar, todos los que estuvieron presentes, que no es
menor. Pero si es verdad que habia ..., en grupos estaban mds anticipados a como iba a ser esa
exposicion y en otros no. Pero bueno, son cosas que ustedes lo notan y también les sirve para
mejorar para la proxima presentacion que tengan.

Transcripcion N° 16: Encuentro virtual Clase 20/11

Podemos reconocer en los intercambios anteriores ciertas evidencias de reflexiones sobre
soluciones tecnoldgicas (Skovsmose, 1999), en el sentido de que toman distancia de su propia
planificacion de beneficios y analizan las soluciones sugeridas por sus compaiieros,
observando la conveniencia de incluir por ejemplo, un beneficio mas en su planificacion. Una
alumna refiere a las diferencias que existen entre los trabajos respecto al modo de organizar y

presentar la informacion.
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Seguidamente, a partir de las intervenciones de los estudiantes se organiza la informacion
articulando la actividad matematica involucrada en las resoluciones y las nociones trabajadas
en la Etapa O,previa a la implementacidn del trabajo “Plan de beneficios”. La docente propone
explicitar algunas de las relaciones entre variables involucradas en las planificaciones de
beneficios. Por ejemplo, a partir del beneficio venta de pizzas, planificado y recuperado en la
clase por una integrante del Grupo N° 3, se establecieron las relaciones que podemos

visualizar a continuacién:
¢ ldentifican algunals variable/s?

EJEMPLO: en el beneficio de pizzas- GRUPO 3

Cantidad a vender (variable independiente) - Cantidad por alumno

Lo que ganarian con lo que venden (variable dependiente)
Ganancia->$70 por pizza

Lo que recaudarian con lo que venden (variable dependiente)

Precio>$170 por pizza

Lo que les cuesta (costo) con lo que se que quiere vender (variable dependiente)

Costo>$100 por pizza

Imagen N° 13: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

Los alumnos logran identificar variables, explicitar relaciones entre ellas y distinguir variables
independientes y dependientes. En general, todos los grupos establecen relaciones lineales o

de proporcionalidad directa.

En este encuentro virtual, la docente propone abordar la relacion entre el costo y la cantidad
de pizzas considerando lo que planifico el Grupo N° 3. Como podemos observar en la Imagen
N? 14 se organizan los datos en una tabla de valores, se identifican pares ordenados y luego se
representan los mismos en un sistema de ejes cartesianos, con el proposito de construir el
sentido del concepto de funcidn lineal, a partir de la exploracion de variedad de registros de
representacion semidtica y reflexionar sobre los procesos de conversion entre los registros
(Sessa, 2005).
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Tabla de valores Grafico

Cantidad de pizzas Costo
(variable independiente) (variable dependiente) Beneficio de pizzas- GRUPO 3
1 1.100= 100 2500
7 7.100= 700 2000 + (20;2000)
10 10.100=1000 ° !
20 20.100= 2000 g 1500
8 1000 4 (10;1000)
500 # (7;700)
o Le (1;100)

0 5 10 15 20 25
CANTIDAD DE PIZZAS

Imagen N° 14: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

Se propone a continuacion retomar, analizar y comparar los costos en funcion de la cantidad
de pollos (primera columna de la tabla de la Imagen N° 15) en el beneficio de venta de “Pollos
asados”, propuesto por dos de los grupos del curso. El Grupo N° 1 (G1 en la primera fila de la
segunda y tercera columna de la tabla de la Imagen N° 15) contempla dos opciones, un costo
de $420 por pollo si lo encargan a una rotiseria y un costo menor de $200 si los compran
congelados y los cocinan ellos con la ayuda de sus familias. EI Grupo N° 2 (G2 en la primera
fila de la cuarta columna de la tabla de la Imagen N° 15) planifican comprar los pollos
congelados y establecen un costo de $300 que incluye el costo del pollo y costo de coccion
del mismo. A partir de los costos por unidad obtenido por cada grupo de estudiantes se
determina el costo total para diferentes valores de la variable independiente, lo que posibilito
establecer una expresion algebraica para cada relacion, como se observa en la Imagen N° 15

debajo de la segunda, tercera y cuarta columna.

Ademas, permite extender la relacion entre la cantidad de pollos y su costo a relaciones
afines, como podemos observar en la tltima columna de la tabla de la Imagen N° 15, para la
cual también se establece una expresion simbodlica debajo de la quinta columna. La
representacion tabular permitid trabajar algunas caracteristicas de cada relacion y comparar
las similitudes y diferencias entre las mismas. La representacion grafica de la Imagen N° 16
complementa las ideas construidas a partir de la tabla; en rombos de color azul se representan
los pares ordenados correspondiente a la relacion Costos G1 en funcion de la Cantidad de
pollos para un costo por unidad de $420 (Grupo 1 — A en el grafico de la /magen N° 16); en
cuadrados de color rojo se representan los pares ordenados correspondiente a la relacion
Costos G1 en funcion de la Cantidad de pollos para un costo por unidad de $200 (Grupo 1 — B
en el grafico de la Imagen N° 16); en triangulos de color verde se representan los pares
ordenados correspondiente a la relacion Costos G2 en funcion de la Cantidad de pollos para
un costo por unidad de $300 (Grupo 3 en el grafico de la Imagen N° 16); finalmente, con
cruces se representan los pares ordenados correspondiente a la relacion Costos en funcion de
la Cantidad de pollos para un costo por unidad de $250 y un costo fijo de $2000 (Costos en el

grafico de la Imagen N° 16). La representacion grafica facilita la interpretacion de las
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diferentes relaciones y la comparacion a partir de los interrogantes: ;qué beneficio es el
menos conveniente? ;qué beneficio es mas conveniente?, de las opciones intermedias, ;cual

es la mas conveniente? ;como podés explicar a qué se debe esta diferencia?

Consideramos: Costo de pollo
congelado $200 y costo de
carbén/lena $50, es decir,
$250 por pollo y $2000 fijos
para alquilar un lugar con
encargado y limpieza luego del

beneficio.
Beneficio de pollos B‘
Cantidad de pollos | Costos G1 (5420) | Costos G1(5200) | Costos G2 ($300) Costos ( $250x+2000)
0 0.420=0 0 0 2000
50 50.420= 21000 10000 15000 14500
75 75.420= 31500 15000 22500 20750
100 42000 20000 30000 27000
125 52500 25000 37500 33250
150 63000 30000 45000 39500
175 73500 35000 52500 45750
200 84000 40000 60000 52000
225 94500 45000 67500 58250
250 105000 50000 75000 64500
go o =) o
Caleulo y férmula | f(x)= 420.x | | f(x)=200.x ] | f(x)=300.x ‘ (x)=250.x+2000

Imagen N° 15: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

Graficos
Beneficio de pollos
120000
<
100000
<
80000 *
2 ¢ :
& 60000 * — ®Grupo1-A
S * A X s " M Grupo 1-B
40000 * X o Grupo 2
* X o o
x ] * Costos
20000 -
i |
o
50 100 150 200 250 300
CANTIDAD DE POLLOS

Imagen N° 16: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

Se pretende volver explicito el empoderamiento, potenciacién y capacitacion que las
herramientas algebraicas nos pueden otorgar para entender y manejar situaciones (Arcavi,
2005). La construccion de este sentido de propdsito se ve favorecido porque las situaciones
analizadas emergen en un contexto de experiencias cotidianas para los alumnos y que tienen

que ver con sus intereses.

Finalmente, se trabaja en dos problemas tecnoldgicos que recuperamos en la Imagen N° 17.
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Analizar y responder: Si consideramos f(x) = 250.x + 2000
+ ;Cuantos nos costara hacer 350 pollos?
f(x) =250.x +2000-> 250. 350 +2000= 89500
Respuesta: Hacer 350 pollos nos costaran $89500.
e Si los costos suman en total $37000, ;cuantos pollos decidimos hacer? ;jcomo harian para
encontrar la cantidad de pollos? Averiguar y escribir la idea.

Imagen N° 17: Fragmento del trabajo de la Clase 20/11

Dar respuesta a estos dos problemas involucra a los alumnos en la caracterizacion del sentido
de los simbolos en términos de Arcavi (2005), como el ejercicio de una transicion
bidireccional, oportunista y flexible entre la aplicacion de reglas y procedimientos y la

busqueda de significados.

7.7.2 Analisis Tarea 3 correspondiente al Trabajo Final

Es pertinente aclarar que si bien el Trabajo Final estaba compuesto por tres tareas, las dos
primeras se referian al establecimiento de relaciones entre variables en situaciones de
semirrealidad, desde el punto de vista de Skovsmose (2000). La propuesta completa se
encuentra en el ANEXO 2. En este apartado, nos abocaremos a analizar la Tarea 3, ya que en
la misma se retoma el “Plan de beneficios”, de los estudiantes del Grupo N° 6°. Recordamos

la consigna (mencionada en el apartado 6.2):

TRABAJO FINAL INDIVIDUAL

Criterios de evaluacion:

- Capacidad para identificar la variable independiente y dependiente;
- Organizacion de una tabla de valores;

- Representacion de puntos en un sistema de coordenadas cartesianas;
- Lectura e interpretacion de la informacion a partir de preguntas.

TAREA 3

Recuperar del “Plan de beneficios™ una relacion entre variables: Ganancia que depende de la cantidad/
costo que depende de cantidad / recaudacion que depende de la cantidad.

a) ¢Cudles son las variables en esta situacion? Indicar cudl es la variable dependiente y cual la
independiente.

b) Organizar y completar una tabla de valores.

¢) (Qué célculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.

d) Representar los puntos en un grafico.

Esta tarea invita a los alumnos a recuperar su trabajo “Plan de beneficios” y profundizar la

actividad matematica sobre alguna de las relaciones establecidas (Chevallard et al., 2000). Los

[ . . . . L .
Disponemos de cuatro resoluciones porque una integrante cursa su escolaridad en proyecto de integracion y no tenia
incluida esta tarea en su Trabajo Final.
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estudiantes deben identificar una relacion entre variables, reconocer la variable dependiente e
independiente, organizar la informacién en una tabla de valores, establecer la ley de
formacidn de la relacion. De esta manera, se propone el uso del lenguaje algebraico como una

herramienta de modelizacion, poniendo de manifiesto su razon de ser en términos de la TAD.

Desde una perspectiva critica, se invita a los estudiantes a explorar y volver explicitas las
matematicas involucradas en la planificacion de beneficios, a realizar una arqueologia
matematica (Skovsmose, 1999), poniendo en juego habilidades matematicas como las
competencias para reproducir pensamientos matematicos, ejecutar algoritmos y realizar
calculos. En particular, a partir de las resoluciones, observamos que identifican y describen
una de las relaciones involucradas en su “Plan de beneficios”, reconocen relaciones entre
diferentes variables y clasifican las variables en forma adecuada. Seguidamente, logran
organizar la informacion en una tabla de valores, explicitando el calculo que les permite
determinar el valor correspondiente de la variable dependiente. Creemos que el registro
tabular favorece el reconocimiento de la regularidad que posibilitara el establecimiento de la

ley de formacion que rige la relacion estudiada.

En las resoluciones correspondientes al inciso ¢) podemos observar que surge el lenguaje
algebraico como una herramienta para expresar la generalidad percibida en la tabla
organizada previamente. Dos estudiantes traducen dicha relacion al lenguaje coloquial, como

puede observarse en las imagenes que siguen:

¢) (Que calculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.
El célculo mas prictico y conveniente para esta situacion es la multiplicacion.

Formula: x.60 (a la X la reemplazaria ¢l namero de productos vendidos, el cual se
multiplicaria por ¢l monto de ganancia de uno)

Imagen N° 18: Resolucion de la Tarea 3 del Trabajo Final de Luciana

¢) ;Qué cilculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.

El calculo que me permite completar la tabla es el producto entre la cantidad de tortas vendidas

y el precio por unidad. La formula utilizada es: X . 280 = Recaudacion |

Imagen N° 19: Resolucion de la Tarea 3 del Trabajo Final de Delina

Otra alumna, luego de expresar la formula, especifica para una cantidad el monto total

recaudado:
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c) ¢Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la férmula.

El calculo que me permite completar la tabla es una “multiplicacion”. Imagen N° 20: Resolucion de
X.$280=X la Tarea 3 del Trabajo Final
25280 =560 de Virginia

La cuarta integrante del Grupo N° 6, incluye en su respuesta una expresion algebraica:

c) ¢ Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.
Formula: x.60

Imagen N° 21: Resolucion de la Tarea 3 del Trabajo Final de Alicia

En general, respecto a lo obtenido en el registro algebraico, podemos referir que dos
estudiantes logran determinar la variable dependiente con una expresion algebraica “x.60” y
los demas expresan una igualdad de dos expresiones “x.280=recaudacion” y “x.280=x". Se
evidencia la construccion de la idea de dependencia entre dos magnitudes o cantidades y la
utilizacion de las letras para expresar esas cantidades variables, aunque en el ultimo caso,
debe revisarse el uso de las letras para diferenciar las variables. En términos de Sessa (2005),
esta entrada al algebra implica considerar la construccion del concepto de funcién, en la tarea

de modelizar un fendmeno de la realidad.

Finalmente, se representa graficamente la relacion entre las variables. Tres estudiantes
incluyen el uso del software GeoGebra para representar los pares ordenados y otra alumna
realiza el grafico en la hoja de su carpeta. Consideramos que explorar la variedad de registros
de representacion semidtica e implicar a los estudiantes en los procesos de conversion entre

los mismos, favorece la construccion del sentido del objeto funcion (Sessa, 2005).

Cada integrante del Grupo N° 6 pudo establecer una determinada relacion entre variables,
presentando su resolucidon de manera personal. En esta tarea emerge el uso de las herramientas
algebraicas para el tratamiento de una situacion particular en un contexto proximo a las
experiencias de las alumnas. En particular se trata de ser consientes y expresar, utilizando
simbolos, la relacidon entre variables seleccionada lo que favorecen la tercera y la cuarta

componente del sentido de los simbolos (Arcavi, 2005).
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7.8 Etapa 8: Autoevaluacion del proceso

En esta tltima etapa, vamos a recuperar las respuestas brindadas por las integrantes del Grupo
N° 6, a partir de un formulario de Google Drive’ de autoevaluacion. Es importante mencionar
que el cuestionario se compartié con los estudiantes finalizado el cierre del ciclo lectivo 2020,
durante el periodo de trabajo con los alumnos que presentaron trayectorias en proceso para
alcanzar la acreditacion de la asignatura. En total se obtuvieron cinco respuestas, de las cuales

. . 8
dos corresponden a estudiantes del grupo seleccionado”.

En esta instancia pretendemos reflexionar en torno al interrogante: ;qué aprendimos con el
trabajo realizado? En relacion con las caracteristicas principales del proceso llevado a cabo,
una estudiante hace referencia a dificultades de coordinar y establecer los encuentros al
comienzo del proceso (“Al principio nos costé organizarnos con los tiempos de cada uno
para conectarnos, sin la profesora, y debatir sobre los beneficios.””). No obstante, cuando
lograron pautar la forma de comunicacidn explicitan que fue facil la organizacion del “Plan de
beneficios”, resaltando la participacion de todos los integrantes del grupo, la facilidad para
definir acuerdos y valorando la propuesta de trabajo como adecuada al contexto (“Lo mds
sencillo que me resulto fue realizar el plan de beneficios con mi grupo ademds me parecio

una actividad entretenida y adaptada para este ario con las clases virtuales ™).

Al indagar por el papel de la matematica en la resolucion de la tarea propuesta, observamos en
la siguiente respuesta que una estudiante destaca la posibilidad de predecir y realizar célculos
(“con ella pudimos predecir las ganancias, gastos y porcentajes, sin duda la matemdtica

siempre esta presente”).

Finalmente, una alumna valora positivamente la experiencia seflalando que favorece la
organizacion de beneficios para recaudar fondos el proximo afio (“Estuvo bueno, nos prepara
para el aito que viene, nos ayudo a tener en cuenta cudn importante es la organizacion y la

recaudacion para cumplir los objetivos ™).

"Enlace correspondiente al formulario Autoevaluacion:

https://docs.google.com/forms/d/e/1F AlpQLScLibSL5SHgCyRsybrVPpc8XIINOROft27RVGIk VPIiQd A4EA/vi
ewform?usp=sf_link

8Las preguntas de la autoevaluacion individual y las respuestas de las integrantes del Grupo N° 6 se encuentran
en el ANEXO 4.
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8. REFLEXIONES FINALES

En este apartado vamos a recuperar lo abordado en este trabajo a partir de los objetivos que

nos propusimos.

El primer objetivo especifico que establecimos es: Disefiar, implementar y analizar una
propuesta de ensefianza en torno al establecimiento de relaciones entre variables en el marco

de un escenario de investigacion.

Para el disefio nos abocamos primeramente a la seleccion de un contexto que tenga que ver
con los intereses de los alumnos, que los involucre en un proceso de indagacion, buisqueda de
informacion, seleccion, planificacién, formulacidn, entre otras actividades y que les permita
elaborar una respuesta. Pensamos en la implementaciéon de un escenario de investigacion
(Skovsmose, 2000) donde se propone la elaboracion de un “Plan de beneficios”. Para la
redaccion de la consigna consideramos que los saberes matematicos son obras que tienen una
o varias razones de ser (Chevallard, 2013a), por lo que pensamos en el potencial que tiene el
establecimiento de relaciones entre variables para hacer surgir el trabajo algebraico, como
herramienta o instrumento de modelizacion. Elegimos de este modo la via de entrada

funcional al trabajo algebraico (Sessa, 2005).

En cuanto a la implementacion de la propuesta, los estudiantes aceptaron la invitacion a
formar parte del escenario de investigacion y planificar el “Plan de beneficios” con su equipo.
Evidenciamos que fueron activos en la recoleccion de la informacion necesaria para dar
respuestas a la situacién planteada, comunicdndose con sus pares de afios superiores
consultando sobre experiencias previas de beneficios y costos de la campera y la chomba,
averiguando precios en negocios (por ejemplo, el precio de las tortas en una panaderia),
buscando precios en internet, etc. Para el disefio del “Plan de beneficios” tuvieron que realizar
elecciones, tomar decisiones y organizar la informacién que deseaban transmitir en los
encuentros virtuales (qué beneficios realizar, cuantos beneficios llevaran a cabo, cémo
organizarlos en el periodo de tiempo asignado, la cantidad de productos que deben vender
cada alumno, como determinar la ganancia, etc.). El desarrollo de este tipo de habilidades se
relaciona con las caracteristicas de la tarea propuesta, ya que no se trata de un ejercicio
mecanico sino de una actividad no rutinaria y abierta (Esteley, 2014), que promueve un
trabajo auténomo de los estudiantes organizados en grupos, asumiendo con responsabilidad el

trabajo y justificando sus respuestas (Chevallard, Bosch y Gascon, 2000).

Ademas, como se puso de manifiesto en las transcripciones de los intercambios producidos en
los encuentros virtuales y en las resoluciones de los estudiantes, la propuesta habilita no solo
la utilizacion o desarrollo de competencias matematicas sino también el uso del sentido
comun (Arcavi, 2005) y del conocer reflexivo (Skovsmose, 1999). En términos de Skovsmose

(1999), damos cuenta de que “el montaje de un escenario puede crear una riqueza semantica
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que ofrezca puertas de entrada para que ingrese al aula un lenguaje de reflexion que la

terminologia matematica sola no conlleva” (p.127).

Recuperamos a continuacion dos de los objetivos especificos que nos planteamos,
relacionados con las estrategias desarrolladas y las nociones matematicas utilizadas por los
estudiantes en la resolucidn de las tareas propuestas:

Describir las estrategias desarrolladas por un grupo de estudiantes en la resolucion de las
tareas.

Caracterizar el uso de nociones matemadticas en los modelos matemdticos elaborados y/o

utilizados por un grupo de estudiantes para la resolucion de las tareas planteadas.

Con el proposito de acompaiiar y orientar a los alumnos en el escenario de investigacion,
planificamos los encuentros virtuales por grupo, considerando las caracteristicas de los
procedimientos que involucra el ciclo de modelizacion de acuerdo con los aportes de Esteley
(2014). En funcidn de estas etapas se organizé el cronograma de encuentros (tres con cada
grupo) donde la docente realiz6 intervenciones a partir de las producciones de los estudiantes.
Pudimos dar cuenta que a lo largo del trabajo desarrollado, se promovieron las fases que
comprende el ciclo de modelizacién, como herramienta pedagogica: la familiarizacion con el

problema, la formulacién de un modelo y su interpretacion y validacion.

Desde el primer encuentro virtual de la docente con las estudiantes de Grupo N° 6, se trabajo
en torno a una propuesta inicial elaborada por las alumnas que se fue modificando a partir de
los intercambios producidos, entre la profesora y las estudiantes a lo largo del proceso, hasta
lograr establecer el “Plan de beneficios” definitivo. Comenzaron la indagacion recolectando la
informacion requerida (Etapa 3). Para ello se dividieron las tareas para la busqueda de los
datos y cada integrante realiz6 el registro individual de lo que averigué. Finalmente
redactaron un documento utilizando Microsoft Word donde sintetizaron y organizaron toda la
informacion para comunicar el estado de avance del trabajo a la docente. Estos escritos
ofrecieron evidencias sobre el proceso de recoleccion de datos llevado a cabo por el equipo.
En cuanto a las alumnas, los documentos organizaban la informacion para comunicar el
estado de avance del trabajo a la docente. Estos registros junto con las transcripciones de cada
encuentro también ofrecen evidencias sobre el tipo de actividad matemética propuesta por la
TAD, mediante la formulaciéon de enunciados, construccion de lenguajes y conceptos (por

ejemplo, el establecimiento de porcentajes para determinar la ganancia).

Durante la Etapa 4, correspondiente a traducir la situacion en términos matematicos, las
alumnas logran modelizar la ganancia obtenida con la implementacion de un “Plan de
beneficio”. Teniendo en cuenta que la recaudacion obtenida es un monto menor al objetivo,

deciden implementar el “fondo comun” para lograr alcanzar el monto final requerido por
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alumno. El “Plan de beneficios” disefiado no se ajusta al periodo de tiempo sugerido en la

consigna del trabajo y al ponerlo a prueba no permite recaudar lo pretendido.

En la Etapa 5, reformulan su “Plan de beneficios” haciendo la observacion de que su
planificacion funciona mejor si el monto por alumno que se pretende recaudar es menor (por
lo menos $800), considerando que el tiempo sugerido es insuficiente para llegar a juntar la
mitad del costo de la campera. En las Etapas 4 y 5 se reflexiona sobre qué establecer como

parametros y qué como variable para lograr una mayor ganancia en cada beneficio.

Desde el comienzo del proceso las estudiantes asumen el rol de indagadoras, recogen la
informacion necesaria y utilizan saberes previos para realizar su trabajo. En las ultimas etapas
de la propuesta, articulan las nociones teoricas abordadas en la asignatura en la Etapa 0 con el
“Plan de beneficios” disefiado. El conocimiento adquirido es funcionalmente coherente
porque se lo asocia a una pregunta que evidencia las razones de ser que explican su uso
(Chevallard, 2013b).

Respecto a las nociones involucradas en la implementacion de la propuesta podemos
mencionar la identificacion de variables, dependencia entre variables, parametros, relaciones
de proporcionalidad directa, resolucion intuitiva de ecuaciones, relacion entre variables desde
el registro coloquial, simbdlico, tabular y grafico. Los saberes matematicos les aportaron
medios de actuar y de comprender la situacion propuesta. En términos de Chevallard (2013b)

decimos que todos los saberes, tienen como razén de ser ultima hacernos la vida buena.

Consideramos que el trabajo “Plan de beneficios” favorecio el conocer tecnologico porque
plantea un escenario de investigacion con un proposito externo a la matematica (planificar los
beneficios para cubrir determinados gastos de la promocion 2022). Cuando las estudiantes
toman distancia de su resolucion y reflexionan sobre las soluciones tecnologicas, surge el

conocer reflexivo (Skovsmose, 1999).

Finalmente, las alumnas apelan en diferentes momentos del proceso de resolucion al sentido
comun y a razonamientos informales, describen lo que ven y razonan sobre ello, intercambian
opiniones y revisan sus resoluciones. En las ultimas etapas, expresan en el lenguaje simbolico
una de las relaciones entre variables involucradas en su “Plan de beneficios”. De este modo,
podemos afirmar que se favorece el proposito de cultivar el sentido de los simbolos desde el
punto de vista de Arcavi (2013).

El ultimo objetivo especifico que establecimos es: Identificar indicios sobre la construccion
de significados de las acciones desarrolladas por un grupo de estudiantes en el marco de la

propuesta de ensefianza.
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Partimos reconociendo que la tematica elegida como contexto del escenario de investigacion
tiene que ver con los antecedentes y porvenir de los estudiantes del curso seleccionado
(Skovsmose, 2012). Se trata de una invitacion para participar activamente en el disefio del
“Plan de beneficios” para recaudar fondos para su propia promocion escolar. A partir de la
indagacion y la exploracion de la situacion las estudiantes lograron explicitar la matematica
involucradas en la misma haciendo visible el papel de la disciplina en la sociedad
(Skovsmose, 1999).

El grupo de alumnas tienen interpretaciones similares de lo que han experimentado, por
ejemplo, en la participacion del beneficio que realizaron en primer afio (para el festejo de la
primavera 2018). Ademads, en la institucion en cada afio escolar se desarrolla al menos un
viaje cuyo costo (total o parcial) se solventa por medio de la realizacién de beneficios.
Consideramos que podemos hablar de disposiciones del grupo de estudiantes con
antecedentes y porvenires compartidos, que determinan las intenciones que les permiten

actuar con otros en la tarea propuesta (Skovsmose, 2012).

Finalmente, los intercambios entre pares y del grupo de alumnas con la docente en general se
desarrollaron mediadas por interrogantes, el didlogo respetuoso y la escucha de las ideas
ajenas para revisar las propias, promoviendo la toma de decisiones. Durante el proceso se
suscita el didlogo como parte del proceso de indagacion (Alr¢p y Skovsmose, 2012). Los
principales actos dialdgicos que ocurren durante los encuentros con la profesora refieren a
entrar en contacto y localizar, permiten darnos cuenta de la apertura y disposicion a la
indagacion, la intencion de cooperacion, la disposicion a hacer descubrimientos y la
apropiacion del proceso de investigacion. Entendemos que mayormente se identifican estos
dos actos dialogicos debido al proposito y la dindmica de los encuentros. En general, la
docente permitia un primer momento para que el grupo exprese sus avances y luego se abria
un espacio de reflexion e intercambios sobre lo realizado, dejando planteados en algunos
casos algunos interrogantes para resolver para el encuentro siguiente. No contamos con los
intercambios producidos hacia el interior del grupo a lo largo del proceso. Creemos que en

estos ultimos podrian dar lugar a otros actos dialdgicos.

A continuacién, vamos a mencionar algunos de los limites de nuestro estudio. En primer
lugar, por cuestiones de extension, en este trabajo hemos realizado el analisis y las reflexiones
sobre el proceso llevado a cabo por el Grupo N° 6. Seria interesante poder ampliar el estudio
considerando lo realizado por otros grupos. En segundo lugar, como mencionamos en el
parrafo anterior, no contamos con los didlogos producidos entre los integrantes del grupo en
torno a la resoluciéon de las consignas. Si el trabajo se implementara bajo la modalidad
presencial, se podrian utilizar grabadores en las mesas de cada equipo (siempre y cuando los
dispositivos no incomoden a los estudiantes). En tercer lugar, la realizacién del Trabajo Final

se llevd a cabo en las ultimas semanas de cursado de cursado del ciclo lectivo 2020, lo cual
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impidi6é que se realice la puesta en comun del mismo (los estudiantes lo entregaron en forma
escrita). Asimismo, el envio del formulario de autoevaluacion al finalizar el cursado redujo la
cantidad de respuestas obtenidas. Creemos que el mismo deberia implementarse durante el
cursado y que luego seria interesante brindar un espacio de didlogo y reflexion sobre la
autoevaluacion y el rol de la matematica en el trabajo realizado y la sociedad. Finalmente,
creemos que la propuesta de ensefianza puede enriquecerse atendiendo a lo reflexionado luego
de su implementacidn, en particular hemos incorporado en el apartado 7.5 un problema que

podria incluirse.

Si bien reconocemos en el parrafo anterior algunos aspectos que revisariamos, tenemos en
cuenta que tanto el disefio del trabajo para los alumnos y como el cronograma del mismo
sufrieron ajustes debido a la modalidad virtual de ensefianza (debido al COVID-19) y al

proceso desarrollado por los estudiantes.

Para estudios futuros consideramos que, desde el punto de vista de la Educacion Matematica
Critica, se podrian incluir problemas matematicos y problemas tecnolégicos que promuevan
el uso de expresiones algebraicas y/o plantear escenarios de investigacion como proyectos
interdisciplinarios que implique el montaje de un escenario que insuma un periodo de trabajo
mas extenso. Desde los aportes de la Teoria Antropologica de lo Didactico, se podria pensar
un modelo epistemoldgico de los sistemas de variacidén entre magnitudes que actiie como
referente para construir una organizacién matematica que permite el desarrollo de un proceso
de modelizacion capaz de generar un conjunto de praxeologias articulada e integradas en
torno a los sistemas de variacion en la educacion secundaria obligatoria (Bosch et al., 2006).

Lo dejamos pendiente para estudios futuros.

Atendiendo a las reflexiones anteriores, consideramos que con el trabajo realizado abordamos
nuestro objetivo general:

Explorar la construccion de sentidos y significados en torno al establecimiento de
relaciones entre variables en el marco de un escenario de investigacion en tercer aiio de la
educacion secundaria.

Este trabajo sera nuestro punto de partida para seguir profundizando en la cuestion de sentidos
y significados en educacion matemdtica, especialmente al momento de disefiar y analizar

propuestas de ensefianza para la escuela secundaria.
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ANEXOS

ANEXO 1: Informe final trabajo “Plan de beneficios” del Grupo N° 6

Portada:

PLAN DE BENEFICIOS

o DN ENTE (mese Mo Ciinh -
,é-_ | R0 D D S P I TS T ﬁ:




Desarrollo:

Informe beneficios para chombas y camperas 4to afio

Nuestro objetivo en este beneficio es recaudar aproximadamente $47.850, total
gue representa la compra de 33 chombas v camperas; 33 es la cantidad de alumnos

en 3ro Informatica.

En grupo decidimos hacer 3 beneficios; uno es venta de jabon y suavizante
liquido para ropa (consuitamos el precio al mercado "Panigo”) . atro es venta de tortas

(consultamos precio en la panaderia “Maria Laura”) y otro de venta de pizas.
Para la entrega de jabon y suavizanteliguidocontamos con tres opciones:

s Ariel: precio de venta $305; costo del producto $265.
s Skip: precio de venta $365; costo del producto $325.
« Vivere precio de venta $305; costo del producto $265.

Estas opciones nos dejan de ganancia de $40.

Luego para gque nuestra ganancia sea mayor armamos unas promos de

Jjabonliquidomas suavizante, dandonos dos opciones:

o Ariel + Vivere: precio de venta $560; costo del producto $500
o Skip + Vivere: precio de venta $630; costo del producto $570.

Ambas opciones nos dejan como ganancia 560 cada una.
Para la entrega de tortas elegimos las siguientes opciones:

Cocada, Manzana, Bizcochuelo con dulce de leche, pasta frola de membrillo y torta
bombaon.

|

Todas tienen como precio de venta $280 v su costo es de $220. Lo cual nos da una
ganancia de $60.
El tercer beneficio es de pizas:

Muzarella como precio de venta $200 y Especial como precio de venta $250, el costo
de Muzarella $150 y Especial $200. La ganancia de dichos productos es de $50.

El objetiva por alumno es vender & tortas, 4 jabones individuales, 3 promos de los

mismos y 7 pizas.
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8 x 40x 33= $15.840 — ganancia por parte de las tortas.

3 x 60 x 33= $5.940 — ganancia por parte de las promaos de jabon + suavizante.
4 % 40 % 33= $5.280 — ganancia por parte de los jabones individuales.

7 % 50 x 33= $11.550 — ganancia por parte de las pizas.

$15.840 + $5.940 + $5.280 + $11.550= $38 610

$47.850 - $38.610=$9.240

Fondo comun -$140 x 33 ALUMNOS = $4 620 X 2 (MESES) = $9.240 - $9.240 = $0

MITAD DE LA CAMPERA EGRESADOS = $2.900 - 2 = $1.450

MITAD DE LA CHOMBA = $1600 b = 3800
POR ALUMNO $1.450 = OBJETIVO GRUPAL $1.450 X 33 = $47 850

Para aplicarlo al 2021 el afio que viene padriamos recaudar la mitad restante de la
campera y la chomba, teniendo en cuenta que los precios aumentarian un 10%
aproximadamente y las ganancias podrian ser menores. Para ello tendriamos que
aumentar nuevamente el precio de los productos de tal modo gue recaudemos las

mismas ganancias que en esios dos meses.

BENEFICIO ARTICULOS DE LIMPIEZA "PANIGO™

PRECIO GANANCIA PRECIO DEL PRODUCTO
ARIEL $305 ARIEL $40 ARIEL $265

SKIP $365 SKIP $40 SKIP $325

VIVERE $305 VIVERE $40 VIVERE $265
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GANANCIA POR
ALUMNO — ARTICULOS
DE LIMPIEZA "PANIGO”

(POR ALUMNO 4
JABONES  LIQUIDOS)

GANANCIA POR
ALUMNO - ARTICULOS
DE LIMPIEZA "PANIGO"
(POR ALUMNO 3
FPROMO
OBLIGATORIOS)

EIElY x 33 ALUMNOS = $5 280

BER x 33 ALUMNOS= $5.940

ALUMNO

OBJETIVO POR

$1450

OBJETIVO
GRUPAL

$47.850

$5.280 + $5.940 = $11.220 (TOTAL GANANCIA DE ARTICULOS DE LIMPIEZA)

$47.850 - $11.220 = $36.630 (FALTA)

BENEFICIO TORTAS "MARIA LAURA™

TIPOS DE TORTAS Y PRECIOS GANANCIA PRECIQ DEL PRODUCTO
COCADA $255 $60 $220
MANZANA $255 $60 3220
BIZCOCHUELO CON DUELO $255 | $60 $220
PASTA FLORA DE MEMBRILLO | 360 5220
$255
TORTA BOMBON $255 360 $220
GANANCIA POR
ALUMNO — TORTAS
“MARIA LAURA"
(POR ALUMNO 8 OBJETIVO
TORTAS) RHAN .
$47.850
OBJETIVO POR
ALUMNO

$ 1450
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B x 33 ALUMNOS =$15840

$36.630 - $15.840 = $20.790 (FALTA)

BENEFICIO DE PIZAS:

PIZA PRECIO GANANCIA PRECIO DEL PRODUCTO
MUZARELLA $200 $50 $150
ESPECIAL $250 $50 $200

GANANCIA POR ALUMNO -
PIZAS (POR ALUMNO 7
PIZAS)

=

EEEEX 33 ALUMNOS = §11.550

$20.790 - $11.550 = $9.240 (FALTA)

BENEFICIO ARTICULOS DE LIMPIEZA | 02/11/20 COMIENZA EL BENEFICIO

"PANIGO™ HASTA EL 16/11/20.
161120 SE ENCARGAN LOS
PRODUCTOS.
19/11/20 ENTREGA DEL PRODUCTO.
BENEFICIO TORTAS "MARIA LAURA™: 30/11/20 COMIENZA EL BENEFICIO

HASTA EL 14/12/20.
1412720 SE  ENCARGAN LOS

PRODUCTOS.

17/12/20 ENTREGA DEL PRODUCTO.
BENEFICIO DE PIZAS. 21/12/20 COMIENZA EL BENEFICIO

HASTA 04/01/21.

04/01/21 SE ENCARGAN LOS

PRODUCTOS.

07/01/21 ENTREGA DEL PRODUCTO.




PARA PODER RECAUDAR LO QUE FALTA, UNA OPCION PODRIA SER EL FONDO
COMUN.

CONSISTE EN: CADA ALUMNO TIENE QUE ABONAR $150 AL DELEGADO POR
MES.

$140 x 33 ALUMNOS = $4.620 X 2 MESES = $9.240 - $9.240 = $0

NOVIEMBRE 2020 $140 x 33 = $4 620

DICIEMBRE 2020 $140 x 33 = $4 620

OBJETIVO $800 POR ALUMNO EN DOS MESES / M DE LA CHOMEA = $1600
+2 = $800 X 33 = $26.400

5 (JABONES) X $40 (GANANCIA) = $200

$200 X 33 (ALUMNOS) = $6.600

4 (PROMOS) X $60 (GANACIA) = $240
$240 X 33 (ALUMNOS) = $7.920

TOTAL DE GANANCIA DE JABONES: $6.600 + $7.920 = $14.520
$26.400 - $14.520 = $11.880 (FALTA)

6 (TORATAS) X $40 (GANANCIA) = $240

$240 X 33 (ALUMNOS) = $7.920

$11.880 - $7.920 = $3.060 (FALTA)

BENEFICIO ARTICULOS DE LIMPIEZA | 02/11/20 COMIENZA EL BENEFICIO
PANIGO™ HASTA EL 16/11/20.

16/11/20 SE ENCARGAN LOS
PRODUCTOS.

19/11/20 ENTREGA DEL PRODUCTO.

BENEFICIO TORTAS "MARIA LAURA™ 01/12/20 COMIENZA EL BENEFICIO
HASTA EL 16/11/20.

15/12/20 SE ENCARGAN LOS
PRODUCTOS.

18/12/20 ENTREGA DEL PRODUCTO.

FONDO COMUN:
$60 X 33 (ALUMNOS) = $1.980
$1.980 X 2 (MESES) = $3.960

$3.960 - $3.960 = 50
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Reflexién final;

PLAN DE BENEFICIOS 2021:

Para aplicarlo al 2021 el afio que viene podriamos recaudar la mitad restante de la
campera y la chomba, teniendo en cuenta que [os precios aumentarian un 10%
aproximadamente v las ganancias podrian ser menores. Para ello tendriamos que
aumentar nuevamente el precio de los productos de tal modo que recaudemos las

mismas ganancias que en estos dos meses.

Devolucion:
Caratula: incluyen toda la informacion pedida. Consideran todas las caracteristicas de formato
pedidas. Incluyen las fuentes.

Recoleccion de la informacion y organizacién: excelente, se mencionan los costos para cada

beneficio y el costo que quieren cubrir en uno de los objetivos, como obtuvieron los datos, las
decisiones que fueron tomando respecto a los mismos. Cuando justifican que incluyen promos
porque dejan mejor ganancia, revisar esa idea. Estoy de acuerdo, en que ofrecer promos puede
ser una buena estrategia de venta, pero ;deja mejor ganancia que vender los productos por

separado?

Andlisis de la informacién: excelente, se incluyen los procedimientos que los justifican los
resultados y decisiones para lograr juntar para la mitad del costo de la campera y por lo menos
$800 por alumno.

Plan de beneficios: excelente, detallan de manera muy clara el proceso que les permitié construir

su plan de beneficios.

Reflexion final: muy bien, llegaron a cumplir los objetivos propuestos en la consigna.
Reflexionan sobre si su plan de beneficios lo podrian implementar el afio que viene y como lo
modificarian, no incluyen ningiin analisis.

Proceso de elaboracion en videollamadas, trabajo grupal y entrega de avances: Excelente, hubo

entrega de registros de informacion y avances del analisis de la informacion, la mayoria de los
integrantes lograron expresar sus aportes, desde la semana 2 se manifestd la correcta
interpretacion de la ganancia obtenida, en la semana 3 lograron concretar su plan, mejorar esa
ganancia y organizar el analisis para justificar que cumplen sus objetivos propuestos.
Presentacion oral: pendiente. Recibi correctamente su presentacion, jexcelente produccion!

{FELICITACIONES POR SUS LOGROS!

NOTA: termino de definirla luego de la presentacion oral.

PROF. CINDI GRETTER
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ANEXO 2: Consignas del Trabajo Final individual

E.E. S. 0. P. 1. N° 8015 "URBANO DE IRIONDO DEL NINO JESUS"- TERCER ANO

Criterios de evaluacion:
- Capacidad para identificar la variable independiente v dependiente;
- Organizacion de una tabla de valores;
- Representacion de puntos en un sistema de coordenadas cartesianas;
- Lectura e interpretacion de la informacion a partir de preguntas.

Consignas:
1) Bianca hace prendedores gue vende a $20 cada uno.
a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

X (CANTIDAD DE T = xy)

PRENDEDORES) | (RECAUDACION)
0
1
2
3
4

it i um:umm
o
g ,..,.7..Dmt:mw.‘_;a=.,

b) ¢Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente y cual la
independiente.
c) ¢Qué calculo debemos realizar para saber lo que vamos a recaudar, si vendemos x prendedores?
Escribir la formula que le permite calcular a Bianca lo que va a recaudar por vender x prendedores.
d) Analizar y responder:
* ;cuanto recaudaria Bianca si vende 50 prendedores?

* Siun mes recaudd $3000, ¢ cuantos prendedares vendio?

PROF. CINDI GRETTER



E.E. S. 0. P.|. N° 8015 "URBANO DE IRIONDO DEL NINO JESUS’- TERCER ANO

2) Federico es electricista y cobra $100 la visita y $50 por hora trabajada.
a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

X(CANTIDAD | y (MPORTE A %y

DE HORAS) COBRAR)
0
1
2
3
4

—U
WEIRTE

~ann ALCRRER

50

-850

¥

# L} 1 z E =+ Li L] ® 8 Ll

CANTIDAD DE HORAS TRASAIADAS

b) ¢Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente y cual la
independiente.

c) (Qué célculo debemos realizar para saber el importe a cobrar, si trabajamos x horas? Escribir la

formula que le permite calcular a Federico el importe a cobrar por trabajar x cantidad de horas.
d) Analizar y responder:

+ ;cuanto seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 horas?
« Siel total del importe a cobrar fue de $700, ¢ cuantos horas trabajo Federico?

PROF. CINDI GRETTER pa
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E.E. S. 0. P. |. N* 8015 “URBANO DE IRIONDO DEL NINO JESUS"- TERCER ANO

3) Recuperar del “PLAN DE BENEFICIOS"” una relacion entre variables: Ganancia que depende de la
cantidad/ costo que depende de cantidad / recaudacion que depende de la cantidad.

a) ¢Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente y cudl la

independiente.

b) Organizar y completar una tabla de valores.

c) ¢ Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.

d) Representar los puntos en un grafico.

Modalidad de trabajo: individual.
Formato de entrega: archivo de Word y PDF, nombre del archivo APELLIDO-TF. Pueden usar editor de

ecuaciones y GeoGebra para graficar y/o agregar una foto clara por cada actividad. Incluir en la portada
los datos de la institucion, de la modalidad, de la maternia y del estudiante.

Fecha de entrega: plazo maximo lunes 08/03 a las 13hs, por mensaje privado.

PROF. CINDI GRETTER pa
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ANEXO 3: Informe Trabajo Final de cada integrante del Grupo N° 6

ANEXO 3.1: Informe Trabajo Final de Luciana

EESOPI N8015.

Area: Malemalica:

Adfe Jere - Informalicn:

Prefesora: Greiter, Condi.

Fecha de enliega: 2%/11/2020.

Lonsignas:
1) Bianca hace prendedores que vende a $20 cada une.

a) Completar Ia tabla de valores v representar los puntos em el grafico.

x (CANTIDAD DE ¥ xy)
0 $0 (n:o)
1 $20 (1,20)
2 $40 (2.40)
3 $60 (3.60)
4 $80 (4,80)
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CANTIDAD DE PRENDEDORES

b) ;Cudales son las variables en esta situacion? Indicar cuil es Ia variable dependiente v cual la

independiente

Las dos variables son la cantidad de prendedores que vende Bianca, que contaria como la
variable mdependiente, v lo que gana segin lo que vende, la variable dependiente.

) ;Qué cilculo debemos realizar para saber lo que vamos a recaudar, si vendemos x
prendedores? Escribir In formula que le permite calcular » Bianca lo que va a recaudar por

vender x prendedores

El calenlo mas practico y conveniente para estas situaciones es la multiplicacion, también se
podrian sumar los $20 de cada prendedor, pero conllevaria mas tiempo.

Formula: x.20 (a la X la reemplazaria el mimero de prendedores que logré vender. para
Iuego multiplicarlo por el precio de venta)

@) Analizar v vesponder: [cuinto recaudaria Bianca si vende 50 prendedores?

Bianca recaudaria $100, ya que 50.20 da dicho resultado.

Si un mes recauda 3000, ; cuantos prendedores vendia?

Habria vendido 150 prendedores. Se puede averiguar realizando una division: 3000/20.
2) Federico es electricista v cobra $100 la visita v $30 por hora trabajada.

a) Campletar la tabla de valares v representar los puntus en el grifico

x (CANTIDAD v (COSTO) xy
DE HORAS)
0 50 (0:0)
1 $150 (1.150)
2 $200 (2:200)
3 $250 (3.250)
4 $300 (4,300)
S ETH
a00
A 230
20
i 200
200 [ ]
IMPORTE A COBRAR {1 16w
160 ]
ioc
&C
0a
2 - c 1 2 2 1 & 8
CAMNTIDAD DE HORAS TRASAJADAS
-t




b) ;Cuiles son las variables en esta sitnacion? Indicar cudl és la variable dependiente v cuil la

independiente

En este caso, la variable independiente es la cantidad de horas que trabajé Federico. y la
dependiente el importe a cobrar.

¢) ;Qué cilcule debemes realizar para saber el impaorte a cobrar, si trabajames x horas?
Escribir la formula que le permiie calcular a Federico el importe a cobrar por trabajar x
cantidad de horas

El céleulo que aplicaria seria multiplicar $50 por la x cantidad de horas trabajadas, y a ello
le sumaria los $100 de la visita.

Férmula: 50 x+100.

d) Analizar v responder
Cudnts seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 haras?

Fedenico deberia cobrar $600, va que 50.10 es 500, y 51 se le suma los $100 de la visita, nos
da dicho resultado.

d) Analizar y responder:
(Cuanta seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 horas?

Federico deberia cobrar $600, va que 50.10 es 500, v si se le suma los $100 de la visita, nos
da dicho resultado.

Si el total del impaorte a cobrar fue de $700, ;cudntas horas traba |6 Fedeiico?

Fedenico hubtera trabajado 12 horas, para averiguarlo le resté a los $700, los $100 que
cobra por la visita. y luego a ese resultado lo dividi por 50, mento que cobra por trabajar una hora.

3) Recuperar del “PLAN DE BENEFICIOS™ una relacidn entre variables: Ganancia que
depende de la cantidad’ costo que depende de cantidad | recaudacion que depende de la
cantidad.

a) ;Cuales son las variables en esta situacién? Indicar cwil es la variable dependiente v cuil la
independiente

En este caso, la variable dependiente es la ganancia que se obtiene por vender X cantidad de
producto. v esta tltima es la vaniable mdependiente.

b) Organizar v completar una tabla de valores

El beneficio que organicé junto a mi grupo consistia en la venta de tortas a un precio de
$280, mientras que nosotros las comprariamos a $220, por lo que la ganancia es de $60 por cada
torta vendada.

% (CANTIDAD DE v (GANANCIA) x¥)
PRODUCTOS VENDIDOS)
0 30 (0.0)
1 $60 (1,60)
2 $120 (2.120)
3 $180 (3.180)
1 $240 _ (4.240)

¢) ;Qué cilculo te permite completar la tabla? Escribir la formula
El caleulo més practico y conveniente para esta situacion es la multiphicacion.

Formula: x.60 (a la X la reemplazaria el nimero de productos vendidoes. el cual se
multiplicaria por el monto de ganancia de uno)
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d) Representar los puntos en un grafico

250 (4;240)
@

(3.180)
(]
GANANCIA

(2, 120)

0, 0
-2 -1 o 1 2 @ 4 5 ]

CANTIDAD DE PRODUCTOS YENDIDOS

DEVOLUCION TRABAJO FINAL

1)

a) Excelente completa la tabla. Revisar la escritura de pares ordenados, entre
paréntesis y con punto y coma por ejemplo (0;0), yo lo indiqué de manera incorrecta
en la tabla. Excelente el grafico, se valora el uso de GeoGebra.

b) Excelente definidas las variables.

c) Excelente el calculo y la férmula indicada.

d) Excelentes las respuestas y los procedimientos.

2)

a) Si el trabajo es tan sencillo que el electricista solamente esta unos minutos, ;cual
es el importe que nos va a cobrar? revisar el importe para 0 (cero) hora. Excelente los
demas valores de la tabla. Excelente la escritura de pares ordenados. Revisar el
grafico, se valora el uso de GeoGebra.

b) Excelente definidas las variables.

c) Excelente el calculo y la férmula indicada.

d) Excelentes las respuestas y los procedimientos.

3)

a) excelente, la relacion elegida y la identificaciéon de las variables.

b) excelente. revisar la escritura de los pares ordenados.

c) excelente el calculo y/o férmula definido.

d) excelente el grafico. incluye nombre en los ejes, se valora el uso de GeoGebra.
DESTACADO

Prof. Cindi Gretter
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ANEXO 3.2: Informe Trabajo Final de Virginia

INTRODUCCION A LA FUNCION AFIN

ALUMNA: S Rt R B
PROFESORA: GRETTER MARIA CINDI
ESCUELA: E.E.S.O.P.I. N° 8015
CURSO: TERCERO INFORMATICA
MATERIA: MATEMATICA

Criterios de evaluacion:
- Capacidad para identificar la variable independiente y dependiente;
- Organizacién de una tabla de valores;
- Representacion de puntos en un sistema de coordenadas cartesianas; -

- Lectura e interpretacion de la informacién a partir de preguntas.

Consignas:
1) Bianca hace prendedores que vende a $20 cada uno.

a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

x (CANTIDAD y (xy)
DE (RECAUDACION)
PRENDEDORES)
0 0 (0,0)
1 20 (1,20)
2 40 (2,40)
3 60 (3,60)
4 80 (4,80)
120 TEJE ¥ (CANTIDAD DE PRENDEDORES) VARIABLE | DEPENDIENTE |
8o .:J
60 @ .
(2, 40
40 ®
20 L ] :
i 3 3 E4JE X (INGRESO) VARIABLE | INDEPENDIENTE
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b) Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable
dependiente y cual la independiente.
Variable Dependiente: EJE Y (CANTIDAD DE PRENDEDORES)
Variable Independiente: EJE X (INGRESO)

c) ¢Qué calculo debemos realizar para saber lo que vamos a recaudar, si vendemos
x prendedores?

¢, Escribir la formula que le permite calcular a Bianca lo que va a recaudar por vender x
prendedores?

El calculo que debemos realizar para saber lo que va a recaudar por cualquier cantidad
es una “multiplicacion”.

X.%20=X

2 .$20 = $40

d) Analizar y responder: ; cuanto recaudaria Bianca si vende 50 prendedores?

Si un mes recaudé $3000, ¢4 cuantos prendedores vendié?
Si venderia 50 prendedores recaudaria $1000.
Si en un mes recaudé $3000 vendié 150 prendedores.

A) BIEN COMPLETA LA TABLA. REVISAR LA ESCRITURA DE PARES ORDENADOS
(YO LO EXPRESE MAL EN LA TABLA), ENTRE PARENTESIS Y CON PUNTO Y COMA,
POR EJEMPLO (0;0). SE VALORA EL USO DE GEOGEBRA PARA EL GRAFICO,
REVISA LOS NOMBRE DE LAS VARIABLE ESTAN UBICADAS DE MANERA
INCORRECTA.

B) REVISAR LA IDENTIFICACION DE LAS VARIABLES.

C) MUY BIEN INCLUYE EL CALCULO Y LA FORMULA.

D) MUY BIEN LAS RESPUESTAS, NO INCLUYEN LOS PROCEDIMIENTOS.

2) Federico es electricista y cobra $100 la visita y $50 por hora trabajada. a)

Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

x (CANTIDAD y (COSTO) (xy)
DE HORAS)
0 0 (0,0)
1 50 (1,50)
2 100 (2,100)
3 150 (3,150)
4 200 (4,200)
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X (CANTIDAD (COSTO) X.Y)
DE HORAS) HORAS +
VISITA

0 0 (0,0)
1 150 (1,150)
2 200 (2,200)
3 250 (3,250)
4 300 (4,300)

150 | EJE Y (IMPORTE A COBRAR) VARIABLE DEPENDIENTE

(4, 300)
300 ®

(3, 250)
250 L ]

(2, 200)
200 o

(1, 150)
150 L

100

50

(0.0) EJE X (CANTIDAD DE HORAS TRABAJADAS) VARIABLE
1 2 3 y

-1 B 5 6

0

b) ¢,Cuadles son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente
y cual la independiente.

Variable Dependiente: EJE Y (IMPORTE A COBRAR)

Variable Independiente: EJE X (CANTIDAD DE HORAS TRABAJADAS)

c) ¢ Qué calculo debemos realizar para saber el importe a cobrar, si trabajamos x
horas? ¢Escribir la formula que le permite calcular a Federico el importe a cobrar por
trabajar x cantidad de horas?

El calculo para saber el importe es una “ecuacion”.

X .50+ 100 =X

3 .50+ 100 = $250

d) Analizar y responder:

* ¢jcuanto seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 horas?
» Si el total del importe a cobrar fue de $700, ; cuantos horas trabajé Federico?
Si Federico trabajaria 10 horas cobraria $600.

Si el importe seria $700 trabajé 12 horas.
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A) S| EL TRABAJO ES TAN SENCILLO QUE EL ELECTRICISTA SOLAMENTE ESTA
UNOS MINUTOS, ;CUAL ES EL IMPORTE QUE NOS VA A COBRAR? REVISAR EL
IMPORTE PARA 0 (CERO) HORA. BIEN LOS DEMAS VALORES DE LA TABLA.
REVISAR LA ESCRITURA DE PARES ORDENADOS, ENTRE PARENTESIS Y CON
PUNTO Y COMA, POR EJEMPLO (1;150). EXCELENTE EL GRAFICO.

B) EXCELENTE.

C) MUY BIEN EL CALCULO Y LA FORMULA SON CORRECTOS. REVISAREMOS LA

IDEA DE ECUACION.

D) BIEN LAS RESPUESTA. NO INCLUYE LOS PROCEDIMIENTOS Y/O JUSTIFICACION.

3) Recuperar del “PLAN DE BENEFICIOS” una relaciéon entre variables: Ganancia

que depende de la cantidad/ costo que depende de cantidad / recaudaciéon que depende

de la cantidad.

2000

1800

1600

1400

1200 (4,1120)
[ ]

1000

(3, 840)
800

(2, 560)
600 ™

400
(1, 280)
L]

200

(0, 0)

TEJE Y (PRECIOS POR CANTIDAD) VARIABLE DEPENDIENTE

EJE X (CANTIDAD DE TORTAS) VARIABLE INDEPENDIENTE

0 5 10

35 40 45 50

a) 4, Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente y

cual la independiente.
Variable Dependiente: EJE X (CANTIDAD DE TORTAS)
Variable Independiente: EJE Y (PRECIOS POR CANTIDAD)

b) Organizar y completar una tabla de valores.

CANTIDAD DE COSTO (EJEY) (X,Y)
TORTAS(EJE X)

0 0 (0,0)

1 280 (1,280)
2 560 (2,560)
3 840 (3,840)
4 1120 (4,1120)

c) ¢,Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la férmula.
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El calculo que me permite completar la tabla es una “multiplicacion”.
X .$280=X
2 .$280 = 560

d) Representar los puntos en un grafico.

A) BIEN, LA RELACION ELEGIDA Y LA IDENTIFICACION DE LAS VARIABLES. NO SE
CORRESPONDE CON NINGUN BENEFICIO DEL TRABAJO ENTREGADO.

B) EXCELENTE. REVISAR LA ESCRITURA DE LOS PARES ORDENADOS.

C) MUY BIEN EL CALCULO Y/O FORMULA DEFINIDA.

D) EXCELENTE EL GRAFICO. INCLUYE ROTULO Y NOMBRE EN LOS EJES.

DESTACADO
PROF. CINDI GRETTER

ANEXO 3.3: Informe Trabajo Final de Delina

MATEMATICA

E.E.5.0.P.1. N°8.015

DOSTITUCION: “Escusls Secondariz Pariceler Crientafa N 50157
MODALIDAD: Informiitics

CURS0: 3° Afio

DISCIPLINA: Matamitica

DOCENTE: Gotter, Mara Cindi

ALDMFA: LS TR
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RESOLVER:

1. Bianca hace prendedores que vende a $20 cada uno.

a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

X (Cantidad de Y (Recaudacion) (X,Y)
prendedores)

0 0 0.20=0
2 40 2.20=40
3 60 3.20=60
4 80 4.20 =280
5 100 5.20=100

=¥ inGRERD

L ® 5100

w ™ 4:80

#0 L] 360

a0 -» ZQ&Q

:T u@g‘ i 1 I ! I l ',I.LHT:'_'-'—[: DE PR{:I!u-'CEE'JﬂEi

b) ;/Cudles son las variables en esta situacion? Indicar cuil es la variable

dependiente y cual la independiente.

Las variables de esta situacion son:

e [a cantidad de prendedores por vender (Variable Independiente), y la

recaudacion al vender esos prendedores (Variable Dependiente).
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¢) (Qué calculo debemos realizar para saber lo que vamos a recaudar, si
vendemos x prendedores?

El céalculo que debemos realizar para saber lo que Bianca recaudara al vender X
cantidad de prendedores es una multiplicacion. Pues debemos multiplicar la cantidad

de prendedores vendidos por el precio de venta, en este caso $20.

Escribir la formula que le permite calcular a Bianca lo que va a recaudar por
vender x prendedores
La formula que le permite calcular a Bianca lo que va a recaudar por vender x

prendedores es:

X . $20 = Recaudacion

d) Analizar y responder: ;jcuinto recaudaria Bianca si vende 50 prendedores?

En el caso de que Bianca venda una cantidad de 50 prendedores, la recaudacion
seria $1.000. El calculo es el siguiente: 50 . $20 = $1.000
Si un mes recaudoé $3000, ;cuantos prendedores vendi6o?

Si en un mes Bianca recaudd $3.000, significa que vendié un total de 150

prendedores. El céalculo es el siguiente:  $3.000 : $20 = 150 Prendedores.

a) Excelente completa la tabla. En la tercer columna corresponder escribir los pares
ordenados, entre paréntesis y con punto y coma por ejemplo (0;0). Muy bien el
grafico.

b) Excelente definidas las variables.

c) Excelente incluye el calculo y la férmula.

d) Excelentelas respuestas y los procedimientos.

2. Federico es electricista y cobra $100 la visita y $50 por hora trabajada.

a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

X (cantidad de horas) Y (costo) (X,Y)
0 100 100+50.0 = 100
1 150 100+50.1 =150
2 200 100+50.2 =200
3 250 100+50.3 = 250
4 300 100+50.4 = 300
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IMPORTE
500 & COBRAR
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- o 4300
- o 220
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CANTIDAD DE HORAS TRABAJADAS

b) (Cudles son las variables en esta situacion? Indicar cuil es la variable
dependiente y cual la independiente.
e Las variables de ésta situacion son: el precio del trabajo, mas el costo de la
visita, el cual depende directamente de la cantidad de horas que Federico
trabaja. Es decir que la variable independiente es la cantidad de horas de trabajo

y la variable dependiente es el precio de cobro.

¢) +Qué calculo debemos realizar para saber el importe a cobrar, si trabajamos x
horas?

Para saber el importe a cobrar, por X cantidad de horas, debemos obtener el
producto entre las horas de trabajo ylos $50 (del costo del trabajo), mas la adicién de

$100 fijos (por la visita).

Escribir la formula que le permite calcular a Federico el importe a cobrar por
trabajar x cantidad de horas

La formula que le permite a Federico calcular el importe a cobrar por X cantidad
de horas es:

X.50+100 = Importe por hora.
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d) Analizar y responder:

e Cuanto seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 horas?
En el caso de que Federico trabaje 10 horas, el importe seria un total de $600.
Para obtener el resultado hice el siguiente calculo: 10.50 + 100 = $600.

e Si el total del importe a cobrar fue de $700, ;Cuantas horas trabajo
Federico?
Si Federico cobré $700 pesos, significa que trabajo 12 horas. El total se puede
obtener de ésta forma: 12.50 + 100 = $700.

a) Excelente completa la tabla. En la tercer columna corresponder escribir los pares
ordenados, entre paréntesis y con punto y coma por ejemplo (0;100). Muy bien el
grafico.

b) Excelente definidas las variables.

c) Excelente incluye el calculo y la féormula.

d) Excelentelas respuestas y los procedimientos.
3. Recuperar del “PLAN DE BENEFICIOS” una relacion entre variables:
Ganancia que depende de la cantidad/ costo que depende de cantidad /

recaudacion que depende de la cantidad.

Los 33 alumnos de informatica hicieron una venta tortas, a modo de beneficio, las
mismas tenian un precio de $280 por unidad. En total vendieron 264 tortas(8 unidades
por alumno), es decir que recaudaron $73.920.

a) ;Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable
dependiente y cual la independiente.

e Las variables en esta situacion son: la recaudacion (Variable dependiente), que

requiere de la segunda; la cantidad de tortas vendidas (Variable Independiente)

b) Organizar y completar una tabla de valores.

X (TORTAS VENDIDAS) (RECAUDACION) (X,Y)
0 0 0.280=0
1 280 1.280 =280
2 560 2.280 =560
3 840 3. 280 = 840
4 1.120 4.280 = 1120
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¢) (Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la féormula.

El calculo que me permite completar la tabla es el producto entre la cantidad de tortas
vendidas y el precio por unidad. La férmula utilizada es: X . 280 = Recaudacion.

d) Representar los puntos en un grafico.

D
® (3840)

8
* (1,280)

o LA0:0

a) excelente, la relacion elegida y la identificacion de las variables.

b) excelente la tabla.

c) excelente el calculo y féormula definida.

d) excelente el grafico. Se valora el uso del GeoGebra. Se sugiere incluir nombre en
los ejes.

DESTACADO

Prof. Cindi Gretter

ANEXO 3.4: Informe Trabajo Final de Alicia

Escuela de Educacion Secundaria Orientada Particular Incorporada N°8015
“Colegio Urbano de Iriondo Del NifnoJesus”

TRABAJO FINAL

Materia: Matematica

Profesora: Gretter, Cindi
Alumnas SEE TGRS -

Afo: 3° Informatica
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INTRODUCCION A LA FUNCION AFIN

Criterios de evaluacion:

Capacidad para identificar la variable independiente y dependiente;
Organizacién de una tabla de valores;
Representacion de puntos en un sistema de coordenadas cartesianas;

Lectura e interpretacion de la informacién a partir de preguntas.

Consignas:

1) Bianca hace prendedores que vende a $20 cada uno.

a) Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

x (CANTIDAD DE y (xy)
PRENDEDORES) | (RECAUDACION)
0 0 (0;0)
1 1.20=20 1;20
2 2.20=40 2;40
3 60 3;60
4 80 4,80
20 1Y INGRESO
» 0
0
. 0
“—

1 o ' | 3 4 L ] 7 § @ ] " 2 13
CANTIDAD DE PRENDEDORES

b) /Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable
dependiente y cual la independiente.
Las variables son el ingreso que obtiene o la ganancia y la cantidad de
prendedores que vende.La cantidad de prendedores es la variable independiente

y el ingreso que obtiene es la variable dependiente.
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¢) ¢Qué calculo debemos realizar para saber lo que vamos a recaudar, si vendemos
X prendedores?

Escribir la férmula que le permite calcular a Bianca lo que va a recaudar por vender x
prendedores?
Para saber lo que vamos a recadar debemos multiplicar el precio al que vendemos los
prendedores por la cantidad.
Férmula: X x 20
d) Analizar y responder. ¢cuanto recaudaria Bianca si vende 50
prendedores?
Si Bianca vende 50 prendedores recaudaria $1.000

Si un mes recaudé $3000, ¢ cuantos prendedores vendié?
Vendi6 150 prendedores.

a) bien completa la tabla. Revisar la escritura de pares ordenados, entre paréntesis y
con punto y coma por ejemplo (0;0). Bien el grafico.

b) bien definidas las variables.

c) bien incluye el calculo y la férmula.

d) bien las respuestas, no incluye los procedimientos y/o justificaciones.

2) Federico es electricista y cobra $100 la visita y $50 por hora trabajada. a)

Completar la tabla de valores y representar los puntos en el grafico.

x (CANTIDAD y (COSTO) xy)
DE HORAS)
0 0 0;0
1 150 1;150
2 200 2;200
3 250 3;250
4 300 4;300
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b) ¢ Cuales son las variables en esta situaciéon? Indicar cual es la variable dependiente y cual

la independiente.

La variable independiente es la cantidad de horas trabajadas y la variable dependiente es el
importe a cobrar.

¢, Qué calculo debemos realizar para saber el importe a cobrar, si trabajamos x horas?
Escribir la formula que le permite calcular a Federico el importe a cobrar por trabajar x
cantidad de horas?

Para calcular el importe a cobrar debemos sumarle a los $100 por la visita, $50 por cada
hora.

Férmula: 100 + 50 x X

d) Analizar y responder:

* jcuanto seria el importe a cobrar si Federico trabaja 10 horas?
Seria $600.

« Si el total del importe a cobrar fue de $700, ¢ cuantos horas trabajo Federico?
Trabajé 12 horas.

a) si el trabajo es tan sencillo que el electricista solamente esta unos minutos, ¢cual

es el importe que nos va a cobrar? revisar el importe para 0 (cero) hora. Bien los
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demas valores de la tabla. Revisar la escritura de pares ordenados, entre paréntesis y
con punto y coma, por ejemplo (1;150). Revisar el grafico.

b) bien.

c) el calculo y la férmula son correctos.

d) bien las respuesta. No incluye los procedimientos y/o justificacion.

3) Recuperar del “PLAN DE BENEFICIOS” una relacion entre variables: Ganancia
que depende de la cantidad/ costo que depende de cantidad / recaudacion que depende
de la cantidad.

La ganancia de nuestra venta por pollo era de $200.

a) ¢Cuales son las variables en esta situacion? Indicar cual es la variable dependiente y
cual la independiente.
En esta situacion la variable independiente es la cantidad de pollos vendidos y la variable

dependiente es la ganancia obtenida.

b) Organizar y completar una tabla de valores.

X (cantidad de pizzas Y (ganancia) (x;y)
vendidas)
1 1.60=60 1,60
2 2.60=120 2;120
3 3.60=180 3;180
4 4.60=240 4:240

c) ¢Qué calculo te permite completar la tabla? Escribir la formula.
Férmula: x.60

d) Representar los puntos en un grafico.
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a) bien la relaciodn elegida, revisar la identificacién de las variables.

b) bien. Revisar la escritura de los pares ordenados.
c) bien la féormula definida.

d) bien el grafico. Incluye rétulo y nombre en los ejes.
LOGRADO

Prof. Cindi Gretter

ANEXO 3.5: Informe Trabajo Final de Valeria

Pudin m. 0815 informatica 3. Ailo matematico
Prof.: sindi creer

Estudiante: a8 8 & Sustrabajo practico
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a) Bien completa la tabla Vale. Revisar la escritura de pares ordenados, entre
paréntesis y con punto y coma por ejemplo (0;0). Bien el grafico, falté incluir el punto
(0;0).

b) Bien identificadas las variables.

¢) Muy bien incluye el calculo.

d) Bien las respuestas no se incluyen los procedimientos.
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a) Bien la tabla y bien el grafico. Completar con el punto (0;100).

b) Bien identificadas las variables.

¢) Muy bien incluye el calculo.

d) Bien las respuestas y se incluyen los procedimientos.
LOGRADO

Prof. CindiGretter
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ANEXO 4: Respuestas de la Autoevaluacion de integrantes del Grupo N°6

Respuesta de Luciana

¢Qué fue lo que te
resulté mas dificil?

¢Qué fue mas
sencillo?

¢Cual fue el papel de
la matematica en el
diserio del PLAN DE
BENEFICIOS?

¢Qué opinas sobre el
trabajo realizado?

Al principio nos costé
organizarnos con los
tiempos de cada uno
para conectarnos, sin
la profesora, y debatir
sobre los beneficios.

Me resulto mas facil
trabajar con mis
compafieros en grupo,
definimos las ideas
rapido, no tuvimos
muchos
inconvenientes y todos
participamos.

Fue importante, con
ella pudimos predecir
las ganancias, gastos y
porcentajes, sin duda
la matematica siempre
esta presente.

Estuvo bueno, nos
prepara para el afio
que viene, nos ayudé a
tener en cuenta cuan
importante es la
organizaciony la
recaudacion para
cumplir los objetivos.

Respuesta de Alicia

¢Qué fue lo que te
resulté mas dificil?

¢Qué fue mas
sencillo?

¢Cual fue el papel de
la matematica en el
diserio del PLAN DE
BENEFICIOS?

¢ Qué opinas sobre el
trabajo realizado?

Este afo por las
videollamadas
realizadas logré
entender todos los
temas claros es por
esto que no me resulto
dificil

Lo mas sencillo que
me resulto fue realizar
el plan de beneficios
con mi grupo ademas
me parecid una
actividad entretenida y
adaptada para este
afio con las clases
virtuales

El papel de la
matematica en el plan
de beneficios en mi
opinién fue que nos
ayudo a realizar los
calculos y problemas
en las que nos
basamos para realizar
estos beneficios

El trabajo realizado me
parecié muy bueno ya
que nos ayuda y da
ideas para el afio que
viene no tener
desacuerdos con
nuestros comparieros.
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ANEXO 5: Transcripciones completas de los encuentros virtuales de la docente con el
Grupo N°6

Experiencias previas y presentacion de la consigna del Trabajo “Plan de beneficios”

Video:

https.//drive.google.com/file/d/1 3ul. MJZqgPb69riudg3yS56juHIRwzgaVl/view?usp=sharing (a
partir del minuto 3 aproximadamente y minuto 30 aproximadamente)

Luciana: Nosotros elegimos la primavera de primer afio del 2018 en la que cada alumno
tenia que darle a un delegado del curso, en nuestro caso el B, eran 24 alumnos, le teniamos
que dar a Carla, nuestra delegada, $30 y bueno ..., y asi para poder comprar los materiales.
Elegimos la primavera, porque era lo mas comun que teniamos, porque la verdad nunca nos
..., no estuvimos en una recaudacion de fondos asi ..., mayor digamos y nos pusimos de
acuerdo para poder contar cada una nuestra experiencia que fue bastante parecida.

Luciana: Profe, y al precio de la campera, ;lo estimamos?, porque eso no sabemos todavia.
[-]

Profesora: La informacion recolectada ... Porque ustedes van a ..., por ejemplo, ;qué precio
de la campera van a tomar? Lo van a estimar, lo van a averiguar, ;qué mads? [...] ;qué
acciones o qué pueden hacer para determinar ese precio? ;qué se les ocurre?

Danisa: Preguntarle a los de cuarto.

Profesora: Preguntarle a los de cuarto, ;jqué mds?, estimar, preguntale a otro curso que ya
lo organizo, digamos.

[-]

Profesora: A los chicos de quinto, porque no ... pero, jen cuanto al precio de la campera? ...
cada grupo quizds tenga algun aportante, informante que les puede dar esta informacion mds
precisa. ;Si?, una campera hoy podria estar a tal precio. [...]

[-]

Profesora: Si ustedes estiman el precio de la campera, bueno, jen qué se basaron para
estimar?, jle preguntaron a los de cuarto?, [...], hay que ver si a ese mismo precio lo
podemos tomar tal cual.

Carla: Hay que aumentarlo.

Profesora: Hay que aumentarlo, quizds, bueno en eso de aumentar, pueden decir que le
aumentamos tanto, y bueno qué tienen en cuenta para eso.

Danisa: y si porque si no le podemos preguntar a los chicos de cuarto cuando cerraron ellos
el precio y nos podemos fijar en alguna pdgina de internet cudnto estd una campera de
promo y ahi calculamos cudnto aumentarle.

Profesora: Perfecto, perfecto eso es un criterio, ;si? Ese es un criterio y cada grupo va a
tomar sus decisiones.

[...]

Profesora: (...) buscar en internet, ;qué otras fuentes de informacion pueden consultar?...
buscar en internet, con los cuidados necesarios, pueden ... , o llamar telefonicamente, o
comunicarse por correo, ..., jcon quienes?, jcon quién?, jpara averiguar qué?

A4: con los chicos de cuarto, sefio.

Profesora: Aja.
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Al: y también hay paginas en las redes sociales que venden esas camperas o chombas y
podemos consultar ahi.

Profesora: Bien, y referido a los beneficios que tienen que pensar, pueden consultar, ;jen qué
fuentes?

Al: y en donde puedas, cuanto sale un pollo, actualmente, cuanto un producto de limpieza, ...
Profesora: Bien a todas las personas que ustedes sepan que se dedican a esas cosas, o a
familiares, conocidos, ... y bueno siempre recuerden en el contexto que estamos, siempre
tener los recaudos necesarios, pero bueno hay muchas vias de comunicacion, por correo, por
teléfono, por WhatsApp...

Clase 1

Video:

https://drive.google.com/file/d/I Xt wQgUx98kl6C9atprRyQK4zCfingPR/view?usp=sharing
(a partir del minuto 10 aproximadamente)

Profesora: Buen dia, ;como andan?

Valeria: Hola Cindi, bien seiio.

Luciana: Hola profe, buenos dias

Profesora: ;Como va?, nos demoramos un ratito con el grupo anterior pero ahora ya estd,
bueno. ;Como va Virginia, Delina?

Virginia: Buen dia, se me habia cortado el internet, no sé qué paso que sali.

Profesora: si, si si a mi también, por ahi me de lo bien que estoy, me congelo, desaparezco...
Valeria: yo estoy feliz porque ayudé a mis compaiieros a hacer el trabajo.

Profesora: De diez, bueno vamos a ir arrancando, asi no las demoro mucho y pueden seguir
trabajando.

Luciana: Profe, nosotros ya tenemos bastante averiguado, si querés te mostramos.

Profesora: Ah bueno, ustedes pueden presentar pantalla?

Luciana: Si, ahora (...).

Valeria: Serio, ahi te digo que yo fui a averiguar lo de las tortas y mis comparieras fueron a
averiguar sobre el jabon.

Profesora: Genial, genial, barbaro.

Luciana presenta su pantalla.

Luciana: ;jAhi se ve profe?

Profesora: Ahi veo, si, perfecto.

Luciana: Ok, bueno nosotras planificamos como para el 2021 y averiguamos, Virgi consiguio
los precios de los jabones, que seria nuestro primer beneficio, de un beneficio que le
ofrecieron a ella recientemente, y nosotros nos propusimos que la entrega de los jabones
seria el primero de junio, por lo cual tendriamos 31 dias para realizar y las ganancias serian
de un 20%, con el objetivo de recaudar $800 por alumno, jno? Después tenemos el segundo
beneficio, que se realizaria en septiembre del 2021, que Vale averigué en la panaderia Maria
Laura las tortas y el precio seria $220 y las ganancias de un 15%, acd estd toda la variedad
de tortas, qué bueno, salen lo mismo.

Profesora: Bien, a ver si entiendo, esos serian los costos de ustedes, lo que les sale a ustedes.
Luciana: Si.

Valeria: Si, sefio.
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Profesora: ;O el costo al que lo van a vender?

Luciana: No, esto seria lo que lo vende la panaderia Maria Laura, le agregariamos el
porcentaje.

Profesora: Bien, bien. Perfecto, o sea que ustedes se centraron en el objetivo, digamos, de
Juntar esos $800 o al menos $800 por alumno.

Luciana: Si, si.

Valeria: Seiio yo, seiio yo, lo que puso ahi la panaderia Maria Laura lo fui a averiguar yo y
después se lo pasé por el grupo a las chicas, seiio.

Profesora: Muy bien, muy bien, bien, perfecto. Entonces ... esos son los datos.

Luciana: ;dejo de compartir?

Profesora: Como vos quieras. A ver, ahora me cuentan.

Luciana: Okey

Luciana deja de presentar su pantalla.

Virginia: Profe, y después yo estuve hablando con algunos chicos de cuarto, bah los
delegados, y me dijeron que otra forma de beneficio, seria lo del fondo comiin, que el fondo
comun, ellos hicieron de marzo a julio que cada alumno tiene que poner 3200 y después de
Julio a noviembre 3300 siempre por alumno y por cada mes.

Profesora: Ahh, bien. Tienen también esa ..., como un ...

Virginia: Si, como esa modalidad seria, y también me contaron que hicieron un monton, bah
bastantes, beneficios, que iban como 5, 6 hasta ahora y que la campera y la chomba a ellos le
congelaron $4.120 las dos cosas

Profesora: Bien, bien.

Virginia: Y como que de regalo, la bandera.

Profesora: Ahh, mira. Bien, entonces, costo de la campera también tiene una..., chomba y
campera tienen como algo estimativo, de lo que le podria salir a ustedes. Después de lo que
le preguntaron a los chicos de cuarto, esquemas de beneficios o posibilidades, como es el
fondo ese comiin o este tipo de beneficios, como venta de productos, como pensaron ustedes.
Bien, entonces tienen toda esa informacion hasta ahora y los precios o costos de dos
beneficios puntualmente, perfecto.

Valeria: Cindi.

Profesora: Si, Vale.

Valeria: Eso que yo dije de la torta, que fui a averiguar de Maria Laura, ;estd bien?
Profesora: Si, si, perfecto. Bien, dos beneficios ...

Valeria: Okey seito, okey.

Profesora: Estoy tratando ..., aja si.

Virginia: Y también, que me contaron, que ponele ellas hacen un beneficio de pizzas o de lo
que sea, cada alumno tiene que vender, si o si obligatorio, cinco pizzas o cinco pollos o cinco
tortas para esa plata ponerla en su fondo comun, de cada alumno.

Profesora: Bien, bueno genial, hay mucha informacion que ustedes les va a servir un poco
para ordenarse como promo, para proponer a su grupo y algunas de esas cosas ustedes la
van a tomar para disefiar este plan de beneficios, que es bastante concreto, son por lo menos
dos y con dos objetivos, por un lado decir, bueno como hacemos ese plan y qué decisiones
tomamos, si queremos cubrir la mitad del costo de la campera y como es el disefio de ese
plan, si queremos juntar por lo menos $800 por alumno. Eso es lo que ustedes van a tener
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que, al final de todo este proceso, contar en el informe que van a entregar. Bien, entonces
tienen para esos dos beneficios, los costos que tendrian ustedes y dicen que si, por ejemplo,
recargan un 20% en los productos de limpieza ustedes llegarian a cubrir una parte para
Juntar los $800 por alumno y después con el 15% en las tortas, ahi terminarian de completar
por lo menos 3800 por alumno, eso es lo que, ;entendi bien?

Luciana: Si.

Profesora: Bien entonces de la venta de jabon liquido y de las tortas, aumentando ese
porcentaje, ustedes dicen que alcanzarian a cubrir eso. Bueno, perfecto, genial. Tienen
mucha informacion, lo podemos ... A ver, ;jcomo se les ocurre que ustedes podrian ... ? o en
este proceso que estan haciendo, ;qué objetivos tienen?, por ejemplo, para la semana que
viene, ;como seguirian su analisis?

Valeria: Ehh, averiguando otras cosas.

Luciana: Yo diria que podriamos comenzar ya con la presentacion del trabajo, en un
documento compartido, empezar a redactarlo y ...

Profesora: Bien, bien, ehh bien, fijense que ... no sé si ustedes, bueno ahi vos Luciana me
mostraste ese archivo, que esta muy bien, toda esa informacion.

La profesora comparte su pantalla.

Profesora: Esto es grupo 6. Bueno, vieron que yo les hago asignaciones por semana, o
tenemos esta semana esta asignacion (se sefiala en pantalla la asignacion). Lo que yo les voy
a pedir es, si alguna, por ejemplo vale que hizo, averigué lo de las tortas. Vale si vos
registraste en algun lugar, en un cuadernillo, en tu carpeta, ;como pusiste el recordatorio,
por ejemplo, para averiguar ese dato? o ;jcomo lo escribiste? Bueno, ahi cada una, de
acuerdo a lo que pudo averiguar, de acuerdo a esta division de tareas, que yo le sugeri, para
que sea posible este trabajo, en esta asignacion, ustedes lo que pueden hacer es sacarle una
foto a eso, si lo registraron, en forma escrita y lo pueden asignar. Ehh, otra forma de ir
registrando todo este trabajo qué tiene que ver con esto que dice Luciana de ir empezando a
escribir, es usar este documento compartido (se presenta en la pantalla).

Valeria: Si, seiio, ya entendi lo que tengo que hacer. Tengo que escribir en una hoja y
mandarte una foto de lo que pregunte y mandadrtelo sefio.

Luciana: Nosotras formamos un grupo de WhatsApp, ahi pasaron los datos y después yo lo
anoté en el documento ese de Word.

Profesora: Perfecto, perfecto, también, cada grupo va a ir trabajando como les resulte mds
comodo, asi que esta perfecto, volcado la informacion en este grupo WhatsApp y después vos
la centralizaste en ese archivo. Bueno, entonces ustedes, una, no es necesario que (...), puede
asignar ese, asi como esta Luciana, ese registro que vos hiciste, en esta asignacion (se
muestra asignacion en la pantalla). Eso es una evidencia del trabajo, del proceso, de lo que
pudieron pensar en esta semana, ;si? No sé si les comenté, pero bueno, a mi me va a ser muy
util que me vayan mandando todos los avances, me va a ser util, asi sea que esté escrito de
manera informal o lo que ustedes vayan registrando en cualquier parte, todo me va a ser 1itil,
para analizar después.

Delina: Entonces profe, ahi, ;solo una tiene que mandar?

Profesora: Claro, una puede, si trabajaron ...

Hablan varias a la vez

Profesora: ;Como?
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Luciana: Siempre a la misma asignacion, ;jesa de ahi?

Profesora: Esta es para la semana 1. Yo hoy, ahora cuando termine con ustedes, voy a subir
la asignacion de la semana 2. En qué va a consistir el trabajo o como pueden seguir
avanzando en la segunda semana o qué es lo que se espera; y en la semana 2, ahi también
pueden poner una foto, una captura del grupo de WhatsApp, si quedo ahi, la ..., el trabajo
del grupo quedoé manifestado ahi, bueno suben una captura del grupo de WhatsApp. Para la
semana que viene, ahi si, posiblemente les pide una entrega parcial, de esto vos estds
diciendo Luciana, de esta idea de ir armando el trabajo. Qué les queria ... Bueno, este
archivo compartido, lo que yo les voy a pedir que me compartan es, se acuerdan la semana
pasada que ustedes me comentaron lo de ..., la experiencia de recaudar fondos para la
primavera, bueno eso, lo pueden poner aca o lo pueden adjuntar, si lo hicieron en algun
archivo de Word, también lo pueden subir esta misma asignacion de esta semana, pero para
que me quede a mi también eso.

Valeria: Cindi.

Profesora: Si, Vale.

Valeria: Asi como estamos trabajando, vamos a seguir trabajando asi como con Luci, Ali, yo,
Deli, ;asi vamos a seguir sefio?

Profesora: Si, unas semanas mds.

Valeria: Okey seiio, okey.

Delina: Profe.

Profesora: Si

Delina: Y en la llamada anterior vos habias dicho creo que teniamos que hacer como una
presentacion algo asi, jeso todavia no lo hacemos?

Profesora: No, eso va a ser lo ultimo, porque ustedes en la presentacion, que van a elegir el
diserio que quieran, van a tener que, como les dije, presentar el plan que ustedes diseiiaron y
tratar de convencer al resto de sus comparieros, mostrando de que su plan ..., bueno las
cualidades que tengan y demostrando que es lo mds conveniente que podrian hacer para
recaudar los fondos. Ustedes tendrian que tratar de mostrar los criterios que ustedes usaron
en la planificacion o contar y tratar de convencer de que el beneficio o el plan que ustedes
disefiaron, es el mds conveniente. Eso lo van a hacer al final, eso si. Escuchen yo lo que les
..., para la semana que viene la consigna es que, a partir de los datos recolectados, de toda la
informacion que ustedes tienen, empiecen a hacer una organizacion. Ustedes ya avanzaron
en esa organizacion de los datos. Una vez que empiezan a organizar esos datos, lo que
estaria faltando por ahi es, determinar el costo de la campera.

Virginia: Profe.

Profesora: Si.

Virginia: Con respecto viste a los precios de jabon, los precios de jabon ya tienen la
ganancia, porque son de un beneficio que bueno, que hizo mi mamd y yo se los pedi a los
precios.

Profesora: Aja.

Virginia: Ponele que ahi habia uno que sale 300 y 50 mds o menos seria la ganancia, algo
ast.

Profesora: Aja.
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Virginia: Es como que la ganancia ya estda puesta y la tendriamos que sacar nosotros, para
mdads o menos cudnto vamos a sacar de cada jabon, una cosa asi.

Profesora: Bueno, eso ehh, eso lo van a analizar para la semana que viene. Ustedes tienen la
informacion, la organizaron, ahora hay que analizar eso que tienen, y lo que yo les voy a
pedir, porque seguramente alguna otra parte o en lo que ustedes estdn pensando, lo que les
voy a pedir es, bueno, con este 20% y este 15% que ustedes pusieron es suficiente, para que
por alumno, que me muestren eso ... ;Como ustedes se convencieron y llegaron a esos
porcentajes?, ;jcomo pensaron, qué criterios usaron para determinar ese porcentaje de
aumento?, jsi?. Como ustedes podrian analizar, de que si venden el litro o no sé por cudntos
litros viene el jabon, vendiendo tantos litros se aseguran que por alumno van a obtener por lo
menos $800 o bueno, una parte de jabon digamos, o de litros de jabon y otra parte de
cantidad de tortas, bueno ... Que ustedes puedan mostrar, como se aseguran de que llegan a
cubrir eso que se estan proponiendo, en cada situacion, por un lado, pensando en que tienen
que llegar a cubrir la mitad del costo de la campera y por otro lado, pensando en que esos
dos beneficios les alcancen para llegar a recaudar por alumno, por lo menos $800. No sé si
se les ocurre como empezar a mostrar eso, analizar eso, pero bueno, eso tienen tiempo como
para trabajar la semana que viene, en eso vamos a estar trabajando.

Luciana: Y en el documento ese que te vamos a presentar, hay que poner también la forma en
que averiguamos los datos, ;y eso?

Profesora: En ese informe seria importante que ustedes al comienzo mencionen, vieron que
tienen que ser fuentes confiables, como tiene que ser planificacion de beneficios lo mds real
posibles es importante que ustedes digan bueno, nos va a proveer el jabon tal empresa o tal
negocio, lo mismo para las tortas, ;si? Para aumentar, la conveniencia de estos beneficios,
podrian decir bueno, lo mads conveniente es comprar en Maria Laura o bueno, por lo menos,
buscar, por lo menos otra panaderia para ver y comparar, puede ser también. Y sino, a lo
mejor ustedes ya lo hicieron a esto, y ya seleccionaron estas dos Maria Laura y el jabon
liquido no sé donde, qué negocio les va a proveer. Si eso ya estd decidido, empezar a analizar
esto, como, porqué ustedes estan seguras y como llegaron a esos porcentajes. Eh, seguir
analizando si los precios son los mds convenientes, si el precio que estan mostrando es el
costo que tienen ustedes o es el precio que ya, al cual van a vender el beneficio, hacer esa
diferencia entre los costos que ustedes tienen y el precio que va a tener en el beneficio. ;Se
entiende?, como podemos seguir el andlisis.

Delina: Si, si.

Virginia: Si, si, profe.

Valeria: Si, profe.

Profesora: Bueno entonces, en eso vamos a seguir pensando la semana que viene y lo que
ustedes me tendrian que entregar es, esto que ya me mostraron y avanzar en lo que ustedes
crean, de esto de como mostrar de qué vendiendo a tal precio determinado producto ustedes
llegan a cumplir su objetivo empezar y mostrar ese andlisis. Después la otra semana, tenemos
una semana mds ...

Luciana: Y calcular también cudnta cantidad de producto vende cada alumno para recaudar
ese monto.

Profesora: Claro, claro, ;se entiende como pueden seguir avanzando en el andlisis? Lo que
ustedes hicieron hasta ahora esta perfecto, organizaron la informacion que recaudaron.
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Ahora tienen que analizar como, o si llegan o no a cumplir los objetivos que tienen. Tienen
que hacer el andlisis para que ver que todo funcione lo mds correcto posible. Ahi estd, bien, y
después bueno, tenemos otra semana donde ahi si, vamos a ir pensando en la redaccion de es
informe final, qué van a presentar la otra semana. Pero, por eso, para que no, no sé si estan
un poco mas ordenada, para la semana que viene ustedes se podrian poner ese objetivo
analizar eso. Por ejemplo, lo que dice Luciana, cudnto por alumno. Bueno ...

Luciana: Bueno dale profe.

Profesora: Bueno chicas ...

Valeria: Bueno dale sefio.

Profesora: Perfecto, muy bien. Si no tienen alguna otra duda o algo mds que se hayan
acordado.

Virginia: Eso, lo que yo te dije, por ejemplo que averiguamos sobre los chicos de cuarto, eso
no te lo mandamos, jo si?

Profesora: Ehh, ustedes lo pueden registrar, en realidad ya esta el registro en audio, si yo lo
tengo, esto lo estoy grabando, pero para mi digamos, no lo voy a compartir en la clase. Si
algo de esa, yo anoté esquema de beneficios, porque ustedes estuvieron, eso es lo que le
dieron los chicos de cuarto, como un esquema, ehh, si toman algo eso lo ponen en su trabajo,
de todo eso que me contaron, ustedes van a tomar lo que sea ehh, lo que, relevante para su
trabajo.

Virginia: Lo que tengamos que utilizar.

Profesora: Claro, lo que ustedes utilicen. Claro, exactamente. Estd, bien, muy bien, entonces
ustedes ehh, ya estan centradas en por lo menos dos beneficios asi que métanle en el andlisis.

Valeria: serio, ;cudndo nos volvemos a encontrar?

Profesora: Y, el viernes que viene a las 10:00.

Valeria: Ahh, okey seiio bueno, estoy de acuerdo.

Profesora: Para ver qué mas pudieron pensar, jestamos?

Virginia: Si, profe.

Luciana: Si, genial profe.

Delina: Si.

Profesora: Bueno, bdrbaro chicas, bueno me comunico con Alicia asi veo que ... seria, es
importante que en estos encuentros estén, voy a ver qué inconveniente pudo haber tenido. Me
escribe cualquier cosa, en el transcurso de la semana, si les surge algo, ;jestamos?

Todos las alumnas saludan y se retiran de la videollamada.

Clase 2

Video:

https.//drive.google.com/file/d/1 QkUIMMA4YG2tRoj2XLNY4LKKLDfbD4RVj/view ?usp=shari
ng

(a partir del minuto 26 aproximadamente)

Profesora: Bueno, ahora si chicas, ;como andan?
Valeria: Hola Cindi.

Profesora: ;Como va Vale?

Valeria: ;Como estds Cindi?
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Profesora: Bien.

Valeria: Todo bien.

Profesora: Aca andamos, ;justedes?

Valeria: Yo estoy bien sefio.

Profesora: ;Como andan?, estd Virginia, Delina, Alicia, Valeria y Luci puede tener
problemas de ...

Alicia: Luci se le quedaba sin bateria la computadora, ahi seguro ya se va a ...

Profesora: Estd, barbaro, bueno, ahi recibi su ..., la recoleccion de la informacion, perfecto.
Esta bien determinado lo que ustedes decidieron, o sea, los beneficios que va a incluir su
planificacion, tienen los costos y tienen lo que es el presupuesto de lo ..., de la campera,
chomba, teniendo en cuenta lo de los chicos de cuarto. Perfecto, bueno, cuentenme, yo
recuerdo que, ustedes habian anticipado el viernes pasado, tengo acad el registro, ciertos
porcentajes que habian aumentado sobre sobre los precios del jabon y las tortas y con eso,
ustedes mencionaban que podrian cubrir los ..., el...

Virginia: Claro.

Profesora: Aja.

Virginia: Profe, yo te queria preguntar, porque nosotros pusimos 1450, que eso seria el total
de la campera y la chomba, yo saqué los, ;jcomo se llaman?, los costos, la ganancia, lo que
nos queda de cada beneficio y para cubrir toda la campera por alumno y todas las chombas,
seria el precio completo, no la mitad de 1450. ;No sé si me entendés?

Profesora: De 4120.

Virginia: No, ;donde estd ese niimero?

Risas

Profesora: Ahi yo les comparto la pantalla para que vean, es lo que ..., ahi entonces lo
discutimos a partir de ... fijense, ;jahi ven?

La profesora comparte su pantalla.

Virginia: Si, si, nosotros no sé, le pusimos 1450 como que las dos cosas un estilo asi, no le
pusimos ese precio.

Profesora: La..., por eso, fijense que 1450, ;jvos decis Virginia que lo tomas como el costo
total de la campera?

Virginia: Ay no sé, ayudenme chicas, no me acuerdo. (Risas). ;O es la mitad de lo que dice
ahi?

Profesora: Claro, mds o menos ...

Virginia: O lo contamos como si fuera la mitad de lo que hice ahi, en el papel, que dice 4120.

Alicia: Lo dividimos, hicimos 4120 dividido dos y ahi ...

Virginia: Ah seria, la mitad, eso es lo que yo no sabia, no me acordaba de donde habiamos
sacado.

Profesora: Claro no es exactamente la mitad, pero lo mejor pensaron, como era la campera y
la chomba, descontaron lo que posiblemente salga la chomba y después lo dividieron a la
mitad algo asi...

Virginia: Si puede ser. Yo porque pensaba, no sé porque, pensaba que ese era el ... seria el
valor total de lo que nos iba a salir y después saqué la ganancia que nos va a quedar del
primer beneficio y del segundo y como nos llegiabamos a completar la plata que
necesitabamos, del objetivo grupal ...
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Profesora: Aja.

Virginia: Puse que habiamos hablado sobre lo del fondo comun ...

Profesora: Aja.

Virginia: Porque es depende, porque por ahi en el archivo dice 39150, pero eso porque yo un
valor lo dividi por 33 y creo que Luci lo dividio por 27, por eso.

Profesora: Claro.

Virginia: Entonces, ehh, yo no sabia mds o menos cudndo es la entrega de la campera y eso y
puse como los meses para recaudar ese fondo comun, ;o querés que te comparta la imagen,
la pantalla?

Profesora: Aja, yo las escuchaba pero acd aparecio que perdi conexion, me escuchaban jno?
Las alumnas responden que si.

Profesora: Si, ahi voy a sacar la pantalla y presente, entonces vamos viendo entre todas.
Bueno, entonces, estamos de acuerdo que 1450 ustedes lo establecieron como la mitad del
costo de la campera.

Valeria: Si.

Delina: Claro como una parte.

Luciana: Si.

Valeria: Si sefio.

Profesora: Bien, perfecto, entonces eso es uno de los objetivos que ustedes tienen ... a ver si
yo ... ahi estd, ahi veo.

Virginia presenta su pantalla.

Virginia: Estoy hablando y tenia el microfono apagado. (Risas). Acd es la ganancia por
alumno, viste que pusimos nosotras que teniamos que, tenia cada alumno que vender tres en
total de los jabones liquidos y dos promociones.

Profesora: Aja.

Delina: Seria como minimo tres.

Virginia: Claro.

Profesora: Aja.

Virginia: Como minimo, teniamos que vender.

Luciana: Porque tienen diferentes ganancias, las promos tienen un poco mds de ganancia.
Virginia: Y ... Yo no ... Puede variar el precio, puede ser que juntemos mas plata, por el
hecho de que otros alumnos vendan mds de la cantidad, ;no sé si me entendeés?.

Profesora asiente.

Virginia: Eso no lo anoté porque bueno, iba a ser dependiendo de lo que cada uno vende.
Entonces, ahi cuando vendes tres jabones es 105 la ganancia y a eso lo multipliqué por tres y
bueno ahi me dié 3465 y 120 es lo que nos queda de las promos y en total serian 7425 y nos
faltan... No sé con qué numero lo quieren hacer las chicas, si con 27 alumnos o con 33.
Luciana: Yo creo que en este ario somos 33, Virgi.

Valeria: Si.

Virginia: (...) estd con rojo, estd acd.

Valeria: Si, somos 35 este ario.

Virginia: 33 Vale, somos este ario.

Profesora: Aja.

Virginia: Entonces...
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Valeria: Ah okey, Virgi disculpa, me equivoqué, disculpa Virgi.

Virginia: No pasa nada Vale.

Valeria: Okey.

Virginia: Entonces ahi nos queda, nos faltan en realidad, 40425 y después del otro beneficio,
esto es la ganancia que nos queda cada torta y yo saqué, bueno, el precio de lo que es el
producto y la ganancia que nos quedaba acd era 5775 y bueno no sigue faltando plata que
seria esto, y yo pensaba después de noviembre 2021 a abril de 2022, que cada alumno ponga
8200 por mes. Y ahi si llegamos, y nos quedan 4950, que quedan para ser beneficios o ...
Luciana: Esa seria una opcion y sino podriamos hacer otro beneficio ...

Habla dos alumnas a la vez.

Luciana: Como para que no se ... porque esos 200 por mes, cuando se acumulan, capaz que
es una gran cantidad de plata.

Virginia: Si, puede ser.

Profesora: Aja ... A ver ... Ajd ... Ehh ... Claro porque ustedes sacaron, pensando en este
costo de 1450, que es la mitad de la campera, sumaron todos estos costos o multiplicaron por
33, serian 1450 por todos los alumnos, esos serian todos sus costos ...

Virginia: Claro, si, si. Seria lo que es la mitad, o mas o menos (...) es la chomba, un estilo asi,
del costo ...

Profesora: Aja, ajd, perfecto, bien y después entonces ustedes estan ..., estan evaluando como
llegar a eso y dicen que con los beneficios, a ver volvemos, vamos a volver arriba, al primer
beneficio ...

Valeria: Sefio te digo este primer beneficio, ;json de las tortas o del jabon, seiio?

Profesora: El jabon, el primer beneficio es del jabon. jAhi!, ustedes establecen como un
minimo de tres, tres jabones liquidos por alumno y un minimo de dos promociones.

Delina: Claro serian tres individuales y dos promociones que incluirian otros seria.
Profesora: Bueno, vamos a detenernos ahi, jcomo establecieron esos minimos?, ;jcon qué
criterios?

Delina: Creo que lo dijimos nomas.

Virginia: No, porque ... Yo saqué la idea de los chicos ...

Profesora: Aja.

Virginia: que nos contaron ... Pero es para como que cada alumno tenga un minimo o una
cantidad de plata, en el fondo comun de cada uno y que todos estén parejo seria, que tengan
... no sé como decirte.

Profesora: Ehh, claro, pero ustedes como que dan la opcion de minimo y si alguno, a lo
mejor alguno ...

Virginia: No, si, mds, puede, pero tener si o si esos vendidos, a eso vamos.

Profesora: Claro, o sea puede estar la posibilidad que algun alumno cubra todo ...

Luciana: Perdon, que quizas, que si vende mas beneficios, después no tiene que poner los
$200 por mes o quizds tiene que poner menos. A eso me refiero.

Profesora: jAh!, excelente.

Virginia: Claro.

Profesora: Excelente, excelente, ah, bien, bien, estd, claro ustedes el plan lo establecieron
con ventas como minimo pero siempre que el alumno, digamos, esté dispuesto o pueda, tenga,
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digamos, a quién venderle, tenga mds, ehh, puede por ejemplo con el primer beneficio llegar
a cubrir todo, sin la necesidad después de poner esos 3200, por mes. Aja.

Alicia: Si, claro, tener, vender mas de tres le favorece al alumno.

Profesora: Bien, bien. Ajd.

Valeria: Cindi, Cindi, tengo una duda.

Profesora: Si, Vale.

Valeria: Sefio, después de que terminamos de hacer este beneficio, tenemos que empezar
haciendo los beneficios, jo no?

Profesora: Ojala, ojald, ustedes puedan decidirse y bueno, después se organizardn. Pero eso
ya es a nivel grupo. Después, después lo vamos ..., vamos a ver si podemos, dentro de los
planes, ehh, ver si, si logran optar por algunos beneficios y vamos a ver como seguimos. Por
ahora, tenemos que ocuparnos, digamos, de mejorar la planificacion lo mejor que podamos.
Yo lo que quiero es ...

Valeria: Ah, okey seiio, okey.

Profesora: Ehh, por ejemplo, eso por un lado, ustedes establecieron esos minimos, pero eso
es variable, jsi?. Estd, jcomo se puede mejorar también la ganancia?, ;jcomo establecieron
esos $60?, o eso es de acuerdo a lo que tenian del beneficio que hizo la mama de Virginia,
Jpor eso lo tomaron de ahi?

Virginia: Si.

Profesora: Claro.

Valeria: Si sefio.

Luciana: Claro, sacamos un porcentaje.

Profesora: Aja, ;les parece conveniente esa ganancia? o ;les parece razonable?

Luciana: Y, se podria ganar un poco mdas, pero tendriamos que también aumentar el
producto.

Profesora: Bien, bien, bien, perfecto, bien. Bueno yo, esto lo van a subir y lo puedo analizar
mas en detalle. Pero ésta estd perfecta la idea, me gusta esto de que sea variable y que bueno,
pensaron un primer beneficio y para cubrir lo que falta esos faltantes que ustedes mencionan,
vamos ahora al otro, al otro beneficio, al de las tortas. Bien, bueno ahi también, seria el
mismo andlisis, ;justedes establecieron un minimo de tortas?

Virginia: Si, también.

Profesora: ;Cudntas?

Valeria: St profe también.

Luciana: Cinco.

Profesora: Cinco, aja

Valeria: Cinco.

Profesora: Bien, y a ver, pienso, ;no?, cuando ustedes hacen el encargue, por ejemplo, para
los productos de limpieza o para las tortas, ;como organizarian eso?

Luciana: Eso lo tendriamos que ver un mes antes, para asi ya comenzar el beneficio, el mes
que nos propusimos hacerlo.

Profesora: Empiezan la venta y después cuando tienen la cantidad total, ahi hacen el ...
Luciana: ;El pago? Si me parece que seria lo mds conveniente.

Valeria: Si, si sefio para mi si.
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Profesora: Aja, bien, bueno, perfecto. Y, entonces para después ..., suponiendo que venden
los minimos, las cantidades minimas, aun asi, no llegarian a cubrir los gastos, entonces
pensaron en este fondo comiin. Yo lo que les propongo es ahora, porque el plan de beneficios,
deberia incluir dos beneficios y con eso cubrir el costo. Es ..., lo que ustedes presentaron estd
excelente, es abierto, abierto, digamos, a la posibilidad de cada alumno, es como que
establecen una ..., o sea, hay varias opciones para los chicos, me parece tentador en ese
sentido, esta bueno. Ahora, si pensamos en el trabajo, lo que yo les propongo, que ustedes
puedan analizar, no modificando esto, sino como otra opcion, ;qué deberia pasar si ustedes
(...) con los dos beneficios, llegar a cubrir el costo, la mitad del costo total? Si, supongamos
que ustedes en octubre y noviembre, quieren hacer dos beneficios, de este ario, para que
piensen en los precios de este aiio, por eso nos centramos en estos ..., los ubico en dos meses
de este ario, para que ustedes piensen en esos precios, eso quiero decir. Ehh, y con esos dos
beneficios, llegar a recaudar la mitad del costo, eso es lo que les propongo que ustedes
puedan pensar o analizar, qué deberia pasar, qué les pareceria razonable hacer o cudnto
deberian vender por alumno, para llegar a cubrir todo.

Luciana: Entonces descartariamos la opcion del fondo comun y aumentariamos la cantidad
de ventas, que tendriamos que hacer para recaudar mas ganancias o hacer, por ejemplo, un
beneficio en este afio como para tener recaudado un poco de plata antes, la mitad.

Delina: Claro, aca no podriamos sumar otro beneficio, ;para hacer eso?

Profesora: La consigna dice, un plan de beneficios que incluya dos beneficios, por lo menos
dos, perdon, por menos dos. Estd, ustedes pensaron en dos beneficios y después, como por
meses un monto fijo y ahi saldarian, terminarian de saldar, estd perfecto. Si ustedes tendrian
que pensar en que, tienen que recaudar en dos meses, en los proximos dos meses, eso les
quiero proponer, qué es lo que me dice Luciana, aumentarian las cantidades que deben
vender por alumno. Bueno, fijense hagan ese andlisis y si es razonable, esas cantidades. Si,
por ejemplo, que no tengan que vender ..., no sé si para ustedes es razonable que tengan ...,
tener que vender 15 tortas y 20 unidades de productos de limpieza. Ver que les queda, con
estos datos que ustedes tienen, si ustedes tendrian que completar ese costo, en dos beneficios,
que se hagan en los proximos dos meses. La opcion también podria ser, ver la ganancia y ahi,
como dijo Luciana, tendrian que aumentar el costo.

Luciana: Y bueno para mi tendriamos que vender mds ...

Delina: Claro, pero si hacemos eso, se volveria menos conveniente, creo.

Luciana: Claro si aumentaria precio quizas es ..., justamente se volveria menos conveniente,
por lo cual me parece mejor que, al menos, el alumno se esfuerce un poco mds, para generar
mas ventas, por ejemplo, en vez de cinco tortas, vender al menos diez u ocho.

Profesora: Bueno, este andlisis lo dejan, estd perfecto, la planificacion con todas las
opciones, pero piensen en esa opcion, de decir bueno, en los proximos dos meses, como
podemos cubrir ese costo, podrian hacer ese andlisis. Bien, muy bien, ehh.

Virginia: El precio ese, que vos decis que hay que cubrir, ;seria todo el precio de la
campera?, ;seria los $4000 esos que vos me dijiste?

Profesora: No, la mitad del costo, asi dice la ..., la mitad, los 1450 que ustedes establecieron.
Estd, ehh, bien, estoy pensando ...

Valeria: Cindi, jpuedo preguntarte algo?

Profesora: Si Vale.
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Valeria: Tengo una duda, el viernes que viene nos volvemos a conectar a las 10, ;jcomo hoy,
sefio?.

Profesora: Si, si, si, ahi, ya ahi, vamos cerrando la planificacion, estoy pensando que les
puedo sugerir también. Bueno podrian ver eso, podrian ver que...

Valeria: Ah, okey seiio, okey seiio.

Profesora: para los proximos dos meses que, si ustedes querian cubrir los 1450 por alumno,
qué les ..., qué cambios, digamos, deberian pensar o podrian pensar, para que siga siendo
conveniente y otra ..., otro andlisis en el que pueden ir avanzando, seria si estd planificacion,
pasa que ustedes ya la tienen pensado como para el aiio que viene, ;si? La idea era pensar
para este aiio, porque los precios que ustedes tomaron son de este afio, esos beneficios, si
ustedes los podrian replicar el ario que viene, ;si?, en qué cambiaria, qué se modificaria y
qué se mantendria, qué podrian reutilizar, digamos, de esta planificacion que ustedes
organizaron y qué tendrian modificar, si lo quisiera replicar el afio que viene.

Luciana: Es decir, que tendriamos que aplicar estos beneficios, para estos meses que faltan,
antes que termine en la escuela.

Profesora: Aja. Piensen en esa opcion, que ustedes lo tendrian que aplicar ahora, en los dos
meses que nos quedan, octubre y noviembre, porque los precios que ustedes tienen son de este
ario, ;si?, asi que, los costos ustedes averiguaron, los pueden usar obviamente, para pensar
en si, si aplican los dos beneficios, en los meses de octubre y noviembre, por ejemplo. Ehh, y
pensar, que cambiaria, la planificacion esta perfecta que ustedes pensaron, qué cambiaria el
afio que viene, si ustedes lo quieren aplicar verdaderamente, y qué se mantendria.
Luciana: Okey y estos numeros, jhay que ponerlos en el informe que te vamos a entregar
escrito?

Valeria: Okey serio, okey.

Profesora: Si, si, si.
Luciana: Todo a modo texto y no asi como de tabla, como esta ahi,;no?

Profesora: Ehh, en el informe ustedes van a presentar o sea ..., yo les voy a proponer que
ustedes organicen, los datos que consiguieron, asi como me mandaron el primer archivito, la
recoleccion de datos, como organizaron esos datos, como organizaron y el andlisis que
hicieron, que serian esto que me estd mostrando ahora y por ultimo, que es lo que vamos a
cerrar o terminar de definir, ehh, la planificacion que ustedes, la planificacion que ustedes
lograron hacer, la planificacion incluye por lo menos 2 beneficios y, en esa planificacion,
deberian pensar en si lo aplican este ario, en los dos meses que quedan, o si lo aplican el afio
que viene, qué deberian considerar que va a cambiar y qué podrian mantener de esa
planificacion. Eso seria la idea, pero esta muy bien organizado los datos, el andlisis que
hicieron, la planificacion que pensaron, y estd bueno, piensen que ustedes, van a ..., en la
presentacion la idea es convencer a sus comparieros, asi que piensen también, como lo van a
presentar para para ver si los pueden convencer. Esta muy bien. ;Qué otra duda les surgio o
e
Luciana: Ehh, ;de cudnto mads o menos tiene que ser el documento que te vamos a entregar?
Profesora: No, no debe ser muy extenso. Lo podemos ..., ustedes pueden incluir toda la
informacion que tengan, yo lo que les sugiero es que no falte, digamos, eso que les mencioné,
pero se los voy a escribir entonces no tienen dudas.
Luciana: Si, mejor.

107



Profesora: se los detallo para que ustedes, no, no les quede duda, pero bueno, no hay un
limite, y tampoco hay una unica manera hacerlo, ustedes lo que quieran mostrar, lo pueden
poner, esta muy bien.

Virginia: Y profe, me quedo una duda, eso lo del fondo comun, seria que lo sacamos
entonces, ;o lo dejamos?

Profesora: No, porque en la planificacion dice incluir al menos dos beneficios, pero bueno
también en la consigna dice, que se pueda hacer o llevar a cabo, en los proximos dos meses,
/se entiende?

Virginia: Entonces, sino hariamos como dos opciones, el fondo comun y otro beneficio que
veamos cudl nos conviene, seria.

Luciana: Claro Virgi pero ese fondo comun se tendria que reducir porque, si es en dos meses,
no lo podemos hacer, durante todo el ario, durante todos los meses.

Virginia: Claro.

Profesora: Claro, ustedes tienen una idea genial, pero ustedes se enfocaron en organizarlo a
lo largo del afio que viene, no es cierto.

Valeria: Si sefio.

Luciana: Si, si.

Virginia: Si, yo ahi lo hice mal en realidad, no seria ese ario, nosotros, por ejemplo, ese fondo
comun, lo tendriamos que, ponele, haber hecho, este aiio, estos meses.

Alicia: O sea poner noviembre de 2020 y diciembre de 2020.

Virginia: Claro, porque si no, no llegamos con la plata y con la entrega.

Luciana: Pero me parece, igualmente que, lo mejor seria, aumentar la cantidad de venta por
alumnos, en tanto jabones como tortas, para obtener mds ganancias y después si es que llega
a faltar, poner en un mes, por ejemplo, noviembre, ese fondo comun, pero tampoco que sea
algo muy exagerado.

Alicia: Si, para mi también. Aparte en diciembre, enero y febrero estamos de vacaciones y se
complica la plata, darle al delegado.

Valeria: Si, para mi si, estd bien asi.

Profesora: Piensen, ustedes presupuesto, posiblemente, cudndo pueden o estdn pensando o
piensan que deberian pedir presupuesto y eso, por la campera, digamos.

Virginia: ;cudndo?

Profesora asiente.

Virginia: Y no sé, yo ..., bah cosas que nos dijeron los chicos de cuarto que, nos conviene
empezar ahora, ya, porque con el tema de la plata, después se hace medio complicado, que te
la lleven y ese tipo de cosas y también como que colaborar. Y ya empezando este afio ya tenés
un poco mas de plata y como que llegan mds facil al objetivo.

Profesora: Claro, pero posiblemente en principio del otro afio ya empiezan a ver presupuesto
y bueno no sé como es la entrega, si le tienen que hacer una entrega o como es el pago
después. Lo que digo es, porque ustedes estdn tomando hasta, claro el aiio que viene es 2021,
hasta abril del 2022 y piensen que aca estan pensando en la mitad del costo de la campera,
después habria que pensar en la otra mitad, ;se entiende?

Valeria: Si sefio.

Luciana: Bueno y eso lo podriamos hacer con lo que recaudamos en estos meses y si los
llegamos a repetir el aiio que viene yo creo que ya como que cubririamos ese monto.
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Profesora: Excelente, bueno, bueno genial.

Virginia: Pero si nosotras al producto no lo tenemos que tener el aiio que viene, no sé si julio
o agosto, por ahi, porque me parece que a este ario se los entregaron tarde a los productos,
seria a la campera y a la chomba.

Profesora: Ehh, no la verdad que ...

Virginia: Porque no, nosotros no la necesitamos (...), para fines de cuarto, un estilo asl.
Profesora: La campera siempre se presenta, siempre creo que se presenta en la primavera de
cuarto, septiembre, ahi es como que se presenta, o antes, la verdad que no me acuerdo, bueno
eso lo van a decidir entre ustedes, también, pero bueno, estd. Pueden pensar en eso que
dijeron, en estos dos meses que quedan, pensar en algo que les permita llegar a cumplir el
objetivo de la mitad del costo o por lo menos estar cerca, nos vamos a acercar lo que mds
podamos, para este aiio, con los datos que ustedes tengan de este de este aiio. Y bueno, y el
afio que viene, como dice Luciana, pensar a lo largo de todo el afio como una planificacion, a
lo largo de todo el ario. Genial, como para la otra mitad, que les falta. Bueno, muy bien
chicas, muy bien.

Valeria: Okey, sefio tengo una duda.

Profesora: Si Vale.

Valeria: Ehh, ;jentonces nos volvemos a encontrar el otro viernes a las 10, seito?

Profesora: Ehh, el otro viernes a las 10, si, si. Otra sugerencia,todo esas relaciones que
ustedes vayan notando en como variando la ganancia de acuerdo a la cantidad de productos
que vendan por alumno, todo eso, vayan registrando asi como vienen haciendo, como
hicieron en este andlisis que me mostraron reciéen. Muy bien, muy bien, ;alguna pregunta
mas?

Luciana: No, todo claro profe.

Valeria: No seiio, yo todo claro también, todo claro.

Profesora: Bueno, genial, barbaro, cualquier cosa escriben. Acuérdense de subirme este ...,
supongo que estar archivo que me mostraron recién, es lo que lograron recolectar, que estd
perfecto, subanlo a Edmodo, entonces yo lo analizo mds en profundidad y veo si hay alguna
sugerencia mds que les puedo dar, les escribo.

Virginia: ;Lo mandé a la asignacion de la semana dos, que seria esta?

Profesora: De esta, si en la misma, en esta que subieron, ehh, Delina creo que me subio la
recoleccion de datos, la informacion recolectada, ustedes, alguna otra, que suba este archivo.
Delina: Si, si yo lo mande en esta, en la ultima.

Virginia: Bueno si, lo mando en esta, en la ultima.

Profesora: Bueno, genial, barbaro, bueno buen finde chicas y cualquier cosa escriban.
Luciana: Dale, dale.

Virginia: Dale.

Luciana: La proxima semana nos reencontramos y analizamos el material.

Profesora: Bdrbaro, bdarbaro, en base a eso que pudieron pensar, en base a eso que
estuvimos charlando.

Todos las alumnas saludan y se retiran de la videollamada.

Clase 3
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Video:
https.//drive.google.com/file/d/1 DOyefimQOnS8BlZxawGhxISdlVigy410E/view ?usp=sharing (a
partir del minuto 35 aproximadamente)

Luciana: Buen dia profe.

Virginia: Buen dia.

Profesora: ;Como andan chicas?

Luciana: Bien, nosotros a las 11:00 tenemos otra clase, asi que vamos a tratar de explicarte
lo mas rapido posible.

Profesora: Si tienen con Flor.

Luciana: Si.

Valeria: Hola Cindi, ;como estas?

Profesora: Hola Vale. Bueno, escuchd, yo tengo lo que ustedes me enviaron, ;quieren que
presente eso?

Luciana: Eh, bueno, te vamos a contar primero lo que definimos de los beneficios. Al final
llegamos al acuerdo de qué, de los jabones, no ibamos a vender las unidades sueltas sino que
ibamos a vender las promos porque dan mads ganancias. Asi que llegamos al total con esos
dos beneficios y teniendo en cuenta que cada alumno solo debe poner 325 para llegar..., sélo
25 para el ... Ya con los otros beneficios tenemos $47025 que abarcan 3800 por alumno y la
mitad de la campera; y mdas los 825 por alumno, llegamos al total de absolutamente todo, que
son 47850. Ahora, te voy a pasar a compartir un documento, si puedo.

Profesora: Ahh, dale, dale, entonces yo dejo de compartir.

Luciana presenta su pantalla.

Luciana: Ehh, que lo hizo Ali, que estd genial, ;ahi se ve?

Valeria: Si Luci se ve, se ve Luci.

Luciana: Ehh, bueno aca pusimos toda la informacion. Esto estd redactado por Ali, y
bastante bien organizado la informacion, para mi gusto, y estan todos los montos. Acd
tenemos los jabones sueltos que también la pusimos a la informacion pero, mds abajo
tenemos en cuenta que es mds conveniente hacer lo de las promos, porque tenemos mdas
ganancia.

Profesora: Ah, bien.

Luciana: Entonces se lo aclaramos y todo, y también tenemos en cuenta lo de 325 por
alumno, el monto que falta y todo. No sé, si habria que agregarle algo a esto, diciendo, bueno
lo que haria falta es que cada alumno se comprometa y eso, para aclararlo pero ...

Profesora: Aja, bien. Bien, entonces los dos beneficios serian la venta de jabon, jabon y
suavizante y tortas. Con los dos beneficios ustedes logran, por ejemplo, recaudar para la
mitad del costo de la campera, jese es el primer andlisis que hicieron?

Luciana: Si. Ehh, nosotros igualmente tuvimos en cuenta los dos objetivos, $800 por alumno
y la mitad de la campera.

Profesora: Claro, si llegan a juntar la mitad del costo de la campera, eso es un monto mayor
a 800, ;jeso quieren decir?

Luciana: Si, si, si.

Valeria: Si sefio.

Luciana: Y con los dos beneficios obtenemos este monto y aca abajo aclaramos que faltarian
los 825 para completar 47850.
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Profesora: Bien.

Luciana: Y en vez de poner $100 cada mes como habiamos dicho, sélo se pone 25, para tener
en cuenta que se hacen dos meses.

Profesora: Aja, lo hacen en dos etapas, venta de jabon y venta de tortas.

Luciana: Si.

Profesora: Bien, ;y a cudnto llegaron que deberia vender cada alumno?

Alicia: 15 jabones y 15 tortas.

Luciana: Si, de venta, seria 15 promos de jabones porque tenemos en cuenta que la ganancia
es mayor, no es los jabones sueltos.

Profesora: Bueno, ehh, perfecto, 15 tortas y 15 promociones y con eso llegan a cubrir la
mitad del costo de la campera por alumno. Ustedes entonces tienen, fijense, vamos a repasar
esto para que ustedes ..., se entienda. Buscaron informacion y seleccionaron la mds
importante, eso aparece, ahi estan los costos que ustedes me mostraron, los costos que tienen
por cada jabon o los costos que tiene cada torta. Organizaron la informacion, como me la
mostraron y como me fueron mostrando todos los adelantos, los avances que ustedes fueron
haciendo. Hicieron un andlisis, ;jsi?, ese andlisis aparecia en los avances, ;jsi?, la semana
pasada me habian mostrado o en el que me mandaron ahi también aparecia, el andlisis de
esos datos y a partir de este andlisis lograron definir su plan de beneficios qué es lo que me
estan mostrando hoy. Si ustedes dicen, bueno, logramos que se haga en dos etapas, logramos
llegar al monto que queremos y como lo justifican, con esas cuentas que ustedes incluyan,
(Si?, perfecto.

Virginia: Profe, Deli dice que no la deja conectarse.

Profesora: Ahh, acd no me aparece.

Virginia: Me mando una foto de que no la dejaba, no sé ...

Profesora: Bueno, no sé qué podria pasar ...

Luciana: (...) tocar el enlace...

Profesora: No me aparece ... a lo mejor yo si salgo y entro ... pero bueno después ustedes le
comentan lo que charlamos, en todo caso, sobre todo por esto de que tienen otra clase. Les
decia, por un lado, ustedes pueden interpretar los resultados, decir bueno tenemos que
vender 15 tortas y 15 jabones o 15 promociones por alumno, ustedes podrian decir bueno,
Jqué es mas facil vender tortas o jabones? Y evaluar otros escenarios posibles, también
pudiendo llegar al mismo, al mismo, al mismo objetivo. Si por ahi, como charlabamos, si
venden mds tortas y menos jabones o viceversa, por ahi se puede llegar a cumplir el mismo
objetivo, eso por un lado. Para disminuir esa cantidad de tortas, analizaron la posibilidad,
Jqué posibilidad tiene?, para disminuir la cantidad de tortas, por ejemplo.

Luciana: Aumentar el precio para tener mds ganancias pero, lo discutimos entre todas y nos
parecia como lo menos conveniente, por justamente, por el precio.

Profesora: Perfecto, bueno ese es otro posible andlisis, para disminuir la cantidad pero si lo
evaluaron estd. Y lo que ustedes podrian agregar entonces es, ese plan que ustedes disefiaron
si lo podrian volver a implementar, a utilizar el afio que viene, qué cambiaria y qué se
mantendria.

Luciana: Tendriamos que tener en cuenta que los precios suben y todo eso, jno?

Virginia: Y también que cada alumno se tiene que comprometer a vender esas 15, porque no
siempre se vende toda esa cantidad.

111



Luciana: Claro, porque tratamos de igualar la cantidad entre jabones y tortas, porque ya, 25
jabones, promos de jabones, no sé si se llega por alumno, en un mes, por lo cual, por eso
decidimos también hacerlo en dos etapas.

Profesora: Ajd, si perfecto, perfecto, otra opcion, bueno como deciamos, es ver el precio,
pero si ustedes establecieron como conveniente esos precios que definieron, esta bien. Si para
el ario que viene, ustedes deberian decir, qué de su plan cambiaria y qué seguiria, se podria
considerar como que va a funcionar de la misma manera, que van a lograr ... estd bien, el
ario que viene, ustedes pueden decir, pero para recaudar qué monto, pero bueno, ahi podrian
interpretar y pensar que se modificaria si ustedes lo implementaria en el aiio que viene. Y
otra cosa que yo podria sugerirles, que hagan el andlisis de, si ustedes quieren recaudar
como minimo 800 porque ustedes me estan sefialando esta importancia de que vendan los 15
de cada producto para lograr el objetivo, el mas alto, podemos decir. Hagan un andlisis, ese
seria un andlisis para recaudar la mitad del costo de la campera, por alumno. Aparte si
quieren, para que no, para no, digamos para no, mezclarlo con ese andlisis que hicieron, que
me mostraron recién pueden incluir esta situacion. Bueno, por lo menos, quieren juntar 800
por alumno entonces ahi, ;qué posibilidades?, ;como podria ser la organizacion o la
[flexibilidad de la venta de ambos beneficios?

Luciana: ;Es decir que se pueda vender mds de 15 o, estas diciendo, de menos de 15?
Profesora: Si ustedes quieren juntar, en vez de 2000, no sé cuanto se establecieron, seria,
como minimo 800, bueno, ;qué posibilidades va a tener cada alumno de llegar a ese, como
minimo 8007

Virginia: Seria volver a sacar, cuanto vamos a vender por alumno, de cada beneficio y llegar
a los 800 por alumno.

Profesora: Como minimo a los 800, puede ser 800 o puede ser que alguno ...

Virginia: Claro si, como minimo, porque puede ser que venda mds ...

Profesora: ;Qué pasaria en esa situacion?, si ustedes dicen, bueno, queremos de objetivo,
por lo menos 800.

Virginia: Yo acd, mientras, en esos 15 minutos que nos diste, trate de como, hacer otra
opcion para que sea menos la cantidad, pero como en dos meses no se puede mucho, tenia
que hacer mayor cantidad para poder recaudarlo.

La profesora sonrie.

Virginia: Y aca lo modifiqué para hacer lo de los 800, como minimo, y ponele, en la de los
Jjabones tendriamos que vender 5 jabones de los individuales, que la ganancia seria 35. Te lo
presentaria, pero lo tengo en papel.

Profesora: Si, no, no hay problema, yo voy siguiendo.

Virginia: Y bueno, 5 * 35 hice y me dio 175 y eso lo multiplique por 33 que somos los
alumnos y medio 5775 y el mismo procedimiento hice con las promos, que puse cuatro
promos en total y me dio 7920 y bueno, sumé los dos totales que nos quedaban de ganancias
y nos quedaria 13695. Y después, con respecto a las tortas hice, para que vendamos 10
tortas, que no varia mucho de lo que habiamos puesto, y con la ganancia nos queda 11550 y
bueno todo eso serian 25245 y el total del minimo seria 26400, serian los 800 por alumnos,
los 26400. Y, para completar, que nos faltan 1155, tendriamos que poner $40 esos dos meses
que nos quedan, serian 80.

Profesora: Bien.
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Luciana: ;Teniendo en cuenta también la mitad de la campera, Virgi?

Virginia: No, no porque [inaudible] la profe dijo, el minimo, como seria los 800 nomds de la
campera o la chomba.

Luciana: Okey.

Profesora: Bien, perfecto, perfecto, yo, como sugerencia, les podria ..., estd perfecta la
planificacion que ustedes disefiaron, los costos, el cdlculo de las ganancias, lo ..., ustedes
hacen el andlisis y ven que se logra recaudar, haciendo esas aclaraciones, de que los chicos
se comprometan y de que vendan. Sumaria éste andalisis, que asi como menciona Virginia, ahi
pueden ver, si les parece. Y en este andlisis, en éste ahora que van a hacer de los 800,
Virginiamenciono, no sé si lo alcancé a registrar bien pero, cinco productos de jabon, cinco
del otro producto, no se si estoy bien, y diez tortas.

Virginia: Cinco, cuatro y diez tortas.

Profesora: Cinco, cuatro y diez. Bueno, yo quiero que piensen en esto, si sale, sale, si no lo
ponen asi como me lo contaron, estd perfecto. Cinco, cuatro y diez es una opcion, pero
chabrd otras opciones?, ;jhabra otras posibilidades?. Lo que estuvimos trabajando en
matemdtica o las herramientas que ustedes tienen de matemdticas, de la manera de presentar
la informacion, organizar los datos, jhay algo que les ayuda a mostrar estas diferentes
opciones, de alguna manera de alguna manera facil de leer? Lo que me mostraron estd
perfecto, se entiende. Solamente, sugiero, para no poner una unica opcion y que ustedes
digan, bueno, ustedes la eligen porque creen que es la mejor opcion, estda perfecto, pero si
ustedes quieren mostrar varias alternativas y ver como ... y ver como su plan funciona y va
cambiando de acuerdo a lo que van modificando, ;como lo podrian mostrar y presentar? Un
solo andlisis, el que se les ocurre y el que quieran mostrar, si surge, no sé si se entiende lo
que les quise sugerir.

Valeria: Si sefio, entend.

Profesora: No sé qué dicen. Porque vieron que cinco, cuatro y diez es una opcion, jes la
unica?

Luciana: No, yo también pensé, y como las tortas salen 250 cada una, podriamos agregarle
$100 mds, que $350 hoy en dia, no vale tanto, y tendriamos mds ganancia y menos cantidad
de torta, de cantidad.

Profesora: Bueno, fijense, que en el andlisis surge esto, ver las cantidades de cada producto,
ver el precio, ir como que, combinando diferentes cosas, para, para lograr mejorar esa venta
y que el plan sea lo mds conveniente posible. Bueno, evaliien eso y si les parece, debajo de
ese andlisis que ustedes me mostraron, ver para los $800, estos minimo $800, que ahi en esa
condicion se establece un minimo pero no se establece un mdximo, una cantidad mdxima, eh
.., ver como pueden jugar ahi, a mostrar diferentes alternativas. Lo que salga. En general, el
trabajo estd logrado, ;si?, estd bien todo lo que ustedes ya determinaron. Si pueden incluir
ese analisis estaria bueno también. No sé si les queda alguna duda, después para terminar ...
Virginia: ;A los cdlculos lo sacamos con respecto a los 800 como minimo, o a la mitad de la
campera y la mitad de la chomba, que es 1450?

Profesora: ;Qué les parece a las demds?

Luciana: Y los calculos que hizo Victo, respecto a los 800 minimo, me parece bien, y porque
también baja la cantidad de tortas y de jabon, un poco. ;No sé qué opinan Ali y Deli igual?
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Valeria: Serio, te digo que a mi me parece bien y para mi Cindi lo podemos hacer entre todas,
podemos calcular entre todas ese calculo que dijo Virgi.

Virginia: Otra opcion, porque a mi me parece, va lo que decidimos entre todas de los 15
Jjabones y las 15 tortas, me parece bien, pero si lo plasmamos, si lo tendriamos que hacer
nosotros el afio que viene, creo que seria complicado, por el hecho de que son muchos y no
siempre venden si o si, las 15. No sé si me entendés. Entonces yo también, ademds de esos
800, de lo que te dije, pensaba en el fondo comun, para llegar a la mitad de la campera y la
mitad de la chomba, que era lo que nosotros teniamos como el objetivo. Era por mes 3150,
por alumno, y ademads, entre medio de esos dos meses, hacer un beneficio mds, cortito, de
pizzas, que la ganancia serian 50, y serian 8 pizzas, por alumno. Para que se nos haga menos
la cantidad ...

Luciana: Tres beneficios en esos dos meses.

Virginia: Claro, en esos dos meses. Como arrancar a principio del mes 1, después mds o
menos a mitad de mes y principio de diciembre el otro y mas o menos a mitad, el ultimo, para
completar y llegar a los 47000, no sé, por ahi.

Luciana: Si me parece bien, nada mds que me parece, como muy todo junto, pero podriamos
verlo mejor ...

Virginia: Es complicado también juntar tanta plata, en muy pocos meses.

Luciana: Si.

Profesora: Si, por eso, no ..., esa idea que ustedes tenian inicialmente, no la descarten. A lo
largo de todo un aiio, estaba buena la idea, y como yo les habia dicho, abarca todas las
posibilidades, vender menos cantidad y lo que pueda cada uno, sin ponernos en el conflicto,
de tenés que vender si o si tantas. Sino que, bueno, va a un fondo comun, es para ..., lo que
no logrds vender, lo va a tener que, después compensar desde su bolsillo, el alumno, o sea, y
ahi pasa mds, por una decision de cada uno, si se quiere ayudar a uno mismo, o algun
compaiiero, también puede surgir. Por eso, el plan que ustedes me habian mostrado
inicialmente estaba, no lo descarten, es mads usted lo podrian incluir, como idea, como un
plan, qué a lo mejor lleva un poco mas de etapas, y no solamente en dos etapas o en dos
meses como estamos pensando ahora. Por esto, para juntar la mitad del costo de la campera,
estd, usted llegaron, saben que si en la planificacion, si se cumplen todas las condiciones,
ustedes lo van a lograr juntar, es concreto, es real. Bueno evaliien si ..., en vez de juntar ...,
supongamos que ahora, dicen bueno, el objetivo es, por lo menos $800 por alumno, va haber
alumno que logran recaudar mds, otros menos. Bueno, bueno, analizar esa situacion, como
me estuvieron diciendo.

Luciana: Dale y vamos a tener en cuenta también lo de los precios, en subirlos y eso.
Profesora: Bueno, hagan eso, pueden poner dos alternativas, decir bueno, si dejamos este
precio o que pasa si lo subimos, un determinado monto y mostrar ese andalisis, como
alternativa y opciones, como si ustedes mostrarian las opciones y después en grupo, se
decide, la mds conveniente. Bien, perfecto ...

Virginia: ;Y cudndo es la presentacion profe?

Profesora: La presentacion del escrito, seria el viernes que viene, a la una. Si ustedes, ese
viernes, necesitan la llamada, a las 10 porque quieren consultar algo. Lo podemos hacer, si
tienen dudas antes, me consulta antes, y vemos la posibilidad de conectarnos antes. Si
llegamos al viernes, ustedes quieren conectarse el viernes, y ven que hay algo del andlisis que
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les falta, podemos ..., ustedes me pueden decir y podemos ver, que la entrega no sea ese
viernes, si no que sea en los dias siguientes, como ustedes vayan avanzando. Pero la idea es
que, ya estan encaminadas, ya tienen tienen la idea y tienen la mayor parte pasada ya, por lo
que Vi, ;si? Ya tienen organizada la informacion, sugiero que puedan animarse a hacer este
andlisis, para los 8800 y ver como escribir toda esa informacion de manera que se entienda.
Luciana: Genial.

Valeria: Genial sefio, genial.

Profesora: Bueno chicas, gracias por conectarse y por esperar este ratito, y bueno, cualquier
cosa me escriben, |que tengan buen finde!

Saludan y se retiran de la llamada.

Presentacion 13 /11

Video:

https://drive.google.com/file/d/I4LLiBxAwissOh_mvXFmG _h-FRA-ma_jQ/view?usp=sharing
(desde minuto 16 aproximadamente)

Delina presenta su pantalla.

Valeria: ;Chicas empiezo yo?

Delina: Ahi va, ahi empieza, ahi empieza. Dale Vale, ahora si.

Valeria: Okey. Plan de beneficios, objetivo 47850, 33 chombas y 33 camperas, 33 alumnos.
Delina: Bueno, para recaudar el objetivo, realizamos tres beneficios y el primero es de jabon
liquido. Bueno lo elegimos porque es un producto de compra frecuente, porque conlleva una
ganancia considerable y, ademas, es accesible.

Valeria: EyCindi, una pregunta, ;eso lo dije bien?

Delina: Bueno, hay tres opciones, que la primera es Ariel, que tiene un precio de venta de
8305, a lo que se le restaria el precio de costo que son $265; después, Skip con precio de
venta de 365 menos los 3325 de costo; Y por ultimo, Vivere que tiene un precio de venta de
$305 menos los $205 de costo. En total dejan 340 de ganancia cada uno. Ademas, para sacar
mas provecho de los productos, afiadimos mds producto, promos o combos, que sacarian mas
ganancias, que serian Ariel mds Vivere y Skip mds Vivere, que tendrian $60 de ganancia por
promo.

Luciana: Y también, si tenemos en cuenta, las dos ganancias, las de $40 y $60, en total
vendrian a ser, por los 33 alumnos, $11220 recaudados.

Alicia: Para una segunda venta, decidimos vender tortas. Bueno, estas, las elegimos, porque
no son costosas, se venden con facilidad y es un alimento versdtil, ademds que se puede
conservar en el freezer para tener una mayor duracion. Para las tortas, contamos con cinco
opciones, torta cocada, bizcochuelo con dulce de leche, pasta frola, torta bombon, torta de
manzana, el costo del producto es de $220 y el precio al que nosotros le ofrecemos es de 280,
lo que lo cual nos deja una ganancia de $60.

Luciana: Que nuevamente, si lo multiplicamos por 33, nos daria $15840, que luego se lo
sumariamos a todo lo recaudado.

Delina: Bueno, la tercera venta es de pizzas. La elegimos porque garantiza ventas, es fdcil de
cocinar y es un plato de preferencia, ya que a la mayoria les gusta. Para este contamos con 2
opciones, que es pizza de mozzarella y pizza especial. Bueno la pizza de mozzarella, tiene un
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precio de venta de 3200 y un precio de costo de 180 y la pizza especial un precio de venta de
250 y un precio de costo de 200. En total nos dejan 350 de ganancia cada una.

Luciana: Y en total, por alumno, $11550.

Delina: Bueno el objetivo de venta, por alumno, es de 4 jabones individuales mds 3 promos, 8
tortas y 7 pizzas, eso seria el minimo de venta de cada uno. Y ademds, le sumamos los 280 del
fondo comun.

Luciana: Que eso consistiria, en que cada alumno, deberia abonar $140 por mes, estamos
hablando que los objetivos se lleguen en dos meses, por lo cual si lo multiplicamos por dos
nos da $280 y que, si a ese fondo comiin, lo multiplicamos por los 33 alumnos, nos dejaria un
fondo comun de $9240.

Se le corta la llamada a la profesora.

Se retoma la comunicacion, desde lo de fondo comun.

Delina: Bueno, y ahi sumamos todas las ganancias que seria lo de los jabones y los promos,
las tortas y las pizzas.

Luciana: Que nos da 338610, pero para llegar al objetivo qué es 347850, le sumamos lo del
fondo comiin y bueno llegamos al total.

Profesora: Genial, bueno no sé si a los chicos les quedo alguna duda.

Se acuerda seguir y debatir al final de la exposicion de todos los grupos.

Clase 20 /11
Video:https://drive.google.com/file/d/1 6hzwt Pj4tyZg XyRNPf1ndOjw0dpScD2J/view ?usp=sha
rin

Renata: ... y muchos lo compran.

Profesora: Aja, bien.

Renata: Y también, nos hizo pensar que también nosotros podriamos haber agregado un
producto mas para vender, porque eso conviene mucho mds a la hora de vender los
productos y sacar ganancias.

Profesora: Aja esa idea de sumar un beneficio mas, para ..., porque con los otros tendrian la
posibilidad de vender menos, menos cantidad y que sea mas facil, quizds, por lo que entiendo.
Renata: Exacto.

Profesora: Si, el plan que se les pedia, les pedia por lo menos dos, por eso ellas ..., bueno
pueden responder las chicas, por qué pensaron en un beneficio mds y también ellas sumaron
otra cosa. ;No sé si alguna de las chicas quiere contar?

Delina: Y ademas agregamos el fondo comun.

Profesora: Eso, bien, ademds de esos tres beneficios, ellas incluyeron el fondo comun,
también como para completar eso que les faltaba como para llegar.

[-]

Profesora: Bueno... jalguien mds que quiera comentar?

Camila: Nosotras también pensamos algo en grupo.

Profesora: Bueno.

Camila: Pensamos si que nos gustaron todas las presentaciones y que todas eran ideas re
buenas. Pero algunas estaban mejor organizadas que otras al momento de presentar y que
parte decia cada uno.
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Profesora: Ajd, es verdad, es verdad, bien. Eso también es importante, esto que dijo Camila,
yo en general valoro que todos hayan podido hablar, todos los que estuvieron presentes, que
no es menor. Pero si es verdad que habia ..., en grupos estaban mds anticipados a como iba a
ser esa exposicion y en otros no. Pero bueno, son cosas que ustedes lo notan y también les
sirve para mejorar para la proxima presentacion que tengan.
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